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证券代码：300547                             证券简称：川环科技 

四川川环科技股份有限公司 

2023 年 5 月 10 日投资者关系活动记录表 
                                                   编号：2023-007 

投资者关系活动

类别 

√特定对象调研    □分析师会议 

□媒体采访        □业绩说明会 

□新闻发布会      □路演活动 

□现场参观 

√其他（电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券：袁健聪、李鹞、王文聪 

国联证券：辛鹏 

东方财富证券：张科理 

中银证券：范啸宇 

中银证券：朱朋 

东北证券：周维克 

信达证券：曹子杰 

山证国际资产管理有限公司：章海默 

深圳市景泰利丰投资发展有限公司：吕伟志 

红土创新基金管理有限公司：栾小明 

北京天下溪投资管理有限公司：张宇 

马可波罗资产管理有限公司：Hannes Kwong 

马可波罗资产管理有限公司：邓咏梅 

北京塔基资产管理有限公司：立青_3S1D 

上海理臻投资管理有限公司：张伟 

上海一村投资管理有限公司：潘江 

上海景领投资管理有限公司：江昕 

林芝市巴宜区恒瑞泰富实业有限公司：柯萌萌 
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金鹰基金管理有限公司：麦家煌 

广东宝丽华新能源股份有限公司：林海峰 

景顺长城基金管理有限公司：曹雅倩 

华安基金管理有限公司：倪文凡 

深圳市景泰利丰投资发展有限公司：Wise LYU 

昊泽致远（北京）投资管理有限公司：宋 CIIA 

上海尚雅投资管理有限公司：王舒 

博时基金管理有限公司：王乐琛 

北京禹田资本管理有限公司：王雨天 

时间 2023 年 5 月 10 日 

会议形式 电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

1、董秘：张富厚 

2、副总经理：罗丰友 

3、证券事务代表:周贤华 

4、储能产品项目经理：杨庆 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、介绍公司的基本概况、发展历程、主营业务、公司产品

类别、客户群体等。 

二、提问互动的主要内容 

1、公司在储能领域的产品有什么样的进展？ 

答：公司目前工作重点是在做好汽车板块的管路系统供配市

场的同时，将储能市场作为公司新的增长点快速推进，目前，公

司专门成立了针对储能产品的市场开发和技术保障团队，目前已

经与多家储能客户建立了合作关系。我们了解到有些客户的类似

产品是由国外供应商提供的，我们的产品要实现的是“进口替

代”。比如我们接触的 B 客户、Y 客户、H 客户、Q 客户等，由

于技术要求非常高，为满足技术要求，在我们现有的技术研发和

技术方案的基础上，整合了其它高端配件，最终达到了客户要求。
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相关客户产品量产正在按客户的流程推进中。 

2、储能行业使用的管路是橡胶管？尼龙管？还是金属管？ 

答：储能市场需要大量的冷却管路系统，其管路系统也与汽

车所使用的类似，有橡胶类管路、尼龙类管路和两者相结合的管

路。而橡胶管路与金属管路相比，具有不可替代的“绝缘性”和

“导电性”等天然优势，可实现由橡胶管替代部分金属管路。公

司对橡胶类的管路和尼龙类的管路均可以自主生产，能够根据客

户需要实现“快速上量”。 

3、公司在储能领域的产品有什么样的技术方案？ 

答：公司目前接触的储能客户中，有些客户的类似产品是由

国外供应商提供的，我们的产品要实现的是“进口替代”。比如

我们在为某客户提供储能管路的设计方案时，原来的方案是“不

锈钢+尼龙管”的技术方案，通过我们与客户不断的从技术、电

性能相关指标等多方面沟通，最终客户采用了公司提供的“尼龙

+橡胶”的组合方案，由橡胶管路替代金属管路，产品能够更好

的应用于储能市场。 

4、公司储能产品的价值量如何？ 

答：在储能市场领域，其相应的管路系统根据客户的不同需

求，再确定相应的技术标准（其标准比汽车领域要高得多）和管

路系统的总成化/集成化的规模，其价值量与技术标准和总成规

模成正比，价格低的有几百上千元的，高的有上万元甚至几万元

的产品，为了达到客户产品的技术标准和要求，该管路系统所使

用的材质和连接件等与汽车板块的管路系统有着本质的区别，能

够更好的满足客户产品的使用。储能领域的管路系统价值比汽车

类的管路系统的价值要高很多。 

5、请公司结合年报，详细介绍一下公司新能源板块的业务？ 

答：根据公司 2022 年年报信息，2022 年公司供应新能源汽
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车体系各类胶管共计 2.5 亿，同比增长 287.38%，呈现快速增长

局面。作为行业内较早转型新能源汽车体系的企业，截止 2022

年公司新能源车相关收入达到 2.5 亿元，占整体业务收入的

27.6%，显著高于 2021 年 8.7%的水平，成为业务关键成长力量。

公司新能源车体系下游客户覆盖比亚迪、埃安、长安、理想、吉

利、蔚来、哪吒、长城等主要新能源车企，2023 年有望跟随相

关新能源企业快速成长，率先走出燃油车体系收缩转型阵痛期。 

6、结合汽车行业发展趋势，公司对汽车板块的业务怎么看？ 

答：5 月 9 日，生态环境部、工信部等五部门联合发布的《关

于实施汽车国六排放标准有关事宜的公告》显示，自今年 7 月 1

日起，全国范围全面实施国六排放标准 6b 阶段，禁止生产、进

口、销售不符合国六排放标准 6b 阶段的汽车。这对新能源汽车

行业是一个持续的推动作用。公司具有客户群体广泛，产品种类

齐全，核心技术的自主化、具备总成化的供货能力以及产品应用

领域的多样性等诸多优势，这几年公司持续重点深入客户的份额

占比，随着汽车市场回暖和国家政策的支持，我们对未来汽车行

业的持续增长充满信心。 

7、请公司介绍一下大数据类领域的产品，也是管路系统吗？ 

答：大数据超算领域的产品也是需要液冷管路的，用于相关

机柜，服务器的冷却，该领域的产品主要以橡胶管路居多。与汽

车类的管路系统相比，具有技术标准高、连续使用时间长、阻燃

等行业特点。我们了解到有些客户的类似产品是由国外供应商提

供的，以进口为主，我们的产品要实现的是“进口替代”。比如

我们接触的大数据领域的 1 号客户，针对 1 号客户对产品提出的

各种技术标准和要求，我们技术团队不断优化技术方案，并结合

产品使用条件和环境，研发出产品样件交与客户，经过客户的苛

刻的使用及试验测试，短周期验证已全部合格，预计 6 月底完成

长周期测试。该产品正在按客户的流程推进中。公司大数据类领
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域产品市场开发和技术保障团队将以此为契机，持续将此类产品

应用于更多的数据类客户使用。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 5 月 10 日 

 


