
 

 

证券代码：300943                                   证券简称：春晖智控 

 

浙江春晖智能控制股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

 

                                                        编号：2023-002 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 
投资者网上提问 

时间 2023 年 5 月 11 日 (周四) 下午 15:00~17:00 

地点 
公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）采用网

络远程的方式召开业绩说明会 

上市公司接待

人员姓名 

1、春晖智控 董事长杨广宇 

2、春晖智控 总经理於君标 

3、春晖智控 董事会秘书陈峰 

4、春晖智控 财务总监叶明忠 

5、春晖智控 独立董事张国荣 

6、国金证券 保荐代表人季晨翔 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

投资者提出的问题及公司回复情况 

公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、请问於总，今年公司业绩目标可能遇到的最大挑战或者风

险是什么 

您好！公司经营面临的风险和挑战详见公司 2022 年年度报告

中的“第三节管理层讨论与分析”之“十一、公司未来发展的展望”中

“三、生产经营中面临的风险及应对措施”。感谢您的关注！ 



 

 

2、在碳达峰碳中和背景下，公司认为自己在产品端有什么优 

势？ 

您好!公司一直致力于绿色、节能、环保产品的开发，未来，公

司将进一步在煤改气、油气回收、绿色能源等领域的拓展与开发，

从而在碳中和背景下,抢抓发展机遇，实现高质高效发展。感谢您的

关注。 

3、公司目前已接入了哪些客户的供应链体系，主要的客户群 

有哪些？前五大客户的集中度？ 

您好！在油气控制领域，公司代表性客户包括：全球加油机领

导品牌吉尔巴克、日本龙野、法国托肯、印度托肯、美国德莱赛稳；

国内的前几大加油机厂商正星科技、托肯恒山、北京三盈等；在燃

气控制领域，公司代表性客户包括：国内燃气知名运营商中的华润

燃气、新奥燃气、昆仑燃气、中国燃气及国内省、地级城市燃气运

营商等；在供热控制领域，公司代表性客户包括：外资品牌的德国

博世、德国威能、德国菲斯曼、意大利法罗力、韩国庆东、日本林

内、日本能率等；内资品牌的广东万和、广州迪森、万家乐、广东

诺科等；在空调控制领域，公司代表性客户包括：上海仪达、松芝

股份、湖北美标、东风派恩等；在内燃机配件领域，公司代表性客

户包括：上柴股份、中国重汽、玉柴股份、潍柴动力、日野、江西

五十铃、巴西纳威司达、三一重工等；信息系统集成、技术服务领

域，公司代表性客户包括：上海燃气（集团）、吴淞煤气等多家以

上海区域为主的燃气输配设备企业；公司前五大客户占公司年度销

售总额的 32.46%。感谢您的关注！ 

4、请问贵司参加 5月 22-26日在佛山举办的世界氢能技术大 

会吗？ 

您好！公司计划参加该大会。感谢您的关注！ 

5、简要介绍一下公司产业和区域布局计划。 

您好！公司产业和区域布局详见公司 2022 年年度报告中的“第

三节管理层讨论与分析”之“三、核心竞争力分析”之“1、科学的战略



 

 

规划与执行力”和“4、区位优势”。感谢您的关注！ 

6、 请问公司产品有没有知名品牌，国际影响力怎样，希望公 

司以品牌优势，工匠精神做大做强，赶超华为公司，主力中国智造

走向世界，谢谢董秘先生 

您好！公司在油气控制及供热控制领域具有较高行业知名度，

市场占有率较高，感谢您的认可！ 

7、杨董事长，您最新发布在贵司官网的战略规划的开篇还挺 

实在的，像对投资人的检讨书。衷心希望您们不止于像您说的上市

实现财务自由就完了，而是真正做出好产品，上市圈钱走上人生巅

峰可以理解，但请不仅于此！ 

您好！公司一直致力于提升经营业绩来回报广大投资者。感谢

您的关注！ 

8、公司在汽车热管理方面的实施情况及市场占有情况？ 

您好！公司汽车热管理产品目前处于市场推广阶段。感谢您的

关注！ 

9、请问我们在汽车零部件板块有无规划？ 

您好！公司内燃机配件产品目前作为国内重型柴油发动机行业

凸轮轴和钢制挺柱市场的主要生产厂商，未来将重点推动组合式凸

轮轴产品的商业化。汽车热管理产品将加快推动电子膨胀阀的商业

化进程。感谢您的关注！ 

10、请问和公司合作的主要有哪些企业， 

您好！在油气控制领域，公司代表性客户包括：全球加油机领

导品牌吉尔巴克、日本龙野、法国托肯、印度托肯、美国德莱赛稳；

国内的前几大加油机厂商正星科技、托肯恒山、北京三盈等；在燃

气控制领域，公司代表性客户包括：国内燃气知名运营商中的华润

燃气、新奥燃气、昆仑燃气、中国燃气及国内省、地级城市燃气运

营商等；在供热控制领域，公司代表性客户包括：外资品牌的德国

博世、德国威能、德国菲斯曼、意大利法罗力、韩国庆东、日本林

内、日本能率等；内资品牌的广东万和、广州迪森、万家乐、广东



 

 

诺科等；在空调控制领域，公司代表性客户包括：上海仪达、松芝

股份、湖北美标、东风派恩等；在内燃机配件领域，公司代表性客

户包括：上柴股份、中国重汽、玉柴股份、潍柴动力、日野、江西

五十铃、巴西纳威司达、三一重工等；信息系统集成、技术服务领

域，公司代表性客户包括：上海燃气（集团）、吴淞煤气等多家以

上海区域为主的燃气输配设备企业。感谢您的关注！ 

11、公司采取了哪些措施强化客户或消费者对公司品牌的认 

知？成效？ 

您好！公司通过国内外展会、客户走访、行业会议、参与标准

制定等多种形式，不断提升客户对公司的认同感！感谢您的关注！ 

12、公司过去一年供需状况是如何的？相比整体行业供需格 

局呢？ 

您好！公司 2022 年度整体经营稳健，基本和行业发展情况一

致。感谢您的关注！ 

13、您好，贵公司软件业务跟 AI或者 chatgpt 或者数据安全 

方面有联系吗 

您好！公司控股子公司世昕股份是一家致力于为燃气等公用事

业企业与市政管理部门提供信息系统集成与后期升级、维护等综合

解决方案供应商。感谢您的关注！ 

14、相比于同类型其他企业，公司核心竞争力体现在哪些方 

面？是否形成一定壁垒？ 

您好！公司核心竞争力详见公司 2022 年年度报告中的“第三节

管理层讨论与分析”之“三、核心竞争力分析”。感谢您的关注！ 

15、公司业绩不错，为何不见机构调研呢？难道资本看不上？ 

您好!公司专注于提升经营业绩，做好价值创造和价值传递工

作，希望投资者获得较好的投资收益，努力维护中小股东的合法权

益。感谢您的关注！ 

16、公司加氢设备电磁阀最新研究进展？大概何时能落地批 

量化生产？ 



 

 

您好！公司所研发的加氢设备电磁阀，经过各项性能指标验证，

已满足客户要求，并通过小批试用验证，目前已进入正式批量生产

阶段。感谢您的关注！ 

17、据年报，公司全年中标率达 36.09%，同比提升 39.61%。 

可以简要介绍一下公司的中标项目吗？ 

您好！公司 2022 年度中标项目主要有华润燃气投资（中国）

有限公司的华润燃气 2022 年集中采购物资项目、浙江浙能燃气股

份有限公司的 2022-2023 年度燃气调压柜（调压计量柜）采购项目、

宁波蓝光工程建设有限公司的北仑绿城凤凰金融中心等燃气工程

调压切断箱采购项目、宁波智邦市政工程有限公司的余姚市城市天

然气有限公司 2022 年调压箱（柜）采购项目等。感谢您的关注！ 

18、软件业是公司新开的业务板块吗？未来 1-3年公司相关经 

营计划是怎样的？如何保持高毛利率？ 

您好！公司控股子公司世昕股份是一家致力于为燃气等公用事

业企业与市政管理部门提供信息系统集成与后期升级、维护等综合

解决方案供应商。公司经营计划请关注公司《2022 年年度报告》相

关内容。公司将通过采购降本、精益管理、提升效率、研发创新等

手段，不断提升公司盈利能力。感谢您的关注！ 

19、请问贵司高管此前怎么做到的 19.96精准减持？之后股价 

跌到 11 块。虽然不能像贵司高管那样一上市就财富自由了，但请

春晖智控高管教教我们炒股可以吗？ 

您好！公司严格遵守《上市公司股东、董监高减持股份的若干

规定》《上市公司股东及董事、监事、高级管理人员减持股份实施

细则》等相关规定对股东减持情况进行信息披露。感谢您的关注！ 

20、请问贵司高管此前怎么做到的 19.96精准减持？之后股价 

跌到 11块 

您好！公司严格遵守《上市公司股东、董监高减持股份的若干

规定》《上市公司股东及董事、监事、高级管理人员减持股份实施

细则》等相关规定对股东减持情况进行信息披露。感谢您的关注！ 



 

 

21、据年报，公司年产 0.3万套燃气控制装置已于去年 3月 1 

日竣工并可使用，请问目前的产能利用率是如何的？ 

您好！公司年产 0.3 万套燃气智控装置项目根据市场实际情况

已变更为收购世昕股份 51%股份项目。感谢您的关注！ 

22、公司好行业地位和市场认可度如何？有哪些主要的行业 

资质？ 

您好！有关公司行业地位请查阅公司《2022 年年度报告》第三

节管理层讨论与分析。公司拥有特种设备制造资质。感谢您的关注！ 

23、公司 2023 年经营的侧重点有哪些？能否对上半年业绩做 

一下预测？ 

您好！关于 2023 年公司经营计划详见公司 2022 年年度报告中

的“第三节管理层讨论与分析”之“十一公司未来发展的展望”之

“（二）2023 年公司经营计划”；公司 2023 年上半年业绩情况请关

注公司后续公告，感谢您的关注！ 

24、简要介绍一下公司人力资源优势？人才激励机制是怎样 

的？ 

您好！公司长期致力于流体控制领域关键零部件的技术开发、

产品生产和销售，拥有经验丰富的技术、管理、市场人才，为公司

的发展奠定了良好的基础。在人才激励方面，公司在上市前就推动

了公司管理层与核心员工持股，通过持续培训、技术与管理双通道

薪酬激励机制，不断提升员工的工作能力与归属感，为公司的快速

稳健发展夯实基础！感谢您的关注！ 

25、请问公司属于中特估概念吗？ 

您好！公司不属于中特估概念，感谢您的关注！ 

26、我就喜欢压着盘子 

您好!感谢您的关注！ 

27、公司报告期内收购世昕股份 51%的股权，是出于怎样的考 

量？对公司有哪些积极影响？ 

您好！公司收购世昕股份主要是为执行公司“智控和阀”专家战



 

 

略，布局智慧城市业务，形成软件控制、仪表感测、执行元件为一

体的智能控制整体解决方案，进一步拓展公司燃气板块业务。收购

世昕股份有利于提高上市公司资产质量，有利于改善财务状况，增

强持续盈利能力。感谢您的关注！ 

28、什么时候分红啊 

您好！关于公司分红情况请关注公司后续公告，感谢您的关注！ 

29、公司过去一年主要有哪些研究成果，目前在研的有哪些？ 

您好！有关公司研发项目情况，请关注公司 2022 年年度报告

第三节管理层讨论与分析（四）公司产品的市场地位和竞争优势 4、

研发投入。感谢您的关注！ 

30、公司产品属于专精特新吗？市场竞争力怎样？长远战略规 

划如何？谢谢 

您好！按照工信部的定义，专精特新即“专业化、精细化、特色

化、新颖化”，而专精特新“小巨人”企业则是其中的佼佼者，是专注

于细分市场、创新能力强、市场占有率高、掌握关键核心技术、质

量效益优的排头兵企业，公司属于浙江省“专精特新”中小企业。公

司始终专注于“智控＆阀专家”的产业定位，以“双碳目标+数字化”

为两大发展方向，将缝隙市场领导者作为企业发展的核心战略，坚

持“有价值、可持续增长”的价值观，加快创新系统性竞争力、提升

资源整合效率，以实现管理卓越、国际化合作的公司战略目标。有

关公司市场竞争状况，请查阅公司 2022 年年度报告的相关内容。

感谢您的关注！ 

附件清单（如

有） 
无 

日期 2023 年 5 月 11 日 

 

 


