
证券代码：301206  证券简称：三元生物 

山东三元生物科技股份有限公司 

2022 年度业绩说明会投资者关系活动记录表 

编号：2023-002 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                  □分析师会议  

□媒体采访                          √业绩说明会 

□新闻发布会                      □路演活动 

□现场参观                  □电话会议 

□其他： （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称  

及人员姓名 
采用网络远程方式进行，面向全体投资者 

时间 2023 年 5 月 12 日 15:00-17:00 

地点 深圳证券交易所“互动易平台”http://irm.cninfo.com.cn“云访谈”栏目 

公司接待人员 

姓名 

主持人：三元生物 

董事长、代董秘：聂在建 

总经理：程保华 

财务总监：于俊玲 

独立董事：赵春海 

保荐代表人：陆丹君 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

公司于2023年5月12日(星期五)下午15:00-17:00，在互动易平台-云

访谈栏目（ http://irm.cninfo.com.cn）举办了2022年度业绩说明会，并就

投资者在本次说明会中提出的相关问题进行了回复，主要内容如下:  

1、元气森林开始没有采购三元生物赤藓糖醇具体时间是哪年哪

月？ 

答：尊敬的投资者，您好，2021年度，元气森林销售额为25,371.68

ttp://irm.cninfo.com.cn/


万元，占年度销售总额 15.14%。2022年度，元气森林未向公司实际采

购。谢谢。 

2、董事长你好，保龄宝生物在近期业绩说明会中表示其赤藓糖醇

成本今年明显下降，福洋生物也在近期招股说明书中表示其赤藓糖醇

成本明显下降。而贵公司一季报显示贵公司赤藓糖醇成本较去年一季

度明显上升，请问是何原因？对比保龄宝，福洋等公司贵公司是否还

有成本优势？ 

答：尊敬的投资者，您好。据公司了解，福洋生物和保龄宝公布

的产品名称为功能糖，未明确为赤藓糖醇，无法确定计算口径是否一

致，我司生产成本、市场占有率仍然有优势。谢谢。 

3、董事长你好，贵公司2022年度赤藓糖醇营业成本5.14亿元，产

量4.62万吨，吨成本约为1.11万元，同比2020年，2021年大幅上升，请

问主要原因是什么？ 

答：尊敬的投资者，您好。公司年度报告中披露的生产量并非指

赤藓糖醇一种产品，计算口径不一致，公司生产成本上涨原因主要是

生产规模扩大，能源价格上升，市场销量减少所致。谢谢。 

4、董事长你好，贵公司2022年度赤藓糖醇产量4.62万吨，21年度

产量8.27万吨，但是22年度总制造费用和人工费用均大于21年度。也

就是说贵公司22年度吨人工费用和制造费用较2021年度翻倍增长，请

问原因是什么？ 

答：尊敬的投资者，您好。为配合生产规模的扩大人员增多，工

资上涨，电费上涨、蒸汽价格大幅上涨（200元/吨-320元/吨），募投项

目5万吨赤藓糖醇于22年内完工投产，折旧费用大幅上涨，市场销量不

能满负荷生产所致。谢谢。 

5、董事长你好，根据福洋生物招股书，其赤藓糖醇2022年上半年

吨成本约9700元，远远小于贵公司2022年吨成本11100元。而保龄宝也

在说明会上表示其赤藓糖醇吨成本明显下降。而根据公司一季报，贵

公司一季度赤藓糖醇吨成本仍然居高不下，请问贵公司在成本上相对



上述公司是否还有竞争优势？ 

答：尊敬的投资者，您好。据公司了解，福洋生物和保龄宝公布

的产品名称为功能糖，未明确为赤藓糖醇，无法确定计算口径是否一

致，我司生产成本、市场占有率仍然有优势。谢谢。 

6、程总你好，近期贵公司是否做过市场调研，赤藓糖醇行业现在

清库存到哪个阶段了？新进厂商剩余库存还有多少呢？ 

答：尊敬的投资者，您好。很具体的情况我们也不了解，但试车

生产的低价产品在减少，市场向着理性化好转，公司价格在2月中旬开

始上调。谢谢。 

7、总经理你好，贵公司在上市前，吨赤藓糖醇人工成本约为300-

500元，而上市后的2022年，吨人工成本变为吨1000元+，请问是何原

因，2023年是否有所改善？ 

答：尊敬的投资者，您好。工资上涨，为配合生产规模的扩大人

员增多，市场销量不能满负荷生产所致。随着新产品投产进入市场，

会有所降低。谢谢。 

8、程总你好，请问贵公司莱鲍迪苷，透明质酸钠中试情况如何，

是否考虑建设规模生产线？ 

答：尊敬的投资者，您好。中试进展较为顺利，不需要上整条的

专业生产线，但是要对赤藓糖醇生产闲置设备进行改造，需要一定的

时间。谢谢。 

9、请问贵公司2022年度经营业绩及一季度经营业绩大幅下滑的具

体原因以及后续将采用什么措施来提升业绩？ 

答：1、赤藓糖醇行业恶性竞争，使得销量及销售价格均受到很大

制约，销售价格由23元/公斤降至10元/公斤。同时，受22年宏观经济压

力，叠加饮料市场需求不盛等影响，导致公司营收和净利润下降，出

现业绩下滑。2、募投项目5万吨赤藓糖醇建成转入固定资产，折旧上

升也对经营业绩有所影响。为应对当前业绩下滑局面，公司采取了以

下几方面的措施，加强技术改造，进一步降低生产成本；加大新产品



研发力度，借助市场占有率的优势，通过持续性的研发投入，积极开

发新产品，改变单一产品的被动局面；通过技术改造提高赤藓糖醇的

生产效率、产品质量；通过光伏发电项目，节约能源消耗，降低生产

成本；加速推进零售市场，丰富业务发展；引进高层次人才，提升公

司市场竞争力。谢谢。 

10、公司前期宣传将要推进赤藓糖醇零售端业务，现在进展到什

么程度，小包装糖何时才能面向市场？ 

答：尊敬的投资者，您好。公司赤藓糖醇零售小包装销售，需要

公司具备食品生产许可证，公司已于23年3月7日取得了食品生产许可

证（编号：SC20137160200574）。适用范围：赤藓糖醇、复配甜味剂、

风味固体饮料，有效期截至2028年3月6日。目前，公司小包装糖准备

在淘宝店上进行零售，同时，公司也在积极开发其他电商平台，加快

推进小包装糖进入消费群体，谢谢。 

11、贵公司2022年报中提到，为应对产品单一局面，公司正在研

发一系列新产品，请详细介绍一下，谢谢。 

答：尊敬的投资者，您好。公司目前正在研发的新产品有：阿洛

酮糖复配、优质甜菊糖、食品级透明质酸钠、塔格糖、唾液酸、聚谷

氨酸、柠檬酸、葡萄糖酸等新产品。优质甜菊糖、食品级透明质酸钠

及阿洛酮糖与甜菊糖及罗汉果复配（共结晶）等产品已完成阶段性研

发并中试成功，正在筹建生产线过程中。塔格糖、聚谷氨酸在中试中、

唾液酸、柠檬酸、氨基葡萄糖、葡萄糖酸尚在研发中。上述新产品的

开发与布局将助力公司生产技术创新，同时为公司创造新的利润增长

点，促进公司利用更加领先、更具竞争优势的工艺技术创造出更加符

合消费者健康诉求的新型产品，新产品落地将有效改善公司目前产品

单一化格局，满足消费者差异化的消费升级需求。请关注公司后续公

告，谢谢。 

12、公司董秘去年3月份辞职，至今仍然空缺，请问公司现在对董

秘职务有什么具体规划或安排吗？ 



答：尊敬的投资者，您好。董事会秘书作为代表上市公司对外沟

通的一扇“窗口”，其对外负责公司信息披露、投资者关系管理；对内

负责股权事务管理、公司治理、股权投资、筹备董事会和股东大会，

保障公司规范化运作等事宜，应当具备良好的职业道德素质及相应的

专业化知识水平。当前，公司按照计划正在积极对外招聘，近期将加

快对董事会秘书的聘任，请关注公司后续公告，谢谢。 

13、公司股价长期低迷，公司和管理层有回购股票的打算吗？ 

答：尊敬的投资者，您好。公司首次公开发行股票并上市后3年内，

若公司股票连续20个交易日收盘价低于公司最近一期末经审计的每股

净资产时，公司将按照《关于公司首次公开发行股票并在创业板上市后

三年内稳定股价预案》启动稳定股价预案。公司将视股票市场情况、公

司实际情况，按如下优先顺序采取以下措施中的一项或多项以稳定公司

股价：一是公司回购股票；二是控股股东、实际控制人增持股票；三是

董事（不含独立董事）、高级管理人员增持股票。公司管理层一直以来

努力提升公司经营业绩，对于公司市值维护会从实际情况出发，广泛收

集投资者意见，谨慎考虑。同时，公司也将及时披露相关公告，谢谢。 

附件清单 无 

日期 2023 年 5 月 12 日 

 


