
 

 

证券代码： 002677                             证券简称：浙江美大 

浙江美大实业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）参

加公司 2022 年度网上业绩说明会的广大投资者 

时间 2023 年 5 月 16 日 (周二) 下午 15:00~17:00 

地点 公司通过全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net）

采用网络远程的方式召开业绩说明会 

上市公司接待人

员姓名 

1、董事长、财务负责人王培飞 

2、总经理徐建龙 

3、常务副总经理钟传良 

4、独立董事张美华 

5、董事会秘书徐红 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

1、如何看待集成灶行业 2023 年的景气度？ 

答：尊敬的投资者您好，2023 年随着国内外经济形势的好转，

一系列利好政策的推出，将拉动家电等相关产业的消费，为 2023

年家电销售回暖提供支撑。根据奥维云网（AVC）推总预测数据

显示，2023 年集成灶规模 302 亿元，同比增长 16.6%。感谢您的

关注和支持！ 

 

2、2022 年公司的广告投入是多少？主要投入在哪些渠道？ 

答：尊敬的投资者您好，公司 2022 年广告宣传投入 1.74 亿元，

主要投入在央视媒体、高铁媒体、网络媒体、新媒体、自媒体等

宣传平台，感谢您的关注和支持！ 



 

 

3、公司的线上经营收入如何？未来线上的发展如何规划？ 

答：尊敬的投资者您好，公司线上销售近两年实现了较好地增长，

从 2020 年的 5%提升至 2022 年的 15%。未来公司将继续扩大团队

规模，持续加大运营投入，快速提升线上销量，进一步提升电商

平台的竞争力。感谢您的关注和支持！ 

 

4、从销售终端看，我们去年拓展了不少，体现到销售端需要多

久？ 

答：尊敬的投资者您好，公司去年在专卖店渠道、KA 渠道、下

沉渠道拓展了 700 多个营销终端，预计今年下半年开始会逐步产

生效果。感谢您的关注和支持！ 

 

5、公司在国外的市场开拓情况如何？目前主要销售哪些境外地

区？ 

答：尊敬的投资者您好，目前公司产品已出口马来西亚、越南等

国家。但由于国外建筑结构以及烹饪和饮食习惯的差异性，国外

市场覆盖面较低，未来公司将持续努力拓展国际市场。感谢您的

关注和支持！ 

 

6、公司与房地产公司进行精装修房合作的模式目前进展如何？ 

答：尊敬的投资者您好,公司已与四川新希望集团、中建一局集

团、国瑞置业等十多家房地产企业建立了合作关系，并在北京、

上海、深圳、海南、安徽、湖南、湖北、河北、福建、广西等多

个省份安装了大批精装工程。2022 年公司与武夷山大地置业、

河北长荣、长春新星宇、沭阳明航、南昌新丰等 10 多个房地产

公司成功签署精装工程项目，并实施安装了海南五指山、武夷山

九龙湾、邯郸瑞城赫园、国瑞嘉园、沭阳翡翠庄园等 10 多个精

装楼盘工程项目，工程渠道业务实现了快速发展。感谢您的关注

与支持！ 

 



 

 

7、目前，集成灶的渗透率如何？您认为，集成灶渗透率应该提

升到何种水平？ 

答：尊敬的投资者您好，目前集成灶市场保有量较小，渗透率还

较低，根据奥维云网推总数据 2022 年集成灶行业渗透率为 14%

左右。随着集成灶品类接受度的不断提高，销售渠道的多元化发

展，以及国家城镇化进程的推进，未来集成灶市场将继续保持快

速发展，预计未来 3-5 年集成灶渗透率将达到 25-30%，感谢您

的关注和支持！ 

 

8、公司面对同行的竞争，将采取什么措施？ 

答：尊敬的投资者您好，集成灶正处于快速增长期，市场在不断

扩大，竞争也将更为激烈，但公司对未来发展和竞争充满信心。

公司将继续坚持发展战略，以技术创新、产品创新、渠道创新、

品牌创新、管理创新为重点，进一步巩固和提升公司的核心竞争

力和领先优势。感谢您的关注和支持！ 

 

9、贵公司 2023 年公司的大致方向是什么？ 

答：尊敬的投资者您好，2023 年公司继续加大科研创新投入，

立足“变频”智能科技，深层次布局新品战略，继续加速多元化

销售渠道建设，完善优化营销网络体系，持续提升渠道效率，持

续推进双品牌运作，加大品牌宣传投入，加速推进品牌高端化进

程，塑造双七星品牌服务形象，完善公司治理机制及激励机制，

加强企业内部管理创新，拓宽企业护城河，促进公司持续高质量

发展。感谢您的关注和支持！ 

 

10、公司的未来发展战略？ 

答：尊敬的投资者您好，公司将继续为“以健康环保科技造福社

会”而努力，秉承“创百亿收入、做百年企业”的奋斗愿景，围

绕“中国美厨房--至净、至静、至美、智慧”战略，以集成灶业

务为主导，继续在智能厨电和家居领域进行深化，通过高品质、



 

 

差异化、智能化的产品和服务打造领先的健康厨房、智能厨房以

及整体智慧家居，满足消费者健康、环保、智慧、时尚的生活需

求，不断扩大和巩固公司在集成灶行业的领先优势和领军地位，

并奠定厨电行业的领先地位。在保持集成灶主业稳健持续发展的

同时，积极寻找和关注新的发展机遇，关注协同产业项目，实现

企业、股东和社会三赢的发展愿景。感谢您的关注和支持！ 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023-05-16  

 


