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云南贝泰妮生物科技集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                编号：2023-005 

投资者关系活

动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

□现场参观  

□其他              

参与单位名称 兴业证券、中银基金、天弘基金、国泰基金、鹏扬基金、太

平资产、诺安基金等 20个机构参会 

时间 2023 年 5 月 18 日 14:30-15:30 

地点 昆明市呈贡区马金铺路 1517 号 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理、董事会秘书、财务总监：王龙 

公关总监、董事长助理：钟巍 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

问：公司准备 618大促活动的情况如何？ 

答：关于 2023 年“618”大促活动，公司提前布局、顺时应变，争取

取得良好成绩。  

 

问：今年营销的侧重点在哪里？ 

答：1、聚焦核心系列和产品升级，公司将聚焦市场资源，重点发

力核心系列，集中资源深化品牌“专业服务敏感肌”的调性；2、积

极拓展线下渠道如 OTC 连锁药房，增强品牌和产品曝光度。 

 

问：公司如何对不同渠道进行差异化布局的？ 

答：主品牌聚焦核心系列和大单品，新品牌不断丰富产品品类。 



 

问：除了公益护肤日后续有哪些核心 IP推进的项目？ 

答：公司将继续积极支持参与国内皮肤科大型学术交流活动和医

院皮科患者公益护肤活动，包括“5·25 科学护肤周”、“9·19 痤疮周”

等。公司亦受邀参加 2023 年 7 月于新加坡举办的“世界皮肤科大

会”。公司将与来自世界各国的美妆护肤企业一起共同展现最新的

研究成果。 

 

问：薇诺娜宝贝今年的增长预期是怎样的？ 

答：积极开拓线下渠道，重点试点线下母婴连锁，精准触达和快速

积累品牌目标用户，建设品牌会员体系，实现品牌线上线下的联

动。在 2023 年取得进一步增长。 

 

问：AOXMED的相关指引？ 

答：积极开拓线上、线下专业渠道。在线下专业渠道以“专妍系

列”产品培育核心原点人群，扩张线下专业机构合作规模，线上渠

道积极开展“美妍系列”销售。在 2023 年高端护肤渠道抢占市场

份额。 

 

问：贝芙汀打造的目标？ 

答：以中国皮肤疾病大数据为研究基础，通过顶级医研结合+AI 人

工智能深度学习自主研发，独创整合性精准治痘解决方案的专业

祛痘品牌。 

 

问：怎么看待公司在国内的护肤品行业的竞争力？ 

答：公司高度重视研发投入和研发体系建设，拥有强大的研发团

队和完整的研发体系，核心竞争力为研发驱动增长。公司一方面

不断进行产品创新升级，另一方面通过市场调研了解消费者不断

变化的需求，拓展新产品品类进入新的细分市场，为公司注入持



续的发展动力。 

 

问：今年新品推出情况？ 

答：1、聚焦主导单品系列，重点打造核心大爆品。不断升级原有

经典产品——“舒敏保湿特护霜”，将其打造成现象级产品；2、公

司将不断升级延伸“防晒”系列、“冻干面膜”系列、“舒缓保湿特护

精华液”产品等重要核心单品；3、拓展产品品类和功效，结合敏感

肌皮肤和特色植物配方最前沿科学研究，解决日益进阶的“敏感肌

PLUS”护肤需求。 

 

问：不同渠道的运营一样吗？ 

答：不同渠道的运营方式不同，核心是根据渠道的特点和差异性

制定相应的运营策略。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 5 月 18 日 

 


