
1

证券代码：603125 证券简称：常青科技

编号：2023003

投资者关系

活动类别

特定对象调研

□媒体采访

□新闻发布会

□现场参观

□其他

分析师会议

□业绩说明会

□路演活动

活动参与人员
中信建投：卢昊、林伟昊

招商基金：赵宗原

时间 2023年5月15日14:00~16:00

地点 镇江青龙山路3号

形式 现场会议

上市公司

接待人员姓名

董事会秘书：孙杰

证券事务代表：钱禹辰

证券部其他工作人员

交流内容及具

体问答记录

1.问：公司产品的研发、推广过程是怎样的？

答：公司拥有多年的高分子新材料特种单体及专用助剂的生产经验

，并已掌握乙烯、丙烯烷基化反应、脱氢反应、同分异构体择型、单体

分离、酯化反应及酯交换反应等生产经验、清洁生产工艺等多项核心技
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术。公司产品的研发基于两大独家核心工艺技术“一步法烷基化”和“

同分异构体择型”，能实现精准提纯，构筑的“关键材料”产品矩阵纯

度高、杂质少，达到行业领先水平，能最大程度满足下游需求。

公司研制的新品多数为填补国内空白领域或实现进口替代的创新型

高分子新材料特种单体、中间体及专用助剂，在产业中自上而下推入市

场，不断更迭下游市场的应用领域，从而推动产业发展。

2.问：公司如何对新产品进行定价？不同产品定价区间差别明显吗？

答：公司新产品参考主要原材料价格、市场供需状况等因素进行定

价。公司在发掘市场真实需求及痛点的情况下，联合下游企业研讨、收

到下游企业反馈后进行的差异性定制与调整，在产品质量领先的同时具

有差异化优势，议价能力较强。

根据上下游市场情况及公司现有产品价格体系，公司不同产品之间

定价会有正常的差别。

3.问：公司2022年度建成特种单体生产装置新增的3万吨产能和1.5万吨

产能分别对应哪些产品？

答：公司2022年度建成了高分子新材料特种单体项目，该装置新增

产能45,000吨/年，其中中间体产能30,000吨，对应产品为异丙苯及高纯

度间/对二异丙苯；特种单体产能15,000吨，对应产品为间二异丙烯基苯

和α-甲基苯乙烯。

4.问：公司募投项目规划了一系列新品，请问其中对甲基苯乙烯的应用

方向是什么？

答：对甲基苯乙烯是甲基苯乙烯的一种同分异构体，可以提升甲基

苯乙烯同分异构体混合物在绝缘浸渍漆领域的应用品质，可用作高端印

刷电路板绝缘处理用绝缘浸渍漆中间体、特殊工程材料单体、高端防腐

材料的单体等，其聚合物具有较高温度的安全使用极限；公司研制的对

甲基苯乙烯纯度可稳定达到99.2%以上，与其他单体如苯乙烯、丙烯腈
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、甲基丙烯酸甲酯、丁二烯、异戊二烯、氯丁二烯以及乙烯、丙烯等共

聚，可合成改性橡胶等不同种类的高性能高分子新材料。其下游用途广

泛，具有良好的市场需求基础。

5.问：根据报表，近两年α-甲基苯乙烯增长十分迅速，原因有哪些？外

购的α-甲基苯乙烯与公司自产产品有哪些差异？

答：公司α-甲基苯乙烯高速增长的原因一是国内市场对高品质产品

的需求，公司的α-甲基苯乙烯市场上其他竞争对手的α-甲基苯乙烯之间

的差别体现在品质上，高品质代表可以为下游在现有领域和空白领域进

行一些改进和突破。二是在于公司该产品对下游的培育，公司联合下游

企业进行技术性研讨，通过下游反馈对产品进行差异性调整，在产业中

形成不断进步的良性循环。

公司自产的α-甲基苯乙烯市场上与外购的α-甲基苯乙烯品质上的具

体差异为：外购α-甲基苯乙烯属于“苯酚-丙酮”联产装置的副产品，价格

相对较低且随苯酚市场价格波动而波动，但存在少量的酚、酮、醛等杂

质无法去除；而公司自产的α-甲基苯乙烯属于高品质产品，采用具备自

主知识产权的异丙苯直接脱氢工艺生产，产品纯度高、含水量低，酚、

酮、醛等杂质可控。

6.问：公司新增募投项目中60,500吨高分子新材料特种单体产能，能否

被下游市场需求消化？

答：公司现有特种单体装置目前年产能35,000吨，已基本处于满负

荷的状态，募投项目建成后将新增特种单体生产装置年产能60,500吨，

该装置可生产间/对/混甲基苯乙烯、α-甲基苯乙烯、间/对二异丙烯基苯

、间/对/混二甲基苯乙烯、2-乙烯萘、对叔丁基苯乙烯、间/对/混二乙烯

苯等高分子特种单体及中间体，多数为高分子特种单体细分领域的新产

品，满足多样市场需求的同时可拓宽下游市场应用、推动产业发展，而

随着新应用领域的不断开发，市场需量也会随之增长。除此以外，公司

的装置属于综合利用装置，可根据市场需求进行灵活调配。
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7.问：公司目前销售采用何种模式？客户量大约为多少？

答：公司主要通过现有客户业务拓展、行业展会、网站平台信息发

布、参加大型企业招标等方式进行业务开拓。产品销售主要采用直销方

式，少量产品采用贸易方式。

公司产品具有用量小、作用大、附加值高的特性，终端应用涉及水

处理、车船、家居、日化、风电、电子、建筑建材、医用耗材等广阔领

域，客户数量众多，重要客户包括中国石油天然气集团、瀛洋（中国）

香精香料集团、恒河材料科技股份有限公司、江苏联盟化学有限公司、

山东德川化工科技有限责任公司、广州百沙塑胶新材料有限公司、ICC

工业集团、恒逸石化、荣盛石化、漂莱特集团、韩国KD、恒力石化、

美国杜邦公司、德国熊牌等。公司对单一客户的依赖度相对较小，根据

2022年年报，截至2022年12月31日，前五名客户销售额总计20,770.01万

元，占年度销售总额21.55%。

8.问：根据经营报表，公司一季度经营业绩增速不大，一季度的具体情

况如何？

答：根据2023年一季报显示，公司主营收入2.37亿元，同比上升

10.26%；归母净利润4627.82万元，同比上升0.36%；扣非净利润4607.96

万元，同比上升0.26%；利润增速较小的主要原因主要是公司加大了研

发投入。

9.问：公司生产的产品是非标定制化的，那么公司是如何选择产品的？

答：公司始终沿着高分子新材料的产品制造、性能改善、功能增强

提供支撑的战略，与下游高分子新材料制造企业紧密沟通、对境内外市

场情况的深入了解，发掘市场真实需求及痛点，并结合公司长期在同分

异构体择型、烷基化、酯化、酯交换等方面技术积累的基础上，进行发

散和开拓，从而确定新产品研发生产方向。
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关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明

否

活动过程中所

使用的演示文

稿、提供的文

档等附件(如

有，可作为附

件)

无


