
 

 

证券代码： 002500                             证券简称：山西证券 

山西证券股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2023-002 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 参与山西证券 2022 年年度报告网上业绩说明会的投资者 

时间 2023 年 5 月 22 日 (周一) 下午 15:00~17:00 

地点 全景网“投资者关系互动平台”（https://ir.p5w.net） 

形式 网络远程方式 

上市公司接待人

员姓名 

董事长侯巍 

副董事长、总经理、董事会秘书王怡里 

副总经理、财务负责人汤建雄 

独立董事朱祁 

交流内容及具体

问答记录 

 

投资者提出的问题及公司回复情况 

 公司就投资者在本次说明会中提出的问题进行了回复： 

1、你们的金融科技子公司发展的怎么样了？ 

感谢您的提问。2021 年 11 月，山西证券全资子公司山证科

技（深圳）正式运营，定位于打造专业、一流的金融科技研发力

量，目前已经拥有 130 多人的开发团队。设立以来，聚焦 IT 核

心能力建设，全面推进数据治理、混合云、企微应用、云原生敏

捷开发、RPA 数字员工等能力建设，研发能力显著提升，建设了

RPA 机器人平台、数据中台、业务中台、DevOps 敏捷开发平台和

混合云等基础平台，持续完善基础设施及中台架构，为打通数据

孤岛，减少重复建设，降低研发成本，提升研发效能和质量，全

面支持公司各项业务线发展及中后台数字化建设提供了坚实的

技术保障。期间，多项课题入选监管机构联合课题，自研系统取

得 18 项软件著作权，金融科技研发成果获“振兴杯”全国铜奖、



 

 

上交所课题三等奖、证券时报优秀数字化案例君鼎奖和财联社最

佳金融科技创新奖等多项荣誉。谢谢！ 

2、公司在数字化转型上有哪些举措和成效？ 

感谢您的提问。公司着力打造金融科技与业务高效双向反

馈，持续加强 IT 核心能力建设，助力业务数字化、管理数字化

和中后台敏捷化，全面推进数据治理、混合云、无边界办公、企

微应用、云原生敏捷开发、RPA 数字员工等，多项课题入选监管

机构联合课题，自研系统取得 18 项软件著作权。金融科技研发

成果获“振兴杯”全国铜奖、上交所课题三等奖、证券时报优秀

数字化案例君鼎奖和财联社最佳金融科技创新奖等多项荣誉。谢

谢！ 

3、2023 年公司资管业务有啥创新？ 

感谢您的提问。2023 年，公司资产管理业务将继续坚定不移

以客户需求为导向，在全面提升核心能力的基础上，进一步聚焦

核心业务发展，做好长远发展和短期机遇的协同发展。一是进一

步丰富固收+产品线的布局，加强现金管理类产品管理，在做优

业绩的同时做大规模；二是优化销售体系和客户服务体系的建

设，提升服务能力和客户的获得感；三是持续推进权益投研体系

的建设，构建起核心权益投资能力；四是加强 IT 建设，优化智

能投研平台的建设，全面推进资管业务数字化转型，适应数字化

时代发展要求。谢谢！ 

4、公司今年什么时候分红？ 

感谢您的提问。公司第四届董事会第十六次会议审议通过的

利润分配预案为：以 2022 年末总股本 3,589,771,547 股为基数，

向全体股东每 10股派发现金红利 0.80 元（含税），不送红股，

不以公积金转增股本。预案经公司 2022 年度股东大会审议通过

后按照相关规定进行分配。谢谢！ 

5、请问山西证券研究卖方转型有什么规划？ 

感谢您的提问。山西证券研究所按照公司“十四五”规划确

定的“内外兼修”转型方向，引进优秀人才，强化团队建设，研



 

 

究和销售团队搭建基本完成，以卖方研究、销售交易等为主的相

关业务全面展开。未来仍将致力于打造全产业链研究产品和机构

销售体系，涵盖二级市场行业及产业研究、公司研究、区域经济

研究等，继续夯实策略、新股、医药、新能源、农业及食品饮料、

大消费、机械、军工等领域的差异化研究，强化对外销售交易业

务，同时，以研究持续赋能公司各项业务。研究所设立产业研究

中心，聚焦山西经济和产业发展，深入研究能源革命、数字经济、

产业链和专业镇等重点领域，助力山西经济高质量发展。谢谢！ 

6、介绍一下你们公司自主研发的山证报价板。 

感谢您的提问。公司自主研发的“山证报价板”，立足于为

开展固定收益业务的机构及个人客户提供新一代、一站式、全数

字化的债券行情以及报价、研究等综合服务。山证报价板已取得

国家版权局计算机软件著作权登记证书。自上线以来，山证报价

版持续进行了迭代升级，以更好的服务于广大客户。谢谢！ 

7、公司财富管理转型方面有哪些举措？ 

感谢您的提问。坚持以客户为中心，加快财富管理业务转型

一直是公司着力推进的重点工作，“十四五”规划对转型路径做

了全面部署。具体举措包括：一是建立以业务转型为中心，贯穿

组织架构、考核传导、激励兑现、沟通督导全过程管理机制；二

是聚焦客户需求，以基金投顾为抓手，以产品配置为牵引，完善

顾问体系、提高投研能力，持续加强买方投顾能力建设；三是借

助汇通启富 APP、数字化投顾平台和财富管理中台三大平台，加

快构建线上线下一体化的数字服务体系；四是探索精细化客户服

务模式，搭建零售客户三维服务体系，赋能一线财富顾问提高差

异化服务客户的核心能力。以投顾服务和产品配置为抓手，深耕

富裕+客群。聚焦 Z 世代子客群，构建新媒体矩阵，持续探索 Z

世代客群服务模式；五是以公募基金券商结算、私募基金孵化和

债券经纪为突破口，持续提升机构经纪客户的服务能力；六是持

续深化投资者教育工作，多举措推进线上+线下投教基地精细化

运营。谢谢！ 



 

 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

不涉及 

活动过程中所使

用的演示文稿、

提供的文档等附

件（如有，可作

为附件） 

无 

 


