
证券代码：300592                                 证券简称：华凯易佰 

华凯易佰科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                编号：2023-011 

投资者关系活动

类别 

 

☑特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他  

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券 孔蓉 

天风证券 刘诗雨 

天风证券 曹睿 

中金资管 邱延冰 

中金资管 侯明威 

歌汝资产 郝朋哲 

复胜资产 戴卡娜 

国金自营 何媛媛 

万泰华瑞 司岩 

万泰华瑞 罗帆 

源乘投资 钟飔帆 

（排名不分先后） 

时间 2023 年 5 月 25 日 10:00-11:00 

地点 华凯易佰会议室 

上市公司接待人 董事、董事会秘书 王安祺先生 



员姓名 投资者关系经理   刘祎女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

 

Q1.海外需求是否下滑？对公司有影响吗？ 

回答：今年一季度国家出口数据和亚马逊第三方卖家 GMV 的增速

都表现不错，没有大家预期的那么差。从公司的经营策略来看，我们

销售的产品都是高性价比的中国商品，在经济周期波动的情况下需求

更具韧性，更能获得海外消费者的青睐。 

Q2.汇率波动对公司的影响？ 

回答：人民币贬值会为公司带来一定的汇兑收益，也会提高公司

产品的竞争力，对出口企业来说是利好的因素。 

Q3.销售地区的变动？未来拓展的计划？ 

回答：销售地区以欧美国家为主，2022 年美国地区销售增长较快，

欧洲地区因 2021 年发生的 VAT 代扣代缴等事件对电商卖家的竞争力造

成了一定冲击，整体销量有所下滑，但今年一季度已恢复平稳水平。

我们作为第三方平台卖家，在开拓市场时首要考虑的是目标市场是否

有适合公司发展的电商平台，今年会重点拓展拉美市场，目前来看增

速较快。 

Q4.亿迈的模式和优势？ 

回答：亿迈生态平台为 to B 模式，公司利用自身在泛品类业务中

长期沉淀的供应链资源和信息系统优势，为同行的中小型卖家提供“供

应链管理、亚马逊孵化、美客多孵化、亿迈云仓、拉美海外仓、增值

服务”六大核心业务，帮助商家降低运营成本，提高运营效率和利润。

例如亿迈可以为商家提供供应链服务，商家直接从我们的产品库里采

购商品进行销售，解决了选品和供应链管控的困扰；亿迈也可以为商

家提供物流服务，降低商家的运输成本和人工成本等。 

Q5.海外拼多多的发展对公司的冲击？是否有合作计划？ 

回答：海外拼多多是电商平台，我们是第三方平台卖家，两者不

存在直接竞争关系。公司销售的产品品类和定价也有较大区别，暂时

没有合作的计划。 

Q6.易佰网络的业绩对赌结束时间？ 

回答：今年是公司与易佰网络并购重组时约定对赌期的最后一年：

2023 年实现的合并报表中扣除非经常性损益后归属于母公司所有者的

净利润不低于 2.9 亿元。去年，公司推出的员工持股计划提高了考核

指标：易佰网络 2022 年扣非归母净利润不低于 2.7 亿元，2022-2023

年扣非归母净利润累计不低于 6 亿元。从 2019-2022 年，易佰网络已

经连续 4年超额完成业绩目标。 

Q7.销售的品类介绍？ 

回答：泛品的主要品类为家居园艺、工业及商业用品、汽摩配件、

健康美容、户外运动等，每年会循环上新 SKU,但各品类的销售占比较

为稳定，无太大变化。精品的主要品类为清洁电器、家电、宠物用品

和灯具等。 

Q8.2022 年泛品客单价下调的原因？ 

回答：产品的定价随行就市，客单价下调不能简单理解为坏事，



运费波动、汇率波动、开拓新的销售市场都会有相应的经营调整和价

格调整。关键点在于产品毛利率和利润率的管控，2022 年产品的毛利

率和净利率都有所提高，所以定价不是唯一的考量。 

Q9.ChatGPT 对公司的影响？是否会提高流量？ 

回答：公司非常重视新兴技术的发展，目前各个部门和业务环节

均在做测试，在 AI 智能文案、卖点生成、语法优化等方面有一定优化

效果，但还需要一段时间的尝试和积累才会有明确结论，在调用和执

行的环节也需要时间去形成标准化、规范化的流程。我们属于第三方

卖家，在亚马逊运营是依靠站内流量转化，并没有做站外引流。未来

要看电商平台如何应对流量变化的趋势，如果站内有提高流量增效的

方式，公司也会积极应用。 

Q10.精品是否还会拓展品类？ 

回答：未来可能会考虑工业类产品，因为目前海运费降低，对于

运输体积较大的商品是较好的时机。公司的管理层和精品业务团队具

备丰富的行业经验，在品类拓展上会做专业的布局。 

Q11.中美贸易纠纷是否会影响公司业务？ 

回答：从过去几年的经营来看，公司并未受到影响，美国加征进

口关税的标准远高于我们销售的日用品的价格。今年一季度，我国出

口数据也在增长，公司销售的高性价比日用品可以抵抗美国的通货膨

胀，所以短期来看并不会太大影响。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 5 月 26 日 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


