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赛诺医疗科学技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2023-005 

投资者关系 

活动类别 

 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观            其他 （投资者交流） 

参与单位名称 

及人员姓名 

德邦医药、南土资本、浦银安盛、富国基金、广发基金、诺德基

金、汇添富、博道基金、创金合信、大华大陆投资、东方证券自

营、方正自营、工银安盛、国寿养老、宏道投资、鸿涵投资、汇

添富、民生加银、清和泉资本、人保养老、电万宏源固收、拾贝

投资、和谐汇一、泰康资管、彤源投资、幸福人寿、兴合基金、

阳光资管、中金资管、中融汇信、中再资产、中海基金、易鑫安

资管、暖逸欣私募基金、中银基金、永赢基金、中信建投资管、

中英人寿、睿郡资产、东方基金、中银基金、天弘基金、国寿安

保、沣京资本、北信瑞丰基金等 45 家机构共 56 人 

时  间 2023 年 5 月 19 日、5月 22 日-5 月 24 日、5月 26 日 

地  点 公司会议室 

接待人员姓名 

董事长、总经理      孙箭华 

董事、董事会秘书    黄  凯 

证券事务代表        张希丹 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、董事会秘书黄凯介绍公司基本情况 

赛诺医疗成立于 2007 年，是一家根植于中国，面向全球市

场，专注于高端介入医疗器械研发、生产、销售的国际化公司，

建立了具有国际水平的研发、生产和运营体系，拥有超过 25,000

平方米的研发和生产场地，其中包括 9,000 平方米的万级净化生



产车间。经过十余年的发展，在北京、苏州、香港、美国、日本、

荷兰、法国等地设有子公司，业务涵盖心血管、脑血管、结构性

心脏病等介入治疗的重点领域。公司在售产品覆盖冠脉及神经两

大领域 6 大品类共 19 款产品，逐步实现了差异化的产品组合，

打破了公司上市之初严重依赖单一产品的局面。 

公司主营产品冠脉药物支架、冠脉球囊、颅内快速交换球囊、

颅内药物洗脱支架等累计使用量超过 130 万个，进入两千余家医

院。目前公司在全球范围内已拥有 185 项发明专利授权和独占许

可，产品临床研究结果已在国内国际核心期刊各类论文 31 篇；

承担国家级、省级科研项目 7 项，包括“十三五”国家重点研发

计划课题等。 

2022 年，国内外经济形势和市场环境复杂多变，公司经营承

受了前所未有的压力。为应对多变的外部环境和市场竞争压力，

公司上下克服重重困难，积极转变经营思路，坚持创新引领，持

续推进国际化布局，产品商业化全面提速。在没有匹配的产品参

与两年前首轮冠脉支架集采的背景下，公司以最大的诚意和最积

极的态度，使用两款最先进的新款 HT 支架产品回馈国人，成功

入围国家冠脉支架集中带量接续采购并最终获得千余家医院的

勾选，首年意向采购量近 5万条。 

公司始终坚持高比例的研发投入，2022 年公司实现营业收

入 1.93 亿元，全年累计研发投入 2.07 亿元，占营业收入的

107.51%。2023 年第一季度实现营业收入 7,316.82 万元，较去

年同期增长 23.82%；研发投入 3,039.95 万元,占营业收入的

41.55%。 

冠脉介入方面，公司产品覆盖冠脉治疗类、冠脉开通类以及

冠脉通路类产品。2022 年获批的产品有 HT Infinity 药物洗脱

支架系统、全新一代非顺应性球囊扩张导管、冠脉球囊扩张导管、

延长导管，其中全新一代非顺应性球囊扩张导管是首款在美国获

得 FDA（510k）认证的产品。同时在研的产品棘突球囊完成临床



入组， HT Supreme 冠脉支架进入美国 FDA 实质性审查阶段。 

   神经介入方面，公司产品覆盖急性缺血类产品、狭窄缺血类

产品、出血类产品及通路类产品。2022 年负压吸引泵和压力延长

管获国家药监局批准注册；远端通路导管、颅内血栓抽吸导管、

微导管及远端通路导引导管、颅内取栓支架 5 款产品也于 2023

年获批。 

结构性心脏病方面，公司已逐步建立了生物组织处理改性，

瓣架机械加工和表面处理，计算机模拟等一系列技术平台，并同

步建立了完整的心脏瓣膜类产品加工及质控生产线。拥有完整全

球知识产权布局的“Accufit 介入二尖瓣膜置换系统”的产品在

动物验证阶段获得里程碑突破。 

2023 年，公司将恪守“务实担当，开放协作，品质创新”的

核心价值观，转变思维，打破惯性，聚焦主业，提质增效。通过

全面优化各项管理流程，规范各项管理措施，进一步加强内部控

制管理。公司将会以续采为契机，实现冠脉业务的一个修复，同

时采取降本增效等措施来持续提升公司的管理水平，抓住发展的

机遇期。努力打造高品质、普惠的医疗产品，提高“中国创造”

在国际范围内的影响力，为社会创造更大价值。 

二、互动交流环节 

1、冠脉续约之后，勾选医院家数还是挺多的，公司是如何

做到的？ 

答：公司 2 款比较新的 HT 系列冠脉支架在冠脉支架续采中

中标，首年意向采购量近 5 万条。尽管首年采购量与第一梯队中

标厂商还存在很大差距，但这是公司首次入围国家冠脉支架带量

集中采购，公司获得全国千余家医院勾选，一方面，在冠脉支架

产品集采前，公司在支架市场占有率排名前四，公司产品的品质

已经在广大医生和患者中间形成了良好的口碑。另一方面，公司

两款使用全球专利的 HT 系列冠脉支架在产品质量，规格型号等

方面均具有自身独特的优势，且是国内第一款自主品牌在国外多



中心进行临床试验并申报 FDA 的产品，产品品质方面能够得到

有效的保障和医生的认可。第三，在本轮续采过程中，公司从管

理层到冠脉销售人员，都付出了非常大的努力，做了非常多的工

作，从而保证了我们的新产品能够在本轮集采中进入更多的医

院。 

2、请问公司在保留核心销售人员方面做了哪些工作？ 

答：在 2021-2022 首轮冠脉集采中，因为我们公司当时没有

符合材质要求的产品，因此没能参与其中，这个对公司，尤其是

公司销售人员来讲，还是打击非常大的。这两年，公司在销售人

员结构上进行了一定的调整和平衡，尽管冠脉销售人员存在一定

的流失，但地区高级经理以上级别的核心人员基本都保留下来

了，这一方面是基于大家对公司的认可和信任。另一方面，公司

也为员工提供了较好的学习和成长的平台，并有针对性的制定了

符合公司实际情况的激励措施和奖励政策，保障了公司核心员工

的长期稳定。 

3、请问公司产品在 2023 年的销量及终端植入情况如何？ 

答：2023 年前 4 个月，公司冠脉及神经产品销量较上年同

期相比均保持较为平稳的增长态势，医院的植入也在疫情结束后

得到了平稳有序的恢复。目前从经营数据上来看，一季度的情况

我们已经在季度报告中进行了披露。 

4、请问公司 2023 年业绩预期如何？ 

答：根据公司 2022 年发布的限制性股票激励计划，公司 2023

年股权激励归属的业绩目标在 3.1-4 亿之间，较上年增长应该在

50%-100%左右。公司上下目前也在积极努力，希望今年能够实

现我们限制性股票的归属目标。 

5、神经介入是公司很重要的业务，能否简单介绍下该板块

目前都有哪些优势？ 

答：神经介入领域，公司于 2016 年推出全球首款用于颅内

狭窄的快速交换球囊 Neuro RX，2020 年推出全球首款用于颅内



狭窄的低命名压快速交换球囊 Neuro LPS，并于 2021 年推出全

球首款颅内药物支架 NOVA。截至目前，公司在售神经介入产品

由 2021 年的 3 款增加到 10 款，其中 3 款为全球首创。此外，公

司在研的国内首创颅内自膨药物支架系统已全部完成临床入组，

产品质量获得临床一致好评；另外一款重磅产品血流导向装置涂

层密网支架目前也已顺利启动临床入组。截至目前，公司多项在

研项目，覆盖神经介入缺血，出血和通路领域。 

6、颅内自膨药物支架作为公司即将上市的一款重磅产品，

请问目前研发的进展如何？ 

答：该产品是继公司 NOVA 颅内药物洗脱支架系统上市后，

国际上首个进入临床试验阶段的自膨式颅内药物洗脱支架系统，

将与公司现有的 NOVA 颅内药物洗脱支架系统形成有效互补。

该产品具有规格型号丰富，支撑力更强，顺行性优、操作性更强

等特点。2023 年 2 月完成全部临床入组工作，目前处于临床随

访阶段，预计于 2023 年提交创新审批，2024 年上半年能够上市

销售。 

7、FDA 获批之后，整个的商业化是如何考量和安排的？ 

答：取得 FDA 对于我们公司来讲，应该还是一件意义非常

重大的里程碑事件。冠脉支架美国 FDA 的申报工作目前正在按

计划进行中，后续获批后，一方面将对公司相关产品在国内的销

售起到促进作用。同时，也将有利于海外其他国家的注册和销售。

对于赛诺来讲，国际化是公司的重要战略之一。目前，公司的海

外业务已覆盖欧美等成熟市场及东南亚、非洲等新兴市场，公司

多款冠脉介入产品在欧洲、美国、韩国、新加坡等 10 余个国家

取得注册证并逐步与当地经销商的开展合作。我们将根据不同国

家和地区的市场环境，政策环境等不同的因素，综合考虑在不同

海外市场的销售策略，在巩固原有海外合作关系的基础上，踏实

推进国际关键空白市场的拓展和布局，通过多市场的协同效应逐

渐实现公司海外业务的快速增长。 

8、我们也了解到，目前国家不仅对冠脉介入产品进行集采，



神经介入产品也逐步开始集采，公司会持怎样的一个态度？ 

答：对神经介入业务来说，尽管前段时间河南省公立医院联

盟进行了集采，但仅仅是对神经介入器械的价格进行了竞争性下

探，并没有与采购量挂钩。随着部分神经介入细分品类产品集采

执行细节的不断细化，后期不排除神经介入集采向其他省份和区

域传递价格和执行方案。但从已部分执行集采的其他神介产品终

端降价幅度来看，整体在可接受的合理范围之内。 

面对国内下半年可能开展的神经介入相关品类产品的集采，

公司仍将积极响应国家号召，本着积极的态度参与其中。公司颅

内药物洗脱支架产品目前是该品类的唯一产品，在国内仍然是独

家的一个状态；而公司目前在售的两款神经球囊产品无论在产品

质量，还是国内市场占有率，使用量等方面都保持领先地位，这

在国内神经介入即将集采的趋势下，都为公司奠定了较好的产品

基础和优势。 

9、我们了解到公司在研产品中有一款棘突球囊，能否介绍

下该产品目前的情况？ 

答：棘突球囊主要解决冠脉血管病变处理的问题。从冠脉行

业的整体发展以及临床预期来看，棘突球囊能够为更好的开通做

准备。目前，公司的棘突球囊在国内棘突这个品类里面应该是进

展最快的一个产品，该产品于 2022 年 10 月完成临床入组，2023

年春节前后提交注册公司棘突球囊产品已提交注册，预计今年下

半年取得注册证，这款产品将成为公司冠脉业务板块非常重要的

一款产品。 

附件清单 

（如有） 
无 

日期 2023 年 5 月 29 日 

 


