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编号：2023-003

☑特定对象调研

□媒体采访

□新闻发布会

□现场参观

□分析师会议

□业绩说明会

□路演活动

其他 券商策略会

2023年5月9日参与单位：国泰君安证券

2023年5月10日参与单位：开源证券策略会议所邀请的投资

者

2023年5月17日参与单位：东方证券策略会议所邀请的投资

者、南方基金

2023年5月9日、2023年5月10日、2023年5月17日

2023年5月9日地点：上海

2023年5月10日地点：北京

2023年5月17日地点：上海

湘财股份：

董事会秘书 潘琼

证券事务代表 翟宇佳

湘财证券：

投顾业务部副总经理 刘飞烨

网络金融部总经理 张彬

公司分别介绍湘财股份、湘财证券目前业务发展情况。

1.湘财股份旗下资产如何整合，经营目标是什么？

回复：首先，当前湘财股份利润来源主要是证券业务，湘

财证券置入上市公司后，上市公司主营业务变更为证券服
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务业，湘财股份在融资等方面对湘财证券提供帮助。其次

，湘财股份希望未来成为金融科技平台，寻找优质标的，

与湘财证券在内容资讯、金融科技等方面进行合作。最后

，湘财股份的实体业务也在逐步剥离，员工平稳减员，目

前保留营养品、防水卷材、贸易等业务，公司希望上述业

务能提供一定的利润来源。

总体上，湘财股份未来定位为金融科技平台，赋能湘财证

券。

2.公司去年亏损和一季度盈利主要原因有哪些？

回复：2022年度，公司实业板块仍处于亏损状态。其次，

国内证券市场整体下跌幅度较大，公司证券板块自营业务

收入及其子公司收入较上年同期出现下滑，利润未达预期

。此外，受国内证券市场整体行情影响，公司持有大智慧

股权的二级市场价格出现持续下跌，同时受宏观环境影响

，大智慧经营业绩出现下滑，按企业会计准则要求，公司

对所持大智慧股权计提减值准备1.65亿元，该事项对公司

净利润产生了重大影响。上述因素共同导致2022年度亏损

。

2023年一季度，国内资本市场持续回暖，公司证券板块各

项业务稳步发展，自营业务收入以及子公司收入较上年同

期实现大幅增长；且公司参股公司大智慧本年一季度因确

认诉讼赔偿收入，净利润大幅增长，公司根据权益法按持

股比例相应确认投资收益，公司一季度利润同比实现大幅

增长。

3.湘财股份是证券公司的股东作为上市公司，相比其他

证券公司主体为上市公司有哪些优势？

回复：湘财股份作为上市公司，收购股权或者与其他平台

合作需要按照上市公司规则审议披露，但作为证券公司的

母公司又可以拥有一定的灵活度。湘财股份作为湘财证券
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股东，可以利用自身优势，通过投融资等多种方式赋能证

券业务。

4.公司与益盟合作模式和进展如何？

回复：湘财证券早在2017年就与益盟股份开展合作，成立

上海国权北路营业部。去年年底，湘财股份、湘财证券与

益盟签订《战略合作协议》，公司和益盟股份的合作包括

6个方面：互联网客户运营合作、投资顾问业务合作、财

富管理业务合作、研究业务合作、信息技术服务合作、股

权合作。截至目前主要在前两个方面开展合作。

首先在互联网客户运营合作方面，已协同益盟股份在软件

开发、金融科技、大数据等方面的优势及各方证券业务经

验、平台和核心竞争力，提升了客户服务质量。

其次在投资顾问业务方面，突破传统的线下投顾签约模式

，开启了纯互联网投顾业务模式。公司已于去年12月合作

推出投顾产品湘财智盈，该产品集软件工具、投顾服务于

一体，已有APP版及PC版供客户下载使用。产品提供选股

策略指导、智能盯盘、名师课程等成体系的专业服务，促

进客户的付费转化，商业模式清晰。

5.湘财证券为什么选择投顾赛道？

回复：对于券商行业，中小型券商需充分利用自身业务特

点与资源禀赋，在激烈的行业竞争中寻找核心优势。湘财

证券以投顾业务作为发力点，与益盟股份合作推出湘财智

盈APP，着力打造金融科技赋能型的精品投顾券商品牌。

2022年湘财证券投顾产品与服务内容不断丰富，针对不同

类型客户提供差异化服务内容，利用公司湘管家平台构建

财富管理客户分类画像，再以自身资源禀赋尽可能满足不

同投资人群、不同人生阶段的财富管理需求。

6.智盈APP后期策略是优先转化存量客户，还是存量及增
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量客户两手并抓？

回复：目前公司的样本测试是针对存量客户，希望优化对

内服务模型后再全面推动到投顾业务，中长期会有存量和

增量客户的共同开发。

7.新增客户有哪些主要方式？

回复：除了平台广告等传统模式外，公司希望利用投顾的

优质内容，通过内部培养及外部引入等方式，打造专业投

顾内容，进而吸引精准的目标客群。

8.公司如何保障投顾客户的投资回报？

回复：湘财证券帮助客户建立有效的盈利体系，提高投资

者的投资能力和应对风险的能力，侧面保障客户的投资回

报。例如对于零售客户，公司提供投顾产品湘财智盈，其

包括选股策略指导、智能盯盘、名师课程等成体系的专业

服务，帮助更多的投资者简化投资过程，达到轻松买卖的

目的，构建更有效的盈利体系。

9.公司和大智慧的业务合作如何？

回复：公司自2014年至今一直在与大智慧合作，此外，湘

财证券与大智慧也联合开发了OEM软件。

10.湘财股份控股股东解除限售后对于公司未来有无减持

计划？

回复：证券业务是控股股东持有的优质板块，公司控股股

东持有的股份将于6月解除限售，但暂时没有减持计划，

具体以公告为准。

11.公司之后有再融资计划吗，如有主要用途是什么？

回复：公司结合市场行情及业务发展情况整体规划。公司

2022年度董事会、股东大会审议通过简易程序融资的议案

，计划融资规模不超过3亿元，具体用途取决于公司业务

发展需求，以公告为准。
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无

2023年5月31日


