
证券代码：301198                                  证券简称：喜悦智行 

宁波喜悦智行科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-008 

投资者关系活动类

别 
特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

现场参观  

□其他 

参与单位名称及人

员姓名 

华创证券   刘佳昆     华创证券   毛宇翔 

时间 2023年 6 月 1日， 10时 00分 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事、董事会秘书、财务总监   安力 

证券事务代表   蔡超威 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、喜悦智行安力先生介绍了喜悦智行的基本情况，重

点介绍了公司的产品布局和发展前景。 

二、公司与调研人员就以下问题进行了探讨： 

问题 1：公司相较传统一次性包装的公司在产品和运营

方面有什么区别？ 

答：传统一次性包装公司仅需销售产品如纸箱、木托盘

等，其产品需求量大、单价低，与终端客户公司距离较

近。公司循环包装在销售模式方面分为直接销售和租赁

运营，循环包装可长周期循环使用为客户摊薄单次使用

成本；租赁运营服务模式通过广泛的网点布局可以为客

户提供回收、清洗、仓储等服务，打破了销售和运营半

径的限制。 



问题 2：公司目前行业拓展情况？ 

答：公司业务在传统汽车、新能源汽车、白色家电等行

业领域有较高的覆盖率，近年来在在酒水饮料、果蔬生

鲜等行业也开展业务布局。公司积极关注以制造业为主

的各个行业赛道，深耕主流行业的头部客户，制定细分

行业的可循环器具标准，并在该细分行业内广泛复制。

同时公司也抓住跟头部客户的合作机会，拓展更多业务

模式、产品品类，为公司业绩稳步增长打下坚实基础。 

问题 3:影响公司毛利率的因素有哪些？ 

答：原材料成本占公司产品成本比例较高，随着原材料

价格的稳，对公司毛利率有一定修复作用。公司产品总

体毛利率相对稳定，但不同产品毛利率存在差别，销售

产品结构不同也会对毛利率产生影响。租赁运营新项目

投入初期新增网点、器具折旧等影响毛利率，项目后期

折旧完成、已建网点下新增项目，可提升毛利率。 

问题 4：公司营收主要与下游产能相关吗？ 

答：公司营收提升一方面是现有客户的需求增加：包括

客户产能产量的提升，循环包装渗透率提升，产品更新

换代重新购置定制化包装等；另一方面是新行业新客户

的拓展，公司目前拓展了新的行业如家电、果蔬、酒水

等；公司通过租赁模式降低客户使用门槛，使更多客户

可以使用循环包装降本增效。 

问题 5：公司租赁项目如何保证收益？ 

答：公司对客户的动态租赁项目会进行整体评估，根据

客户使用周转频次，包装数量，项目周期及稳定性来综

合考虑是否开展项目，避免公司盲目投入可能出现的损

失。新能源汽车的循环包装中标准包装器具的占比较

高，对循环包装的需求也较传统燃油车更多。随着新能

源汽车竞争格局逐渐明朗，租赁项目的稳定性也得以保

障。公司与客户签订的租赁项目一般 3年为一个周期，

可以使项目收益得到保障。 

附件清单（如有）  

 


