
 

证券代码：003019                                     证券简称：宸展光电 

宸展光电（厦门）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                        编号：IR2023-003 

投资者关系 

活动类别 

■ 特定对象调研 □ 分析师会议 □ 媒体采访 

□ 业绩说明会 □ 新闻发布会 ■ 路演活动 

□ 现场参观 □ 其他                                

参与单位名称 

5 月 25 日：雄峰汽车、皆联科技、诚德房地产、丰和盛贸易、兴龙彩

印、中航信托等； 

5 月 31 日：东方财富证券、中航证券、东兴证券、中汇金投资、西部利

得基金、中欧基金、德邦基金、、创金合信基金永正投资、上海理石投

资、六禾投资、奕睿私募基金管理(上海)、荷和投资、贤盛投资、宁波

真和投资等； 

6 月 5 日：西部证券、平安证券、山楂树资产、深圳恒健远至投资； 

（排名不分先后） 

时间 2023 年 5 月 25 日、31 日及 6 月 5 日 

地点 分别在上海市徐汇区交大慧谷科技商城、公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

副总经理陈建成、财务总监兼代理董秘徐可欣（线上）、投资总监赖

洲洋、投资关系经理邓晨曦、证券事务代表张玉华 

投资者关系活动主要内容： 

一、公司基本情况介绍： 

4 月 28 日，公司发布了 2022 年报、利润分配议案和 2023 年一季度报。 

1、2022 年度公司实现营业收入 18.12 亿元，同比增长 13.79%；归属于上市公司股东净

利润 2.61 亿元，同比增长 72.82%；实现扣非净利润 2.51 亿元，同比增长 96.85%；基本每股

收益 1.77 元/股，同比增长 71.84%。 

2022 年度公司业绩增长的主要原因： 

（1）营收持续稳定增长：公司加大市场拓展力度，客户基数不断增大，新客户、新项目



 

增加；同时，欧美市场出现补库存的需求。 

（2）降本增效：不断提升供应链管理及生产管理效能，降低了成本，提升了产品毛利率；

同时，持续推进更高毛利的自主品牌战略，带来新的利润增长点； 

（3）优化产品结构：公司产品结构进一步优化，一体机类产品销量持续提升，进一步增

强了公司盈利能力； 

（4）其他因素：原材料价格回落、汇率变动等因素对公司利润水平提升带来积极影响。 

2、2022 年公司利润分配议案 

结合自身发展战略，公司在保证正常经营和持续发展的前提下，拟定 2022 年度利润分配

方案：向全体股东每 10 股派发现金股利 8 元（含税）、送红股 1 股；不以资本公积金转增

股本，剩余未分配利润结转以后年度。 

3、2023 年一季度，公司实现营收 3.64 亿元；实现归属股东净利润 3775 万元。受到欧美

市场需求疲软等因素影响，一季度营收和利润都较去年同期出现一定下降。 

4、根据公司战略发展规划，并结合国内外市场环境变化，2023 年公司将采取以下措施，

促进经营业绩稳定增长。 

（1）组织架构调整，OEM 和 OBM 并驾齐驱，进一步提高自主品牌的收入占比； 

（2）聚焦主业，开启全力攻击模式，从市场、产品和研发等方面发力，做大做强业务收

入和利润贡献： 

（3）借助投资并购等方式，把握新技术发展带来的新市场机遇，在工业物联网、新能源

车载和海外市场拓展等方面实现突破，打造第二成长曲线： 

（4）以人为本，加强内部人员管理、供应商管理和经销商管理，打造卓越合作伙伴关系。 

5、对外股权投资项目介绍：2023 年 5 月 25 日，公司发布对外股权投资公告，公司全资

子公司萨摩亚宸展拟以自有资金向 ITH增资不超过 1,357.19 万美元，认购股数不超过 1,357.19

万股。通过增资 ITH，宸展光电参与到 ITH 的 Pre-IPO 轮股权投资。 

 

二、主要交流问题： 

1、ITH 股权投资的目的和对公司营收以及利润的影响？ 

回复：根据公司战略发展规划，及财务投资考虑，公司全资子公司萨摩亚宸展拟以自有

资金方式向 ITH Corporation 增资不超过 13,571,897 美元，认购股数不超过 13,571,897 股。通

过参与 ITH 的增资，公司直接参与到芯片设计公司 ITH 的 Pre-IPO 轮股权投资。一方面，从



 

财务投资角度看，因为 ITH 的整体估值较对对标公司存在一定的折价，若标的公司在未来 1-

2 年成功实现上市，宸展光电将获得一定的资本利得，增加公司利润。同时，按照台湾芯片

设计公司常规股利分配水平测算，持有期间的股利分配，也值得期待。另一方面，显示和触

控芯片属于触控显示屏和工业电脑的重要原材料，芯片设计公司更是行业生态圈的重要参与

者。通过股权投资，我们希望与上游核心企业建立更加广泛和深入的合作关系，提升供应链

管理能力与上下游的业务整合能力。 

2、工厂产能情况如何？ 

回复：产能方面，目前工厂的产能利用率在 80-90%左右，足够满足订单需要。其中厦门

厂区最大产能 75 万台/年，利用率 80-90%；桃园厂区大尺寸线 4.8 万台，中小尺寸 13.2 万

台，以车载案子为主。通过增加产线或人员班制编排，还可增加至少 40-50%的产能。 

3、2023 年，国内市场拓展方向和具体规划？ 

回复：国内市场一直是公司重点布局的方向，也是业绩增长的重要突破口。公司调整

了组织架构，OEM 和 OBM 并驾齐驱，且针对国内市场，我们建立了区别于国际市场的独

立业务团队和产品规划。在具体的竞争策略上，我们将重点整合瑞迅科技的产品线，广泛

建立销售渠道；并发挥海外工厂优势，加强与头部大客户的合作。 

4、中美贸易摩擦对公司业务的影响？ 

回复：放眼全球，因为政治问题造成的全球贸易风险无处不在，特别是中美贸易摩擦，

对我们的业务拓展和供应链管理造成了一定的影响。但是公司会继续发挥台资企业的天然优

势，并提前采取相应措施，减少贸易摩擦对公司业务的影响，化危险为机遇。 

5、公司是否有海外建厂的计划？ 

回复：为提升公司对市场的应变能力，应对可能的贸易摩擦升级，同时为了更好的为客

户提供本地化服务，公司确实有海外建厂的计划。目前公司正在评估各种可行的方案。 

6、2023 年公司投资并购的方向？ 

回复：供应链整合和行业应用拓展一直是公司投资并购的主要方向。2023 年，我们将重

点关注物联网、智能车载和人工智能在细分行业的应用等领域。同时，海外优质资产也是布

局的一个方向。 

7、大股东限售期至 2023 年 11 月，未来是否有减持计划？ 

回复：因大股东持股仍在限售期，目前暂时未知其是否有减持计划，具体情况以公告



 

为准。 

8、公司在 AI 人工智能方面的布局？ 

回复：人工智能及 GPT 的发展将带动市场对人机交互终端设备、边缘运算及数据传输等

产品的需求。公司目前主要提供人机交互智能设备及解决方案，就是人工智能技术应用的重

要载体，公司在人工智能及 GPT 的发展上不会缺席。此外，公司参股子公司--瑞迅科技的嵌

入式产品(主板)、边缘运算、互联网产品都可在人工智能及 GPT 领域上被多方面应用。 

9、公司新能源车载显示业务的在手订单情况？ 

回复：公司通过参股鸿通科技，参与到新能源车载显示业务。目前，我们与美国多家知

名新能源整车客户都有量产项目和定点项目，与国内的新能源新秀厂商也有定点项目在开

展。目前，几个项目都比较顺利，为未来扩大营收空间打下了基础。 

10、目前，公司各类产品的收入占比情况如何？ 

回复：宸展光电在持续优化产品结构，至 2022 年，一体机的营收贡献超过 42%，较去年

提升了 4 个百分点，一体机已经成为第一大类产品。 

11、2023 年，一体机占比预计会达到多少？公司未来对一体机业务的规划？ 

回复：一体机业务不仅对宸展光电的营收增长至关重要，更是公司软硬件研发和系统总

成能力的体现。2023 年，我们会继续加大一体机业务的研发投入。同时，在销售策略上，我

们会加大模组和显示器等存量客户的需求挖掘，特别是一体机使用较广的零售行业客户。最

后，借助参股公司瑞迅科技在物联网行业的技术优势，积极拓展新客户和新运用场景。我们

期望，一体机的营收贡献能达到 45-50%，较 2022 年再上一个台阶。。 

12、人民币汇率变动对公司二季度利润的影响？公司未来三年的业务规划？ 

回复：因为公司营收超过 90%来自欧美等境外市场，且以美元计价，人民币贬值对公司

业绩为正面影响。 

虽然受到外部环境的各种挑战，但我们依然对未来充满信心。一方面，零售和金融等传

统下游行业市场空间大，平均增速仍会保持 10-15%。另一方面，工控、博弈和医疗等新兴行

业增速将更高，这也是宸展光电未来重点布局的方向。最后，随着自有品牌 Micro-touch 销售

体系的不断完善，以及车载显示业务和物联网业务的不断成熟，公司营收将保持增长。保守

估计，宸展光电 2025 年相较 2022 年产值翻倍，利润增速预计会高于营收。 



 

13、2023 年，国内市场如何布局？以及国内的主要竞争对手有哪些？ 

回复：国内市场一直是公司重点布局的方向，也是业绩增长的重要突破口。公司调整了

组织架构，OEM 和 OBM 并驾齐驱，且针对国内市场，我们建立了区别于国际市场独立的业

务团队和产品规划。在具体的竞争策略上，我们将重点整合瑞迅科技的产品线，广泛建立销

售渠道；并发挥海外工厂优势，加强与头部大客户的合作。 

商用智能交互显示设备行业厂商数量众多，竞争格局较为分散，行业集中度较低。境内

A 股市场另一类可比公司如视源股份、鸿合科技，均专注在大尺寸交互平板一个领域里，其

他商用领域少有涉及，而我们的跨行业能力非常强，多领域均衡发展。 

注：调研过程中，公司严格遵照《上市公司信息披露管理办法》等规定，未出现未公开

重大信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 6 月 6 日 

 


