
证券代码：301198                                  证券简称：喜悦智行 

宁波喜悦智行科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-010 

投资者关系活动类

别 
特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

现场参观  

□其他 

参与单位名称及人

员姓名 

东北证券   陈渊文     聚鸣投资   王宇俊 

时间 2023年 6月 6日， 10 时 00 分 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事、董事会秘书、财务总监   安力 

证券事务代表   蔡超威 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、喜悦智行安力先生介绍了喜悦智行的基本情况，重

点介绍了公司的产品布局和发展前景。 

二、公司与调研人员就以下问题进行了探讨： 

问题 1：公司在行业中具有哪些竞争优势？ 

答：公司为客户定制化设计循环包装，主要有以下优

势：1、材料研发方面，公司可以为客户研发不同材料

进行生产，保证循环包装产品在面临不同环境或性能要

求时保持良好的性能；2、产品结构设计方面，公司为

客户定制化设计循环塑料包装产品的结构造型通过合理

的结构设计使包装器具能够保护零部件的运输安全、仓

储安全，提高客户运输和仓储的效率。3、标准及解决

方案制定方面，公司针对客户不同的使用场景制定相关

循环包装的标准，为客户提供运输、仓储、生产等不同

场景的整体解决方案。4、工艺及产能方面，公司还具



有多种产品的生产工艺与能力，为客户提供全面的循环

包装产品，满足各类包装需求。5、服务模式方面，公

司根据客户的不同需求，可以提供租赁服务，降低了客

户使用循环包装的门槛，使更多客户享受循环包装的降

本增效。 

问题 2：循环包装行业近些年的发展情况？ 

答：汽车行业较早开始使用循环包装，近年来随着循环

包装行业的发展，客户对零部件保护要求的提高，降本

增效诉求的提升，循环包装对一次性包装的渗透率逐渐

提升，目前一次性包装占比较高，循环包装仍具有较大

空间。循环包装行业中，不同主机厂使用的标准也不

同，部分主机厂未建立循环包装标准体系。循环包装大

循环标准的统一推进将为循环包装行业带来新的增量，

同时也将循环包装运营效率。 

问题 3：公司客户是否会要求公司产品每年降价？ 

答：公司循环包装替代一次性包装，通过提高对零部件

的保护性，仓储运输效率的提升，帮助客户起到降本增

效的效果。标准化产品一般量较大，公司与客户签订框

架协议，主要根据原材料价格、生产工艺难易、订单数

量来确定价格；定制化产品一般采取一单一议的方式。

客户更关注公司能否提供优秀的设计方案、高效的生产

能力和周到的服务以满足其降本增效的诉求，在合同或

订单的执行期内一般不会要求调整价格。 

问题 4：公司目前产能规划情况如何？ 

答：公司在现有产能基础上，布局了以下的项目继续提

升公司产能：1、公司 IPO 募集资金投资的年产 230 万

套（张）绿色循环包装建设项目；2、公司在巢湖市投

资建设的新能源汽车及家电零部件可循环包装生产基地

项目。公司目前正积极推进相关工作，未来根据战略规

划、市场需求等多方面因素安排产能投放。 

问题 5：公司客户选择使用租赁运营服务的原因？ 

答：循环包装单次使用成本较一次性包装成本更低，但

购买循环包装首次投入资金较高，且需要对循环包装进

行管理。租赁运营服务为客户提供运输、回收、清洗、



整理、仓储等全系列的服务，方便客户使用循环包装。

客户可以根据自身的管理和资金情况，选择购买或租赁

使用循环包装。根据对项目进行整体评估，公司对租赁

运营服务主动推广，减轻客户管理和资金成本，提升了

公司的毛利率，增强了与客户的粘性。 

附件清单（如有）  

 


