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证券简称：良品铺子 证券代码：603719

良品铺子股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2023-007

投资者

关系

活动类别

特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □一对一沟通

□电话会议

参与单位

及人员
8家机构 10名参与人员（详见附件《与会人员清单》）

时间 2023年 5月 16日--2023年 6月 8日

接待人员

董事长、总经理：杨红春

副董事长：杨银芬

副总经理、董事会秘书、财务负责人：徐然

证券事务代表：罗丽英

投资者关系活动主要内容

公司就经营情况、主要经营举措等内容做了介绍。

主要互动问答部分

一、公司的新店情况？

答：2023 年，公司对门店作了进一步升级，推出了全新的六代店。六代门

店的面积更大，产品品类更丰富，增加了咖啡、烘焙等高频、刚需的产品线，并

对现有的产品进行了质量升级，将产品的差异化做得更加明显，在产品包装、产

品核心卖点透传、产品陈列等产品价值传递方面也有升级。同时，六代店以用户

为中心设计店面体验空间，对货柜等作了调整，例如以儿童更容易接触的专用中

岛摆放儿童零食、糖巧礼品礼盒；用透明容器陈列碧根果等产品，让消费者能一

眼感知到我们的产品质量更好，凸显产品的价值等等。六代店是一个基于用户需
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求、提升用户逛店旅程体验、传递品牌价值，同时具备全面性、最丰富模块化的

专业零食店，将良品铺子“好原料造就好味道”的高品质零食品牌心智打造得更

加深入人心。目前，公司已经在深圳、成都、南京、广州、武汉等地打造了多个

不同场景的六代店样板，示范效果明显。

二、公司新店的区域分布及店型分布？

答：2023 年新开门店在区域分布上主要是聚焦华中、华南、华东、西南等

优势地区进行加密布局，在门店选址上覆盖购物中心、社区、写字楼等各类场景。

三、公司在产品上的规划安排？

答：公司将基于对用户需求、购买动因的洞察，做精做优重点品种，发展高

频流量场景产品，突出高品质形象产品，将专业性品种做出特色，持续完善产品

组合。以重点品种为抓手，提升整体产品质量标准，进一步强化产品力。同时在

健康营养技术和加工技术上深度研发实现以技术驱动产品竞争力的业绩高效增

长目标，打造行业竞争壁垒。

四、公司对线上业务的策略规划？

答：2023 年，电商渠道将定位为销售服务功能的延伸，平台电商业务围绕

细分人群需求进行产品调优、精准营销等举措来促进增长，社交电商业务着重提

升自播能力、完善达播矩阵、抢占商城核心资源位，实现有质量的健康稳定增长。

五、请问公司如何提升盈利能力？

答：渠道方面，公司将持续优化全渠道运营能力，线下业务探索新的店型、

聚焦单店提升、优化市场布局，线上业务深耕精细化用户需求运营、优化渠道资

源配置，促进经营效益提升；产品方面，公司持续加大产品研发投入，构建产品

研发技术壁垒，加强产品创新，深耕细分市场，针对细分人群提供差异化的产品

解决方案，不断提升运营效率。以渠道+产品双轮驱动公司盈利能力持续提升。

六、公司今年的业务规划？

答：2023 年，公司将继续完善以门店为核心的全渠道发展体系、抓住用户

场景化需求、完善产品组合，提升产品竞争力、加大产品研发投入、推进供应链
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深度协同，打造供应链核心竞争力。



4

附件 1《与会人员清单》

机构 姓名 机构 姓名

恒大人寿 巩伟 觉资本 马跃

湖南子衿私募基金管理有限

公司
黄新产 鹏华基金 罗政

华宝基金 夏林锋
深圳前海龙奇士信息科技有

限公司
彭宜

华宝基金 黄超杰 长江证券 董思远

华夏基金 武思宇 长江证券 万牧原


