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大连电瓷集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

天风证券 孙潇雅、钟林志；东方基金 何舒阳；海通自营 刘

蓬勃； 灏浚投资 柯海平；南土资产 张柏贤；宁银理财 刘畅；

诺安基金 李晓杰；鹏华基金 曾稳钢 柳黎；鑫巢资本 詹奥博；

信泰人寿 曹馨茗；易米基金 孙会东；长安财富资管 胡纪元；

长安信托 戴启明；中邮基金 白鹏。 

时间 2023 年 6 月 12 日下午 15:00 至 16:00 

地点 杭州拱墅区远洋国际中心 B1605 会议室 

上市公司接待人

员姓名 

李  军（董事、副总经理、财务总监、董事会秘书） 

桂许燕（证券部部长、证券事务代表） 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

活动纪要： 

一、首先公司向调研者做公司基本情况及经营业绩、主要

产品介绍： 

1、公司基本情况； 

2、公司经营业绩； 

3、主要产品。 

二、互动交流 

问：简单介绍 23 年上半年公司整体经营情况 

答：首先在营收和利润方面，今年上半年首次出现收入下

降，主要是因为受客户工程进度、验收确认等方面的制约，发

货及验收数量较上年同期有所减少，同时去年特高压项目招标

减少，导致今年可确认的收入减少；此外受成本端影响，由于



江西工厂正在调试过程中，产生了一定的费用，因此销售收入

及利润较上年同期有所回落，一二季度营收和利润的同比下降

情况基本趋同。 

在订单情况方面，目前在手的订单主要是今年新增的部分，

国内订单约 3.5-4 亿元，预计今年订单整体情况好于去年，海

外市场也有所回暖。 

 

问：预计今年特高压绝缘子招标情况如何？ 

答：目前国家电网进行了张北~胜利、川渝特高压、金上~

湖北三条特高压线路招标；目前正在进行陇东~山东线路招标，

预计在 7月中上旬能够确认中标情况。另外根据公司了解的情

况，宁夏~湖南线路 6 月 11 日显示开工，哈密~重庆线路也有

可能在年内开工招标。 

 

问：绝缘子收入确认周期有多久？  

答：国网线路招标确定中标人后，中标方将在其后一至两

个月与各个包段的电力公司签订销售合同，这个阶段还会拿到

类似受理通知的文件，公司就可以安排原材料备货等流程，待

到销售合同签订后便会开始安排投产，会根据各个线路的进度

安排，逐批供货、验收、确认收入，所以整个周期会比较长一

点。收入确认周期与不同线路的长度、地点也有关，线路长一

点的大概要一年半到两年时间，线路短一点的半年到一年左

右。 

 

问：特高压和高压产品毛利率分别有多少？大连工厂和江

西工厂毛利率有差别吗？ 

答：按照目前生产成本情况，由于公司特高压产品附加值

较高，因此其产品的毛利率在 35%左右；非特高压产品附加值

较低，竞争激烈，其毛利率在 20%~25%左右。另外，江西工厂

相较于大连工厂，由于能耗、人力、原材料运输成本较低，以



及自动化率水平较高，因此江西工厂成本未来有一定下降空

间。 

 

问：目前的海外市场情况如何？未来海外收入的预期如

何？ 

答：公司及其前身出口历史至今已达 60多年，产品在国际

市场享有良好的声誉，国际营销网络比较健全，同时兼具出口

的地理优势，与国外客户形成了长期合作关系。公司主要的发

展地区大部分还是集中于东南亚地区，比如菲律宾、巴基斯坦、

缅甸、印尼等地区；随着国家“一带一路”相关国家的政策和

一些国家地区的电网升级换代的需求，西亚、中东、非洲、中

南美洲等国家也成为目前海外市场的主要发展地区。 

本世纪初，海外收入的占比曾经达到过 30%左右的峰值，

近几年受疫情影响，海外市场收入占比大概仅占 10%。目前随

着海外市场的复苏，市场环境好与去年，公司也积极开拓市场，

包括沙特、马来西亚等地区的市场准入资格认证、加强国际客

户走访等工作，深入布局海外业务，努力提高海外市场份额。

同时，受大连工厂产能瓶颈的限制，只能优先保证国内特高压

项目，放弃部分海外订单；目前随着江西工厂的投产，产能将

逐步提升至设计产能，且其全制造成本也能有所降低，将有利

于海外出口，提高竞争优势，扩大国外市场份额。我们希望未

来公司能达到国内业务 70%、国外业务 30%这样的合理结构，

但这一目标也需要一定时间来完成。 

 

问：超创数能业务有没有什么进展？什么时候能贡献收

入？ 

答：超创数能公司创立的定位是科技型公司，从目前经营

情况来看，它主要主导的是江西大瓷的数字化建设，在江西大

瓷智能制造，数据安全等方面起到了重要作用，并在江西大瓷

厂区内投资建设了光伏、充电桩及储能系统的应用场景，提高



了江西工厂的数智化、低碳化水平。因此超创数能当前业务除

了应用于江西工厂以外，目前还没有贡献较高的实质性收入，

但我们也希望超创数能能够在江西工厂运营中带来更高的效

益，并以此为范本，对超创数能进行业务推广，在可能的未来

应用于其他场景。 

 

问：今年一季度管理费用率上升的原因？  

答：去年四季度至今年一季度，由于生产任务有所缓解，

大连工厂利用该生产间隙，对厂房的修建与生产线进行了改

造，致使制造费用上升 27.05%；同时江西工厂由于处于初始

阶段，其生产线调试原材料、人工培训、员工薪酬开支等费用

较高，因此导致期间的管理费用增加。随着江西工厂的不断磨

合，配方的成熟、稳定以及人机效率的提升，随着规模化生产

后整体的运营成本会有所降低，因此我们希望今年的销售收入

与毛利率整体上尽量能够与去年持平。 

 

问：各工厂的产能状况如何，是否具有较高的产能弹性？ 

答：目前大连工厂和福建工厂产能合计约 6.5 万吨，其中

大连工厂每年大概是 5万吨的产能，基本以生产特高压为主；

福建工厂以生产中小吨位的非特高压产品为主，其产线调配具

有一定的机动性，具备生产部分特高压产品能力。江西工厂的

标准设计产能两期共计 8万吨，一期是 6万吨左右，一期的 6

条生产线中有一条为特高压生产线，其余 5条可根据生产订单

进行动态调整，目前主要生产非特高压产品。因此，在产能弹

性方面，福建和大连弹性较低，江西可能会有较高的产能弹性。 

 

问：新产品混合绝缘子的情况？两网认可度 

答：目前该新产品仍处于新产品型式试验阶段，预计下半

年进行产品鉴定，之后还需要产品推广，这都需要时间，因此

批量生产可能还需要一两年及以上的时间。该产品主要针对的



市场是南方电网，目前已在南方电网做了相关的测试和实验，

我们希望能够取代原来南方所使用的大量复合绝缘子，以进一

步扩大公司在南方电网的市场份额。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 6 月 13 日 

 


