
公司代码：688418 公司简称：震有科技

深圳震有科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系活

动类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 √业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他（电话会议）

参与单位名称

及人员姓名
线上参与公司 2022年度业绩说明会的投资者

时间 2023年 6月 16日上午 11:00-12:00

地点 上海证券交易所上证路演中心（网址：https://roadshow.sseinfo.com/）

上市公司接待

人员姓名

董事长、总经理：吴闽华先生

董事：张中华先生

董事会秘书：薛梅芳女士

财务总监：黎民君女士

独立董事：黄福平先生

投资者关系活

动主要内容介

绍

Q1：请问公司的400G光模块是自己生产的还是外面采购的？如果

自己生产的话对外有出售吗？具体和哪些公司有合作？

A：400G光模块主要应用于骨干光传送网和数据中心领域，用于光

传送网的400G相干模块，内含DSP及软件算法，技术门槛很高。目前公

司与各光模块供应商之间保持了良好的合作关系，在成本、质量、交期

等方面，均可满足公司业务拓展的需要，因此暂无自己生产光模块的计

划。不过，公司也在密切关注CPO（co-packaged optics）、硅光、薄膜

铌酸锂等新技术在光模块领域的进展与应用。

Q2：请问22年公司研发方面投入了多少，有哪些突破？

A：公司2022年研发投入为18,994.82万元，新增授权发明专利111



项、实用新型专利30项、外观设计专利25项，新增软件著作权175项，

新增多项业务资质与产品资质证书。2022年公司新产品研发依然聚焦于

公司的核心竞争力，主要集中在核心网、集中式局端、指挥调度等领域，

发布基于国产化软硬件平台的5G核心网商用版本、发布支持卫星通导

一体增强等丰富卫星业务的5G核心网商用版本、完成5G新通话功能的

开发、完成国产化架构综合业务交换整机、完成XG(S)-PON全系列产品

研发、完成煤化工安全管控平台、全域指挥调度系统、第三代融合通信

指挥箱的开发等多项产品与技术。公司将以现有核心技术为基础，对5G

卫星应用、5G切片和边缘计算、5G核心网、50G PON等技术进行持续

研发，保持技术先进性。

Q3：公司22年营收5.6亿，销售费用就超1亿，研发费用1.6亿多，

请问为何销售费用为何怎么高，具体花费哪些方面？

A：2022年公司销售费用为11,371.01万元，较2021年增长26.18%，

主要系公司为提高市场竞争力，扩大业务布局、扩充销售团队，且受客

观环境因素影响，造成国内外交通出行费用上涨，故相应职工薪酬及相

关运营费用大幅增长。销售费用中，职工薪酬5,748.94万元，占比50.56%；

业务招待费1,401.02万元，占比12.32%；差旅费1,293.26万元，占比

11.37%；市场拓展费1,136.65万元，占比10.00%；其余为售后质保费、

租赁及装修费摊销、办公通讯费、折旧及摊销与其他费用。

附件清单

（如有）
无

日期 2023年 6月 16日


