
证券代码：301198                                  证券简称：喜悦智行 

宁波喜悦智行科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-011 

投资者关系活动类

别 
特定对象调研          □分析师会议 

□媒体采访              □业绩说明会 

□新闻发布会            □路演活动 

现场参观  

□其他 

参与单位名称及人

员姓名 

中金公司   柳政甫     中金公司   袁牧 

时间 2023年 6 月 16日， 11时 30分 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 

董事、董事会秘书、财务总监   安力 

证券事务代表   蔡超威 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、喜悦智行安力先生介绍了喜悦智行的基本情况，重

点介绍了公司的产品布局和发展前景。 

二、公司与调研人员就以下问题进行了探讨： 

问题 1：公司能够进入一些大型主机厂客户的供应商名

录主要依靠哪些优势？ 

答：公司能够取得主机厂供应商资质并为客户定制化设

计循环包装，主要有以下优势：1、材料研发方面，公

司可以为客户研发不同材料进行生产，保证循环包装产

品在面临不同环境或性能要求时保持良好的性能；2、

产品结构设计方面，公司为客户定制化设计循环塑料包

装产品的结构造型通过合理的结构设计使包装器具能够

保护零部件的运输安全、仓储安全，提高客户运输和仓

储的效率。3、标准及解决方案制定方面，公司针对客

户不同的使用场景制定相关循环包装的标准，为客户提



供运输、仓储、生产等不同场景的整体解决方案。4、

工艺及产能方面，公司还具有多种产品的生产工艺与能

力，为客户提供全面的循环包装产品，满足各类包装需

求。5、服务模式方面，公司根据客户的不同需求，可

以提供租赁服务，降低了客户使用循环包装的门槛，使

更多客户享受循环包装的降本增效。 

问题 2：客户直接购买和租赁使用公司循环包装有什么

区别？ 

答：客户使用循环包装能起到降本增效的效果。直接购

买模式下的包装器具所有权属于客户，但客户一次性投

入的资金门槛较高，并需要搭建自己的管理团队与运营

场所。租赁模式为客户提供运输、回收、清洗、整理、

仓储等全系列的服务，方便客户使用循环包装。公司对

租赁模式主动推广，降低客户管理和资金成本，提升了

公司的毛利率，增强了与客户的粘性。 

问题 3：公司更倾向为客户提供买卖还是租赁服务？ 

答：公司目前更倾向于主动推广租赁运营服务。租赁运

营服务因其项目持续时间较长、预期更加明确等特点，

合同期内的营业收入波动较小。租赁运营服务除了为客

户提供包装器具租赁外，更提供了后续服务，降低了客

户的使用门槛，提高了循环包装的运营效率，增强了与

客户的粘性也为公司带来了较高的利润水平。同时公司

立足于包装器具的定制化设计，生产工艺全面和产能充

足等诸多优势，使设计+生产+服务的模式让更多客户享

受循环包装带来的好处，为社会的双碳减排做出贡献。 

问题 4：公司为客户提供租赁运营服务的降本优势如何

体现？ 

答：公司租赁运营服务包括了为客户提供包装器具租

赁、物流运输、器具回收、清洗、整理、仓储等全系列

的服务，通过完善的网点布局，客户资源整合，规模化

管理运营提高了循环包装的周转效率，降低了维护等成

本。此外，公司一般与主机厂建立合作联系，便于开展

回收服务。因此，公司租赁运营服务较客户直接使用管

理器具能给客户带来更高的降本收益。 



问题 5：公司目前业务布局情况如何？ 

答：公司业务在传统汽车、新能源汽车、白色家电等行

业领域均有一定的覆盖率，近年来在在酒水饮料、果蔬

生鲜等行业也开展业务布局。公司积极关注以制造业为

主的各个行业赛道，深耕主流行业的头部客户，制定细

分行业的可循环器具标准，并在该细分行业内广泛复

制。随着公司网点布局的完善，公司未来通过抓住头部

客户的合作机会，提高综合服务能力，在更多行业完成

业务拓展，实现公司业绩稳步增长。 

 

附件清单（如有）  

 


