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广州高澜节能技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

特定对象调研        分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

现场参观  

其他             

参与单位名称及

姓名 

国健安基金 何卫国 

深圳市前海美银互联基金 李孟祖 高德良 

兴业证券 蔡佳文 

中泰证券 蔡少茵 张金玉 

粤港澳产融  刘伟浩 雷俊宇 

首润盛谷 利伟豪 谭照明 

广州锦鸿集团 唐长寿 

紫薇基金 刘畅 

广东千曲私募基金  侯建庄 徐海鹏  

中信证券 李芳芳  

万泽汇资产管理公司 林海通 

兰丞资本 罗小明 

和朴资本 黄娟 

东吴证券 董伟 

华天基金 苏红军 

坤酉基金 单婧 

红猫资管 钟小兵 

金联资本 魏位 

长牛投资 冯强 
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广州贤能投资 谭文 

东方财富证券 尹元彪 

渤海银行 卢镇 

六顺生物 王龙 

汇垠澳丰基金 吴昊 

冰湖投资 赵一龙 

信诚睿远 蒋艳 

粤民投 徐熙人 

中大情私募基金 刘剑荣 

国金证券 黄克柔 

致道投资 林志诚 

鑫纪元基金 谭家挺  

时间 2023 年 6 月 20 日  10:00-12:30 

地点 广州市高新技术产业开发区科学城南云五路 3 号 

上市公司接待人

员姓名 

总经理：关胜利先生 

财务总监：黄光明先生 

董事会秘书：王杨阳女士 

证券事务代表：钟晟先生 

证券经理：吴玉纯女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司基本情况介绍 

公司总经理关胜利先生向投资者介绍了公司的基本情况和

公司在电力电子热管理、信息与通信热管理、储能热管理和特种

行业热管理这四大应用范围及其产品系列的情况。 

二、问答环节 

Q1.公司在电网电力系统传统业务具备比较大的优势，目前公司

切入储能、服务器等液冷新赛道的竞争优势是什么？ 

A：公司一直致力于全场景热管理设备的研发、设计、生产和销



            

                          高澜股份投资者关系活动记录表（2023年度） 

售，而储能、IDC 液冷的应用场景均为公司重要发展方向之一。

公司为具备自主创新能力，并拥有完整的研究开发、设计、制造、

营销、售后服务体系的电力电子装置用纯水冷却设备供应商，在

技术、规模、产品质量、品牌、服务及企业管理方面形成了较强

的竞争优势。 

 

Q2.IDC液冷主要客户有哪些？是互联网商居多还是电信运营商

居多？ 

A：基于商业保密原则，涉及具体项目客户的信息，公司不便回

复，还请您关注公司公告，以披露的信息为准。终端厂商和运营

商我们都会有对接，目前公司承接的业务大多是来自于互联网用

户，运营商的需求还待进一步大量释放，这两块都是公司液冷产

品的关键用户，公司在市场上作了针对性部署。公司也会根据客

户不同的需求和关注点，提供相应最优的解决方案。 

 

Q3.公司液冷技术指标、能评 PUE 值达到多少？公司技术研发力

量和技术壁垒如何？  

A：公司数据中心冷板式液冷产品可将 PUE 值控制在 1.2 以内，

浸没式液冷产品可将 PUE 值控制在 1.1 以内。公司依靠技术创

新起家，长期致力于纯水冷却技术的研究与开发，主要产品均拥

有自主知识产权。截至 2023 年 3 月 31 日，公司（含各子公司）

拥有专利 235 项（其中发明专利 37 项）、软件著作权 114 项、

国内商标注册 26 项、国际商标注册 7 项。公司在液冷领域具备

深厚的技术积累，具备从散热架构设计、设备集成到系统调试与

运维的一站式综合解决方案的能力。 

 

Q4.请谈谈服务器液冷、储能液冷的市场空间有多大，未来三年

至五年复合增长率有多少？目前在手订单和出货的情况怎么

样？ 
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A：储能领域，液冷方案有望成为未来储能温控的主流方式，随

着大型风光电站储能等更大电池容量、更高功率密度、运行工况

更为复杂的储能系统的发展，液冷方案占比有望快速提升。数据

中心领域，受到云计算发展及“东数西算”政策加速落地的影响，

数据中心投资规模将进一步加速，液冷方案正在逐步成为数据中

心的主流选择，其市场份额有望保持较高增速。有关具体增长率

数据请关注行业权威资讯，相信来自于用户及服务器厂家的预测

会更准确。目前各应用场景液冷订单均在有序推进，具体情况还

是要参考公司在定期报告中披露的数据。 

 

Q5.液冷技术存不存在技术壁垒？与目前提供热管理解决方案

的申菱环境、英维克、同飞股份相比，技术差异在哪里？  

A：各个厂家都会有自己的市场定位及市场预期，不同厂家路线

有所不同，服务器厂家的核心在服务器本身，而公司的重心在于

液冷基础设施配套。公司一直以来致力于全场景热管理设备的研

发、设计、生产和销售，也是 IDC 领域中从事液冷最久的解决

方案提供商之一。公司在技术、规模、产品质量、品牌、服务及

企业管理方面形成了较强的竞争优势，公司坚信在这领域的积累

能让我们脱颖而出。 

 

Q6.子公司东莞硅翔(主要为动力电池热管理业务)出表后，是否

意味着动力电池热管理业务不在是公司的发展重点业务？剩下

18.06％股份如何处理？关注到为其引进深创投战投，还是有另

谋分拆上市筹划呢？ 

A：新能源汽车业务主要由公司控股子公司高澜创新科技负责运

营，经过与东莞硅翔三年的协同发展，公司已在商用车市场热管

理机组完成小批量交付，并有稳定的客户渠道，扩宽相关业务领

域。现阶段，公司尚未对东莞硅翔剩余 18.06％的股权作出安排，
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未来会综合考虑各方因素，作出既有利于东莞硅翔发展，也符合

公司广大股东利益的方案。 

 

Q7.前期公司的应收账款比较高，2022 年 Q3 应收账款有 10.86

亿，是不是子公司东莞硅翔回款影响比较大？能不能介绍下各板

块业务的具体回款情况？ 

A：截止 2022 年 9 月 30 日，公司应收账款约 10.21 亿元，而截

止 2022 年 12 月 31 日，公司应收账款约 2.87 亿元，主要是因为

原控股子公司东莞硅翔脱表，不再纳入公司合并报表范围。公司

已经建立健全客户信用档案，根据公司实际经营情况和客户信誉

情况制定合理、可行的信用政策，加强对客户的信用管理，加大

各板块业务应收账款管理。 

 

Q8.风电新能源业务会不会像动力电池热管理业务一样，由于下

游企业不断的降成本要求从而挤压上游供应商的毛利率？ 

A：近年来，随着我国纯水冷却设备产业的快速成长，行业整体

盈利能力较高，产品毛利率维持在一定水平。风电新能源业务下

游企业确有降成本要求，公司将持续提高研发创新能力，通过工

艺提升降低生产成本，提高产品质量以及布局新业务提高公司的

毛利率。 

 

Q9.想问下公司储能、充电桩领域的相关布局？ 

A：公司非常重视储能液冷业务的发展，目前已有基于锂电池单

柜储能液冷产品、大型储能电站液冷系统、预制舱式储能液冷产

品等技术储备和解决方案。公司在充电桩液冷方面有相关技术储

备，但目前尚无充电桩液冷产品在市场上投入应用。公司将努力
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做好各项经营管理工作，积极推进储能液冷业务的市场拓展。 

 

Q10.公司去年研发投入占比 6％多，在科技创新行业偏低了一

点，想问下公司研发技术团队和公司未来技术创新路线规划如

何？ 

A：近年来，公司高度重视研发，研发投入稳步提升，未来将持

续加大对研发投入。同行业公司申菱环境、同飞股份、英维克、

金风科技去年研发投入占营业收入比例分别为 4.39%，4.94%，

6.69%，4.78%，公司研发投入与同行业整体相比持平。 

 

Q11.有关注到公司对控股股东特定对象定增 4 亿元公告，想问公

司除了股东增持，还有没有诸如员工股权激励计划、上市公司外

延式并购等举措？ 

A：公司于 2022 年已实施了限制性股票激励计划，目前还在有

效期内。公司也在积极寻找产业链优质资产，投资并购整合也是

公司的长期发展战略，如有相关计划，公司将及时披露相关公告。 

本次交流没有出现未公开重大信息泄露的情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 6 月 20 日 
 


