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证券代码：300519                          证券简称：新光药业 

 

浙江新光药业股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      

投资者关系活动

类别 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其它 （请文字说明其它活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

大成基金    徐雄晖、王敏杰 

太平洋证券研究院    王均丽 

时间 2023 年 6 月 21 日，14:00--15:30 

地点 线上电话会议 

上市公司接待人

员姓名 

 

公司副总经理、董秘  蒋源洋 

公司证券事务代表    裘大可 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次投资者关系活动以腾讯会议线上调研的方式进行，接待人

员与投资者进行了沟通交流，主要内容如下： 

1、公司的业务整体介绍和近期经营情况解读。 

    答：公司主要从事中成药、化学药、保健食品的研发、生

产和销售。公司所生产药品治疗范围以心脑血管疾病、外伤科

疾病为主，涵盖了呼吸系统、消化系统、泌尿系统、儿科疾病

以及提高免疫能力等方面。公司可生产 6 个剂型，拥有 49 个

药品生产批准文号、2个保健食品批准文号。公司主要产品为

黄芪生脉饮、伸筋丹胶囊和西洋参口服液。2022 年，公司实

现营业总收入 35,148.88 万元，比上年同期增长 9.54%，实现

归属于上市公司股东的净利润 10,882.10 万元，较上年同期下
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降 4.78%。2023 年一季度，实现营业总收入 9227.67 万元，比

上年同期下降-9.42%，主要系受报告期内主导品种退出医保的

影响；实现归属于上市公司股东的净利润 3044.53 万元，较上

年同期下降 28.90%。主要系报告期内营业收入下降、原材料

价格上涨及银行利息收入减少。 

 

2、请解读公司具备极强盈利能力的原因和品种的壁垒所在。 

答：公司盈利能力近年来保持稳定，其中主导品种黄芪生

脉饮目前国内生产厂家 2 家，新光牌黄芪生脉饮在浙江省市占

率约为 90%左右，本公司作为原研厂家，凭借公司的产品质量

优势，深耕浙江市场多年，已经具有深厚的品牌优势和用户人

群优势。在市场上，用户指名购买率较高，营销成本较低是盈

利能力较强的主要原因。 

 

3、西洋参口服液销售占比提升的原因？ 

    答：近年来，随着老百姓保健意识的增强，我们通过加强

新光牌西洋参口服液的经销商渠道整合力度，加强产品终端价

格维护，加强品牌宣传，培育潜力市场，开拓销售渠道，培育

经销商等措施，新光牌西洋参口服液的销售有了持续的提升。 

 

4、公司其他全国独家品种和潜力品种的培育情况如何？ 

答：公司现有 5 个全国独家品种，分别为黄芪生脉颗粒、

慢支固本颗粒、增液颗粒、四季菜颗粒和钩藤决明颗粒，其中

黄芪生脉颗粒、慢支固本颗粒、增液颗粒已在产，目前处于市

场培育阶段，销量逐年增长。“新光”牌铁皮枫斗颗粒是公司

一个有培育潜力的保健食品，拥有独特的配方，提高免疫力的

效果显著，目前已推向市场，具有较大的市场潜力。 

 

5、慢支固本颗粒新冠预后临床研究进展，是否可作为注册性
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临床用 2.3 类新药申报？ 

答：《慢支固本颗粒改善新型冠状病毒感染（COVID-19）

恢复期运动耐量的有效性和安全性研究》科研项目目前正在积

极推进。根据预测，新冠疫情可能存在长期化趋势。目前，各

合作单位已完成伦理委员会的审查，并启动项目。部分受试者

已签署知情同意书入组。该项目的目的是评价慢支固本颗粒改

善新型冠状病毒感染患者恢复期运动耐量、促进机体康复的有

效性和安全性；为慢支固本颗粒治疗和改善新型冠状病毒感染

提供可靠的证据支持。通过多中心、前瞻性临床研究 RCT 获

得高水平的循证医学证据，向国家药审中心申请增加慢支固本

颗粒治疗新型冠状病毒感染的适应症，并为申请纳入医保目录

提供前提条件。 

 

6、公司第二大股东后续的减持规划？ 

    答：公司第二大股东和丰投资作为持股平台，系根据股东

需求申请实施减持。多年来减持进度较慢，主要系股东减持需

求、意愿不高所致。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023-6-21 

 


