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徐州海伦哲专用车辆股份有限公司投资者关系活动记录表                                                                  

编号：2023-004 

投资者关

系活动类

别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位

名称及人

员姓名 

浙江汇阳资产管理有限公司  寇建勋；杭州海新先瑞创业投资合伙企

业（有限合伙）  涂伟；常州君翊投资管理有限公司  王瑞璞；北京

宸硕投资有限公司 吴晶晶 

时间 2023 年 6 月 28 日 14:00-17:00 

地点 公司会议室、厂区 

上市公司

接待人员

姓名 

董事兼副总经理 陈慧源；董事会秘书 张延波；证券专员 魏海如 

 

投资者关

系活动主

要内容介

绍 

 

 

一、调研人员参观公司厂区、生产线，向调研人员介绍公司的移动电

源车、绝缘高空作业车、排水抢险车等产品 

 

二、向调研人员介绍公司概况、2022 年营收利润情况、公司主要产

品、核心竞争力、经营现状及经营目标。 

徐州海伦哲专用车辆股份有限公司成立于 2005 年，2011 年成功

于创业板上市（股票代码 300201），现注册资本 10.41 亿，为国内高

空作业车行业首家上市公司。2012 年底成功并购上海格拉曼国际消防

装备有限公司。目前主要从事包括高空作业车、电力应急保障车、军

品及消防车等在内的特种车辆产品的研发、生产、销售和服务业务。 

2022 年度在内外诸多压力的情况下，公司稳扎稳打，实现营业收

入 10.24 亿元，利润总额 8167 万元，同比增长 15.33%，保持稳健发

展。2023 年上半年预计归属于上市公司股东的净利润为 6100 万元-

6500 万元，同比增长超过 50%，营业收入预计 5.6-5.8 亿元。 

公司聚焦军品及特种车辆等高端装备制造产业，奉行“以客户成

功为己任”的经营理念，与多家客户建立了长期、稳定的合作关系，

具备较强的客户资源优势，始终坚持“技术领先型的差异化”发展战
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略，通过了知识产权管理体系、研发管理体系贯标认证，已形成了一

套前瞻、高效、快速、较为成熟的研发机制和完善的研发体系。 

公司 2023 年经营目标为实现营业收入 17 亿元。2023 年公司将

重视优化内部控制，提振市场信心；持续拓展应急市场，实现规模销

售；全力拓展消防车和军品市场；高举高打，引进优秀技术人才，持

续提升研发能力；持续开展产品质量提升工作。 

未来，公司将致力于专用车辆行业，勇做行业的领跑者，在开放

合作的基础上独立自主研发创造国内领先的专用车核心技术及产品；

同时坚持实施“军品优先，军民融合”策略，拓展应急装备、移动储

能等新业务领域，探索产业链向移动储能、新能源等新领域延伸；通

过不断创新以及不屈不挠、奋发图强的拼搏精神，团结合作共赢，不

断提高企业的盈利能力和竞争力。 

 

三、公司与调研人员就以下问题进行了探讨： 

1、公司有机器人相关产品吗？公司机器人产业发展情况。 

回答：海伦哲作为国内最早研制特种机器人的企业之一，早在

2006 年就与中国科学院自动化研究所开展关于机器人专利技术方面

的合作，历经 17 年的技术创新积累，在特种车辆微型化、机器人化

等方面拥有核心技术先发优势，并长期处于领先水平，智能监控指挥

系统、智能作业保障系统、自动识别、自行走、防碰撞、一键式操作

等智能系统在公司高空作业车、电力保障车辆等产品中广泛应用。公

司近期研制的子母式排水抢险车，子车即为排水机器人，通过无线+有

线遥控控制，全液压驱动，可深入隧道、涵洞、地下室、地铁等低矮

区域作业，子车部分可整体潜入水下 2米进行作业，具有排水流量大、

操作便捷、安全可靠等优点。 

除此之外，公司全资子公司上海格拉曼国际消防装备有限公司研

制消防机器人，包含了防爆灭火侦察机器人、消防灭火排烟机器人、

消防救援灭火机器人、消防灭火机器人等 9款产品，集计算机技术、

自动控制技术、传感器技术、网络与通讯技术、防爆技术为一体的先

进技术，实现远程遥控、无线通讯、图像及声音识别、自主导航、自

主定位等一系列功能，并具有防爆、防水、防尘、防热、防腐蚀等特
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点，满足侦察、搜救、灭火、洗消、破拆等不同火灾现场的需求，替

代人员进入事故现场侦察、搜救、灭火，最大限度地降低人民生命财

产损失。格拉曼获评上海市“机器人标杆企业”。 

未来，公司将依托自身在高端智能装备制造方面的技术优势、在

特种机器人领域的核心技术及先发优势，集中资源优先发展特种机器

人产业，加大、加快在 AI 领域相关产业布局，助推公司跨越式大发

展。 

 

2、公司银行贷款、资金紧张情况是否得到缓解？ 

答：自 2022 年 12 月 9日，公司完成董监事会改选后，公司治理

趋于正常和稳定，极大地增强各家银行的信心，公司与多家银行签署

银企合作协议。2023 年 4月，公司成功摘星脱帽，更增加了公司以及

上海格拉曼属地多家银行的信心。本年度公司合计已获批授信 2.4 亿

元，另有多家银行进入撰写报告或申请上会阶段，本年预计经审批的

综合授信额度合计超 5亿元。母公司目前尚未有流动资金借款，销售

回款一直良好。公司的资金紧张问题已得到解决。 

 

3、关于公司追回部分业绩承诺补偿款项的情况说明。 

答：由于连硕科技在 2016-2019 年度的业绩承诺期间的各个年

度均未完成相关的业绩承诺；根据相关的业绩承诺补偿协议及补充协

议，业绩补偿义务人应当承担业绩补偿责任。为切实维护公司及全体

股东利益，公司高度重视业绩补偿的追讨工作，已组织力量并聘请专

业机构积极追讨。  

目前，合计收到的业绩补偿款为 1079.93 万元，已计入本年度营

业外收入，对公司 2023 年度业绩产生积极影响。 

鉴于相关人员已涉嫌刑事犯罪，该案件司法机关正在办理，涉案

赃款追缴工作正在进行中，因此，业绩承诺补偿后续追回金额尚存在

重大不确定性；公司将持续关注案件办理情况并加大追讨力度，如有

相关进展，公司将及时履行信息披露义务。 

 

4、公司业务有无出口方面的考虑？ 
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答：公司的高空作业车、电源车等专用车辆在海外拥有广阔的市

场空间。公司已经在谋求海外市场，并初有成效，3 月底，公司在马

来西亚首批电动高空作业车交车及培训完美落幕，该车凭借其安全、

舒适、迅捷、环保的特点，获得用户好评。 

下一步，公司将加大力度，积极建立与外贸公司的合作衔接，依

托其资源、渠道，积极拓展海外市场。 

 

5、公司在高空作业车行业布局是什么？ 

答：公司作为国内高空作业车行业首家上市公司，一直坚持“技

术领先型的差异化”发展战略，贯彻“以客户成功为己任”的经营理

念，是高空作业车、高空作业平台、电源车、配电车等国家标准或行

业标准主导起草单位，在高空作业车轻量化、大高度、智能化方面始

终引领行业发展，在中高端市场占据主要地位。 

最近几年高空作业车市场快速增长，公司一方面专注中高端市

场，专注高附加值产品，另一方面抓住租赁市场快速扩张机遇，尤其

是 9-28 米蓝牌伸缩臂市场需求增长较快。公司聚焦优势持续开发新

品、打造精品，已相继推出 S24、S25、S28 等蓝牌租赁车型适应市场

需求。 

 

6、请介绍下公司与南京航空航天大学成立新型专用汽车联合工

程技术中心。 

答：海伦哲公司作为“江苏省电力保障专用车辆工程技术研究中

心”、“江苏省新型工程专用汽车工程中心”、“江苏省认定企业技

术中心”，是国家专用车辆定点生产单位，是国家高新技术企业、国

家知识产权示范企业，是全国升降平台标委会委员单位、全国汽车标

委会专用汽车分技术委员会委员单位；南京航空航天大学是国家工业

和信息化部直属的以理工类为主的综合性重点大学，是国家“双一

流”、“211 工程”、“985 工程优势学科创新平台”重点建设高校。

其能源与动力学院的车辆工程专业为国家一流专业建设点、江苏省品

牌专业、江苏省重点学科和江苏省优势学科，主要依托和建有机械结

构力学及控制国家重点实验室和江苏省车辆分布式驱动与智能线控
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技术工程研究中心等多个国家级和省级重点科研平台。 

双方合作成立“新型专用汽车联合工程技术中心”，深化产学研

合作模式，可谓是强强联合。主要职能包括：强化专用汽车关键技术、

共性技术的研究攻关以及信息技术、控制技术、现代制造技术的应用，

并通过加强国内外技术交流与合作，开发具有自主知识产权的新型专

用汽车产品；建立起能撑起专用汽车产业的研究、开发、推广服务体

系和高水平人才队伍，建成国内一流的专用汽车科技创新平台。 

 

7、公司开拓应急救援产业的情况。 

答：海伦哲高度重视应急救援工作，公司的应急发电车、旁路作

业车等产品已成熟应用于多起紧急事件及预防大面积停电的保供电

作业场景中，先后多次参与各类应急救援，其中就有不少的防汛应急

救援任务，积累了丰富的经验。 

我国应急救援行业发展空间广阔，海伦哲依托自身在高端智能装

备制造方面的技术积淀，持续向应急救援产业开拓布局。目前，已新

研制生产出两款大流量排水抢险车和一款应急照明车，排水抢险车包

括泵式及子母式，整车排水流量均可达 4000m³/h，其中子母式排水抢

险车的子车，为全液压驱动，通过无线+有线遥控控制，可深入隧道、

涵洞、地下室、地铁等低矮区域作业。 

下一步，公司将深化应急专用车辆的布局，逐步开展包括预测预

警车、通讯指挥车、救援处置车以及后勤保障车在内的各类型应急车

辆的研发，同时加强应急装备多场景综合应用、救援机器人多工况适

应性等关键技术的研究，为行业发展贡献力量。 

 

8、公司治理及经营情况如何？ 

答：公司致力于专用设备制造，深耕高空作业车、电力保障车、

消防救援装备、军用专用车等细分领域，坚持技术领先型的差异化发

展战略，充分发挥现有市场优势的基础，发力租赁行业，恢复、提高

产品市场占有率。自去年 12 月公司董监事会改组以来，在新任管理

团队带领下，公司生产经营稳定，产品订单饱满，新产品、新业务布

局顺利启动，银行恢复对公司授信支持，公司呈现出欣欣向荣的良好
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局面。 

公司2023年上半年预计归属于上市公司股东的净利润为6100万

元-6500 万元，同比增长超过 50%，营业收入预计 5.6-5.8 亿元，2023

年营业收入的目标为 17 亿元。以上业绩为预测数据，请投资者注意

投资风险，理性投资。 

 

9、公司在 AI 方面的布局。 

答：公司将依托自身在高端智能装备制造方面的技术优势、在特

种机器人领域的核心技术及先发优势，集中资源优先发展特种机器人

产业，加大、加快在 AI 领域相关产业布局，一方面加快推进智改数

转、智能制造应用，通过关键工序柔性生产智能化改造来提升效率；

一方面在特种机器人产品的基础上，通过算法学习，运用人工智能技

术，实现特种机器人自主操作，更智能、更安全、更规范。 

 

10、公司在智能制造发面的投入。 

答：公司正加快智能制造应用，提升生产效率。特种车辆的生产

具有多品种、中小批量、定制性强的特点，对此公司形成了“以研发

创新为基础、以差异化设计定制为核心、以柔性制造为支撑、以精细

化服务为保障”的独特经营模式，加快推进智改数转，通过关键工序

柔性生产智能化改造来提升效率。 

 

附件清单

（如有） 
无 

日期 2023 年 6 月 28 日 

 


