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兴业证券股份有限公司 

投资者关系活动记录表（2023 年上半年汇总） 

                                                      

投资者关系活动

类别 

 

√ 调研交流            □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

广发证券非银分析师 陈卉 

申万宏源证券非银分析师 许旖珊 

财通证券非银分析师 许盈盈 

时间 2023 年 5 月 29 日 下午 15:30~16:30（财通非银） 

2023 年 5 月 8 日 下午 15:00~16:00（申万非银） 

2023 年 4 月 26 日 下午 16:00~17:00（广发非银） 

地点 上海市浦东新区民生路 1199 弄 1 号证大五道口广场 3号楼 3楼 

上市公司接待人

员姓名 
董监事会办公室主任助理 李东亮，董监事会办公室 班海峰 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

调研交流的具体问答记录如下： 

 

（2023-05-29 财通非银调研交流） 

1、兴证资管的经营情况如何？ 

答：2022 年，集团全资子公司兴证证券资产管理有限公司立足集

团“双轮联动”战略，不断丰富和完善公司产品线，聚焦市场机

会和客户需求，稳步推进三方渠道建设，不断加强同业合作，进

一步提升投资研究能力，探索资管公募转型发展之路。截至 2022

年末，兴证资管受托资产管理资本金总额 746.41 亿元。 

2、兴业证券研究业务口碑良好，经营及转型情况如何？  

答：公司卖方研究能力继续保持在行业第一梯队，席位佣金收入

保持在行业前列，在行业主流评选中再创佳绩。2022 年，公司在

第二十届新财富最佳分析师评选中荣获“本土最佳研究团队”第
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四名，连续第七届蝉联该奖项前五；同时，在新设的“最佳 ESG

实践研究机构”奖项中荣获第二名。与此同时，积极推动向综合

研究转型，全面赋能公司各项业务发展，产研联动业务模式成效

明显。智库研究高质量发展稳步推进，承接国家部委多项重大重

点课题，落实福建省高端智库职能，为省委省政府决策部署建言

献策。积极打造兴证绿色研究品牌，创新推出对标国际标准、结

合国内特色的 ESG 评价体系，探索高层次绿色研究合作取得重要

进展，与联合国开发计划署（UNDP）开展绿色课题合作,成为与

UNDP 合作的首家国内券商。 

3、兴业证券托管业务近年来发展迅速，去年经营情况如何，未

来如何保持竞争优势？ 

答：2022 年，公司围绕投资机构客户需求，不断深化协同协作，

积极探索创新服务模式，加快推进数字化转型，持续强化风险控

制体系建设，全方位提升针对不同类型机构客户的综合服务能

力，业务竞争力保持行业领先水平。2022 年，公司新增服务私募

证券投资基金数量同业排名第 6 位；截至 2022 年末，公司期末

存续托管证券类私募投资基金产品数量 5496 只，同业排名第 5

位。2022 年，公司资产托管与基金服务业务再度通过 ISAE3402

国际鉴证，并荣膺 2022 年中国基金报“英华奖·最佳私募托管

券商”奖项。 

未来，公司将继续贯彻“以客户为中心”的服务理念，围绕客户

全生命周期需求，以托管业务为抓手，依托平台化、生态化发展

战略，充分整合集团资源、持续深化数字化转型，积极打造日臻

完善的以客户为导向的全业务链主经纪商服务体系，强化对投资

机构的一站式综合服务能力建设，努力成为值得客户依赖的国内

领先的主经纪商服务机构。 

 

 

（2023-05-08 申万非银调研交流） 

1、兴业证券目前的竞争优势主要体现在哪些方面？  
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答：公司的竞争优势主要体现在以下方面：核心业务体系持续优

化，全方位综合金融服务不断提升；分公司转型发展成效凸显，

区域综合经营主体定位做实；集团协同综合化服务能力提升，一

体化经营管理全面深化；研究实力稳居行业前列，综合研究转型

进一步推进；投资管理能力进一步夯实，对客投资交易业务稳步

发展；金融科技深化融合创新，赋能集团数字化建设与转型；大

力加强合规管理机制建设，全面提升集团风险管理效能；人才队

伍建设有序推进等。 

2、兴业证券股质业务风险如何？ 

答：公司积极发挥股票质押式回购业务的协同效应，聚焦战略客

户综合性金融服务需求，持续优化资产结构和风险管理，资产质

量稳步提升。截至 2022 年末，公司股票质押业务规模 20.56 亿

元；根据沪深交易所数据显示，截至 2022 年末，公司自有资金

融出规模 19.08 亿元，较上年末下降 17%，平均履约保障比例为 

266%。 

3、公司公募基金管理业务发展情况如何？ 

答：集团控股子公司兴证全球基金始终以“基金持有人利益最大

化”为首要经营原则，通过良好的主动管理能力为客户创造长期

价值回报，截至 2022 年末，根据海通证券研究院统计，兴证全

球基金旗下权益类、债券类基金过往十年加权平均收益率均位列

行业前十。兴证全球基金的专业能力获得业内普遍认可，2022 年

兴证全球基金共荣获 4 项金牛奖、3 项明星基金奖、3 项金基金

奖，其中第 12 次摘得金牛公司大奖，获奖次数位居行业第一。

在持续强化投研核心优势的同时，不断探索产品和业务模式创

新，多年深耕公募 FOF 领域，截至 2022 年末，旗下 FOF 类公募

基金规模排名行业第一，并积极把握机遇布局养老金产品 Y 份

额，稳步推进 QDII 业务筹备工作，充分布局公募 REITs 业务。

在 2022 年公募基金新发遇冷的市场环境下，兴证全球基金旗下

产品依然保持较为强劲的市场号召力，新发 8 只公募产品，在同

类基金中单只产品发行规模名列前茅。截至 2022 年末，兴证全
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球基金资产管理总规模 6,495.40 亿元，其中公募基金规模

5,863.17 亿元，较年初增长 0.65%。 

 

 

（2023-04-26 广发非银调研交流） 

1、兴业证券 2022 年度的经营情况如何？  

答：2022 年，公司加强统筹谋划，顺利完成百亿级配股融资，资

本实力显著提升，为后续发展注入强劲资本动能；在“双轮驱动”

业务体系建设成果基础上进阶升级，全力推动双轮联动和数智化

转型，加快推进自有资金投资交易业务“三增三降”综合化转型，

三大业务高质量发展水平进一步提升。 

财富管理业务方面，客户规模进一步增长，代销金融产品领域保

持行业领先，家族办公室机制建设持续推进，券商交易结算领域

保持先发优势；机构经纪业务抓住市场机遇，高价值机构经纪客

户数量和占比稳步提升；产品生态持续丰富，公募基金管理规模

保持增长，新发产品保持强劲市场号召力，顺利完成券商资管公

募化改造，为未来布局公募赛道提供了有力的抓手。 

机构综合服务方面，大投行业务保持行业领先，股权融资额和债

券融资额排名均实现提升；研究业务创收创誉继续维持行业第一

梯队，并在产业研究、智库服务和绿色金融等领域不断拓展；资

产托管外包业务延续强劲增长势头，期末存续托管证券类私募投

资基金产品数量保持行业领先；积极布局场外衍生品业务，业务

规模稳步提升。 

自营业务方面，债券自营投资收益率在可比基金中名列前茅，权

益自营投资收益率跑赢指数并排名可比基金前列，另类投资业务

结构持续优化，自有资金投资一级股权项目成功 IPO 项目数量创

新高。 

除此之外，公司在绿色金融、文化建设、投资者教育等社会责任

领域获得高度认可。全年实现营业收入 106.60 亿元、归母净利

润 26.37 亿元；总资产达 2458.59 亿元，较上年末增长 13.06%，
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归母净资产达 522.65 亿元，较上年末增长 26.89%。 

2、兴业证券经纪业务和代销金融产品发展的如何，采取了哪些

具体经营举措？  

答：在证券经纪业务领域，公司持续建设完善客群精细化经营管

理体系，贯彻实施“以客户为中心”的经营理念，坚持“引客”

和“固客”相结合，推进“平台+人”的员工服务能力、“千人 N

面”的对客服务能力、“数智驱动”的运营底座能力三位一体的

综合对客服务平台建设，持续提升客群规模和服务能力；聚焦公

募、私募、银行和银行理财子公司等重点客户的综合化需求，持

续完善机构经纪业务服务体系，积极推动机构经纪业务，对重点

机构客户的综合服务覆盖能力不断增强；持续完善“六位一体”

上市公司财富管理服务体系，为上市公司及其股东和员工提供员

工激励、股东增减持、上市公司回购、信用融资和资产配置等需

求场景的一站式定制服务；结合券商禀赋和兴证特色，差异化打

造涵盖投资研究、行业调研、财富规划、投融资一体、圈层建设、

教育慈善等全方位家族财富业务及超高净值客户尊享服务体系；

坚定买方模式转型，基金投顾与证券投顾业务稳步开展，持续丰

富策略线与客户覆盖范围，升级投顾队伍专业能力。根据沪深交

易所公布数据，2022 年公司股票基金交易额 7.32 万亿元，母公

司实现代理买卖证券业务净收入(不含席位)12.16 亿元。 

在金融产品销售业务领域，以买方思维与资产配置为导向，持续

丰富高质量产品矩阵，全面提升产品综合服务能力，满足客户多

元、复杂且个性定制化的产品配置需求。2022 年，公司产品总保

有规模保持平稳，产品丰富度进一步提升，产品保有结构持续优

化。根据中国证券投资基金业协会公布的 2022 年度代销机构公

募基金保有量规模前 100 强榜单，公司股票+混合公募基金保有

规模在证券公司中名列前茅。母公司全年实现代理销售金融产品

净收入 5.64 亿元。 

3、兴业证券两融业务的经营情况如何？  

答：公司建立深化“5+27”业务推动服务体系，利用金融科技赋
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能，持续优化交易系统，搭建“兴 e融”券源管理平台，构筑机

构客户服务生态，聚焦客户需求，实现一站式综合金融服务，积

极推动业务创新。截至 2022 年末，公司融资融券业务期末余额

269.63 亿元，全年实现融资融券利息收入 18.98 亿元。 

 

附件清单（如有） 
 

 

 

 

 

投资者关系活动

类别 

 

□ 调研交流            □ 分析师会议 

□ 媒体采访            √ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

在线参与的投资者 

时间 2023 年 4 月 24 日 下午 16:00~17:00 

地点 上海证券交易所上证路演中心 http://roadshow.sseinfo.com/ 

上市公司接待人

员姓名 

公司总裁刘志辉先生 

董事会秘书林朵女士 

首席财务官许清春先生 

独立董事孙铮先生 

其他相关人员 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

本次调研交流的具体问答记录如下： 

 

1、请问公司今年分红怎么安排的？ 

答：尊敬的投资者，您好！ 

综合考虑未来业务发展需要和股东利益，公司 2022 年度利润分

配方案如下：以公司分红派息股权登记日的股份数为基数，拟向

全体股东每 10 股派送现金红利 1.3 元（含税）。以公司 2022 年

12 月末股本 8,635,987,294.00 股计算，共分配现金红利
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1,122,678,348.22 元，本次现金分红占 2022 年度母公司可分配

利润的比例为 79.65%,占 2022 年度合并报表归属于上市公司股

东净利润的比例为 42.57%。 

公司 2022 年度利润分配预案尚需提交股东大会审议。 

感谢您对公司的关注和支持！ 

2、请问去年代销产品做得如何 

答：尊敬的投资者，您好！ 

在金融产品销售业务领域，公司以买方思维与资产配置为导向，

持续丰富高质量产品矩阵，全面提升产品综合服务能力，满足客

户多元、复杂且个性定制化的产品配置需求。报告期内，公司产

品总保有规模保持平稳，产品丰富度进一步提升，产品保有结构

持续优化。根据中国证券投资基金业协会公布的 2022 年度代销

机构公募基金保有量规模前 100 强榜单，公司股票+混合公募基

金保有规模在证券公司中名列前茅。母公司全年实现代理销售金

融产品净收入 5.64 亿元。 

感谢您对公司的关注和支持！ 

3、这两年资本市场剧烈波动，兴业证券控股的公募基金子公司

业务发展情况如何？ 

答：尊敬的投资者，您好！ 

集团控股子公司兴证全球基金始终以“基金持有人利益最大化”

为首要经营原则，通过良好的主动管理能力为客户创造长期价值

回报，截至 2022 年末，根据海通证券研究院统计，兴证全球基

金旗下权益类、债券类基金过往十年加权平均收益率均位列行业

前十。兴证全球基金的专业能力获得业内普遍认可，2022 年兴证

全球基金共荣获 4 项金牛奖、3 项明星基金奖、3 项金基金奖，

其中第 12 次摘得金牛公司大奖，获奖次数位居行业第一。在持

续强化投研核心优势的同时，不断探索产品和业务模式创新，多

年深耕公募 FOF 领域，截至 2022 年末，旗下 FOF 类公募基金规

模排名行业第一，并积极把握机遇布局养老金产品 Y份额，稳步

推进 QDII 业务筹备工作，充分布局公募 REITs 业务。在报告期
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内公募基金新发遇冷的市场环境下，兴证全球基金旗下产品依然

保持较为强劲的市场号召力，新发 8只公募产品，在同类基金中

单只产品发行规模名列前茅。截至 2022 年末，兴证全球基金资

产管理总规模 6,495.40 亿元，其中公募基金规模 5,863.17 亿

元，较年初增长 0.65%。 

感谢您对公司的关注和支持！ 

 

附件清单（如有）  

 


