
浙江珠城科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2023-004

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

☑其他（电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

中信证券股份有限公司、淡水泉（北京）投资管理有限公司、

上海趣时资产管理有限公司、厦门祐益峰资产管理有限公司、

育泉资产管理有限责任公司、泰信基金管理有限公司、上海沣

杨资产管理有限公司、海通证券股份有限公司、深圳市多和美

投资顾问有限公司、宁波梅山保税港区灏浚投资管理有限公

司、中科沃土基金管理有限公司、国泰基金管理有限公司、北

京峰瑞正嘉私募基金管理有限公司、天弘基金管理有限公司、

招商证券股份有限公司、横琴淳臻投资管理中心（有限合伙）、

北京天时开元股权基金管理有限公司、东吴基金管理有限公

司、上海六禾投资有限公司、深圳进门财经科技股份有限公司、

国金证券股份有限公司、广东宝丽华新能源股份有限公司、深

圳创富兆业金融管理有限公司、上海方物私募基金管理有限公

司、上海菁菁投资管理有限公司、深圳市尚诚资产管理有限责

任公司、兴业基金管理有限公司、嘉实基金管理有限公司、承

珞（上海）投资管理中心（有限合伙）、深圳市前海禾丰正则

资产管理有限公司

时间 2023 年 7 月 6 日

地点 线上电话会议

上市公司接待人

员姓名
董事会秘书兼董事：戚程博

投资者关系活动

主要内容介绍

本文中所涉及的未来计划、发展战略等前瞻性描述不构成

公司对投资者的实质承诺，敬请投资者注意投资风险。本次投

资者关系活动主要内容如下：

Q1：空调端的销售对公司家电连接器业务的拉动情况?

A:受今年高温预期影响，空调终端市场需求增长，从而对

公司家电连接器业务起正面推动作用。公司家电连接器业务应

用领域主要以白色家电为主，如空调、冰箱、洗衣机及小家电。

Q2：原材料价格波动对公司的毛利率影响？

A:从今年一季度来看，原材料价格的波动对公司毛利率的

影响相较于去年有了一定的改善。

Q3：模具对毛利率的影响是否较高？

A：模具的提升不仅体现在工艺和生产效率方面，还包括



模具精密化的提高。通过增加设备投入，可以进一步稳定品质

并提高生产效率。随着客户定制化需求的不断增加，公司需要

不断投入设备，以满足客户对高品质、高性能连接器的需求。

通过工艺和生产速度的提升，可以进一步提高生产效率，降低

成本，为客户提供更具竞争力的产品和服务。

Q4：汽车连接器中针对比亚迪客户的需求量如何？送样阶

段进展如何？销售价格是否有压力？

A：上半年，公司积极参与了比亚迪平台多个项目的招投

标，也陆续中标了一些项目。其中中标项目送样、小批进展都

比较顺利，部分项目预计在下半年或明年体现销售情况。公司

从家电领域拓展到汽车领域，在成本管控方面具备一定的优

势，因此销售价格压力较小。

Q5：公司是比亚迪的 Tier2 供应商吗？未来有计划逐步去

Tier1 供应商吗？

A：公司参与的比亚迪平台型项目属于 Tier1。而对于其

他客户来说，一般线束业务是 Tier1，连接器业务是 Tier2。

为了更好地满足终端客户的需求，公司从连接器业务拓展到线

束业务，通过以线束带动连接器的模式，形成了互相促进的良

性循环。公司认为这种模式具有一定的优势，线束和连接器是

紧密相关的产品，相互配合可以提升整体性能和可靠性。

Q6：高压连接器的进展？

A：针对高压连接器，公司已研发如 2PIN 高压连接器、

2PIN/3PIN 高压过孔连接器、换电连接器、定制类塑件等产品。

另外，公司重视高压连接器技术，将其作为未来发展的核心，

正积极筹备研发下一代高压连接器产品。

Q7：公司储能业务今年的收入规模如何？毛利率与家电相

比呢？

A：光伏、储能业务是公司今年刚开始发展的业务，从客

户拓展情况来看，进展较为顺利。公司已与 10 余家客户建立

了合作关系，如德业股份，麦田能源、鹏辉新能源等，客户群

体广泛，但目前销售量还相对较小。由于储能业务未形成规模，

因此难以准确预测该业务的毛利率水平。

Q8：公司在海尔、海信、格力的拓展情况如何？拓展的思

路是怎样的？

A：从过去三年来看，公司在海信、格力、海尔的业务拓

展呈现良好的增长趋势。公司通过在终端客户附近设立工厂就

近配套线束产品，采用线束带动连接器的方式，更好地满足客

户的需求。

Q9：公司的产品是否应用于机器人？

A：公司近期与优必选科技建立了合作关系，并在小家电

和扫地机器人领域应用了相关类似技术产品。

Q10：超募资金的用途规划？

A：对于超募资金的用途规划，公司会积极考虑拿地建厂

等扩大长期产能的方式，同时也会考虑寻求优质项目的并购机



会。

Q11：公司并购的方向有哪些？

A：公司在考虑并购标的时，主要关注业务和客户的协同

性。公司倾向于能够帮助公司更好地从家电领域拓展到新能源

汽车、光伏和储能等领域的并购标的。

附件清单（如有） 无

日期 2023 年 7 月 11 日


