
证券代码：301307                           证券简称：美利信 

重庆美利信科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-009  
 

投资者关系

活动类别 

特定对象调研            分析师会议 

□媒体采访 

□新闻发布会 

现场参观 

□业绩说明会 

□路演活动 

□其他  (请文字说明其他活动内容)  

时间 2023年7月21日   10：30-12:30 

地点 公司二楼党建会议室 

上市公司接

待人员姓名 

总经理：余亚军先生 

副总经理、董事会秘书：王双松先生 

副总经理：张博先生 

参与单位名

称及人员姓

名 

宁银理财有限责任公司：高晗 

银河基金管理有限公司：冯敏 

长江证券（上海）资产管理有限公司：杨书权 

海富通基金管理有限公司：王振遨 

国泰基金管理有限公司：陈逸鲲 

长江证券股份有限公司：王子豪 

嘉实基金管理有限公司：刘智琪 

景顺长城基金管理有限公司：曹雅倩 

醇厚基金管理有限公司：陈印 

华泰柏瑞基金管理有限公司：刘腾飞 

华夏基金管理有限公司：蓝一阳 

华西证券股份有限公司：崔琰、杜丰帆 

安信证券股份有限公司：白如 

国金证券股份有限公司上海证券自营分公司：茅梦云 

中信证券股份有限公司：陈川、吴立锋、张宁 

中国银河证券股份有限公司：石金漫、王蔚、车朋 

睿远基金管理有限公司：郑斌 

中邮证券有限责任公司：白宇、陈乐音 

方正证券股份有限公司：仇百良 

中银国际证券股份有限公司：朱鹏 

中加基金管理有限公司：郭晨 

安信证券资产管理有限公司：吴一博 

上海胤胜资产管理有限公司：杨潇 

国投瑞银基金管理有限公司：朴虹睿 

金科投资控股集团：吴泰谷 

中邮人寿保险股份有限公司：孟东晖 



中泰证券股份有限公司：刘欣畅 

中邮创业基金管理股份有限公司：滕飞 

首创证券股份有限公司：黄璿 

华鑫证券有限责任公司：黄俊伟 

上海颢升基金管理有限公司：沈海兵 

泰康基金管理有限公司：程翔 

中泰证券（上海）资产管理有限公司：潘斌 

泰康资产管理有限责任公司：郑蕾 

富荣基金管理有限公司：毛运宏 

深圳前海德毅资产管理有限公司：陈越 

西南证券股份有限公司：万红兵 

前海人寿保险股份有限公司：陈志新 

上海睿郡资产管理有限公司：李卜诺 
 

 

 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

董事会秘书、副总经理王双松先生分别从公司基本情况、市场

及客户、技术及研发、公司发展愿景四个方面介绍了公司当前情况

。 

互动交流环节： 

问题1：请简要介绍公司海外布局基本情况？ 

答：公司从去年开始在北美进行海外布局，进行了项目调研、

团队建设、客户沟通等，计划在美国和墨西哥建厂，目前进展比较

顺利，已取得重庆当地行政主管部门的备案批文，下一步将在香港

及海外设立子公司，开展相关业务。 

 

问题2：请介绍一下公司北美人才的储备情况及关注重点？ 

答：公司海外项目组已成立，相关人才都已到位，他们都有海

外或外资企业工作背景。现阶段公司对海外项目重点关注的是管理

团队的搭建、潜在客户市场的开拓及客户新产品的定点。 

 

问题3：请对马鞍山生产基地进行简要介绍？ 

答：公司已建成重庆、襄阳、东莞三大生产基地，目前正在建

设第四个生产基地—马鞍山生产基地，主要服务华东客户。马鞍山

生产基地共350亩，建设规模约28万平方米，其中一期建设规模约为

10万平米，目前正在建设中，预计明年上半年建成，下半年投产，

投产后将提升公司现有产能。 

 

问题4：马鞍山生产基地的客户情况？是否要将重庆的项目转

过去生产？ 



答：为更好贴近服务华东客户，公司决定在马鞍山新建生产基

地，目前已有数家客户的平台级新产品我们会在马鞍山生产基地生

产。公司会根据客户的订单情况增加产能，分期建设。 

目前没有考虑从重庆转产品到马鞍山基地生产的计划。 

 

问题5：公司如何看待一体化压铸？ 

答：一体化压铸技术是压铸技术新变革，随着汽车轻量化、电

动化发展，一体化压铸技术开始受到车企的青睐，世界头部车企纷

纷开启一体化压铸技术研发和应用。 

公司进入这个领域比较早，在人才引进、项目研发上下了很多

功夫，目前公司一体化压铸产品的质量也得到了客户的充分认可，

下一步公司将提高生产节拍，做好生产过程的质量控制，节约制造

成本，服务好客户。 

 

问题6：公司超大型一体化压铸设备的数量及产品良率情况？ 

答：公司现有一台7000吨、一台8800吨超大型压铸机，另外还

订购了一台8800吨压铸机，目前量产产品的良率都在90%以上。 

 

问题7：公司的新能源汽车类客户的开拓情况？ 

答：北美新能源汽车客户和国内新源汽车头部客户都是公司的

核心客户，公司也拿到了部分造车新势力客户的产品及项目定点，

今年上半年也成功开发了国内头部新能源动力汽车电池客户，并拿

到部分一体化压铸项目。 

 

问题8：公司在通信客户的订单及市场开拓情况？ 

答：通信的发展是刚性需求，投入只是时间问题。目前客户的

收入情况都比较稳定，爱立信主要是欧美和印度区域市场的增长，

公司也将积极开拓通信类客户，不断提高市场占有率。 

 

问题9：公司有布局机器人业务吗？ 

答：公司也在积极关注该领域市场发展。 

 

问题10：公司镁合金压铸的进展？ 



答：公司目前通过8800T的压铸设备和模具进行材料、工艺试

验，取得了一定的积极成果。公司也预留了一些生产场地和空间，

未来视客户需求决定投入时间。 

 

问题11：公司目前对产品材料的研发情况？ 

答：合金材料的性能对于成品和压铸工艺影响都很大，是非常

关键的参数。 

公司对通信和汽车行业使用的所有铝合金材料都有涉及研究，

目前公司在通信领域的客户已大量使用公司研发的材料。在新能源

汽车领域有较多的试制项目，目前在一体化车身的结构件材料的研

发上已取得突破，公司会根据未来预判的主流产品持续开发相对应

的材料，选择最适合的材料服务客户。 

 

问题12：展望未来三年，公司有什么中期规划？ 

答：第一，专注新能源汽车产业，高压铸造的市场空间还很大

，目标是做到行业的头部；第二，紧跟着头部客户，既关注规模的

增长，也关注盈利能力的提升；第三，全球化市场规划，未来市场

分为中、美、欧三大块；第四，随着公司募投项目、马鞍山项目、

海外项目的投产，销售收入的规模预计上一个新的台阶。 

附件清单(如有) 无 

日  期 2023年7月21日 

 


