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河南森源电气股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-001 

投资者关系 

活动类别 

 

 特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            业绩说明会 

□新闻发布会          路演活动 

现场参观          其他（请文字说明其他活动内容） 

活动参与人员 
广发证券股份有限公司：高翔、黄思悦 

上海利幄私募基金管理有限公司：蒋雨轩 

公司接待人员 董事会秘书：张校伟 

时间 2023 年 7 月 26 日下午 

地点 公司会议室 

形式 现场交流 

交流内容及 

具体问答记录 

1、国资入主后，对公司有什么影响？ 

国资入主将优化公司的股权架构和治理结构，为公司长期战略

发展布局提供全方位的支持，为公司的高质量发展提供有力保障，

增强上市公司的抗风险能力。同时通过与国资股东优势资源的协同

发展，可以进一步提升公司持续经营和盈利能力，不断增强公司的

市场地位和综合竞争实力，更好地为公司股东创造价值。 

2、新的时期，公司发展战略是什么？ 

公司将继续秉承“服务于社会 贡献于国家”的企业理念，践行

“绿色发展 智能制造”的企业目标，紧抓能源行业结构性调整和国家

“新基建”、“碳达峰、碳中和”战略目标建设契机，深耕输变电及相

关设备的制造，持续巩固输变电设备在传统行业的优势，进一步拓

展光伏、风电、核电、充电桩、数据中心、储能等国家战略性新兴

产业领域，深入布局石油化工、轨道交通、核电电力装备等高端装

备制造市场，实现公司的高质量发展。 



3、公司 2023 年上半年，业绩实现情况如何？ 

公司已于 2023 年 7 月 15 日披露了《2023 年半年度业绩预告》，

预计上半年实现归属于上市公司股东的净利润2,600万元–3,000万

元，同比增长 55.16% -79.03%。业绩变动原因主要是 2023 年公司

紧抓国家“碳达峰·碳中和”发展战略和“新基建”建设的发展契机，大

力拓展电网、新能源发电（风电、光伏等）、核电、石油化工、充

电桩等领域市场。同时，公司强化精益管理，通过技术创新、管理

效率提升，降本增效成果显著，实现净利润同比增幅较大。 

4、公司充电桩业务发展的怎么样？ 

公司全资子公司郑州森源新能源科技有限公司自 2012 年开始

涉足充电桩业务，已发展成为智能充电场站一体化解决方案提供

商。公司充电桩产品采用标准一体化设计，系列丰富、种类齐全，

包括直流充电桩、交流充电桩。直流充电桩包含充电模块、一体式

直流充电桩和分体式直流充电桩，一体式充电桩功率覆 40-360kW，

充电电压支持 1000V 电压平台；分体式充电桩已推出 1200kW 超大

功率柔性充电方案。 

公司充电桩产品已在中石化、中石油、中国烟草、中国铁塔等

央企大集团客户中广泛应用。2023 年 6 月 27 日，公司披露了《关

于收到入围通知书的公告》，公司充电桩产品成功入围中国石化第

一期综合加能站充电机框架协议采购项目（共计采购 12,000 台充电

设备，8 家公司入围）。未来随着政策支持及新能源汽车的渗透率

逐步增加，公司充电桩业务的持续拓展，将给公司业绩带来积极的

影响。 

5、公司新能源业务发展如何？ 

风电、光伏等新能源业务领域已成为公司稳定的业绩增长点，

公司新能源专用输变电设备在多个央企发电集团客户市场份额稳

居前三，未来公司将重点围绕“五大六小”发电集团，聚焦风、光、

水、火、储等多能互补发电项目及西北荒漠、戈壁、沙漠新能源大

基地项目，大力拓展新能源发电业务市场份额。 



6、变压器市场及公司情况如何？ 

当前全球加速新能源发电领域的建设，高性能专用变压器市场

需求显著提升；国内新能源、数据中心、新型基础设施等行业加速

发展，对变压器产品的需求也在逐步扩大，变压器行业迎来广阔的

发展空间。公司变压器包括全系列的节能型变压器，多项产品符合

GB20052-2020《电力变压器能效限定值及能效等级》评价标准，产

品能效指标优于 1 级能效，满足“十四五”时期我国工业和信息化节

能提效与绿色低碳发展要求，被列入《国家工业和信息化领域节能

技术装备推荐目录》。公司变压器产品主要分为油浸式变压器、干

式变压器、组合变压器等，目前已广泛应用于电网、风电、光伏、

石油化工等新能源发电领域。 

7、公司客户主要是哪些，有什么优势？ 

公司主要客户群体为央企等大集团客户。公司是国家电网、南

方电网、国家电投、国家能源集团、华能集团、华电集团、大唐集

团、中核集团、华润集团、中节能、中广核、中石化、中石油、中

海油、国铁集团等多家大企业集团的合格供应商，保持了良好的合

作关系。公司通过持续优化客户结构，聚焦电网、新能源、石油化

工、核电、轨道交通、数据通讯等重点行业，推动了市场转型升级，

核心客户优势凸显。 

8、未来公司有哪些积极举措，进一步提升公司业绩和品牌影

响力？ 

未来几年，公司产品所涉的输配电网、新能源、石油化工、轨

道交通、数据通讯、储能等业务领域将迎来新的发展机遇，公司将

顺应国家产业政策趋势，继续坚持“高质量发展”，围绕客户需求，

坚持技术研发、产品迭代、精益管理、商业模式创新投入，不断提

高盈利能力，保持公司在输变电设备行业的优势地位。同时，公司

将紧随“双碳”发展目标，进一步拓展光伏、风电、核电、充电桩、

数据通讯、储能等国家战略性新兴产业领域，深入布局轨道交通、

核电电力装备等高端装备制造市场，进一步延伸拓宽公司产品应用



领域，打造新的利润增长点，全面提升公司经营业绩和品牌影响力。 

关于本次活动

是否涉及应披

露重大信息的

说明 

无 

 


