
 

证券代码：300962                                   证券简称：中金辐照 

 

中金辐照股份有限公司 

投资者关系活动记录表 
 

编号：2023006 

投资者关系活

动类别 

 特定对象调研 分析师会议 媒体采访 业绩说明会 

新闻发布会路演活动现场参观 其他 

参与单位名称
及人员姓名 

安信证券（马帅、李奔）、安信基金（曾博文）、山西证券（陈
峻）、清淙投资（于海恒） 

时间 2023 年 7 月 27 日  下午 14:00—15:00 

地点 中金辐照会议室 

上市公司接待

人员姓名 

副总经理于梅女士、董事会秘书杨先刚先生、证券事务代表曹

婷女士 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

1.辐照业务下游的应用领域包括哪些，各个垂直领域目前

的应用情况、空间和未来的成长性如何（如医疗保健,食品,药

品等）？哪些细分领域更具成长潜力和拓展性？ 

答：公司辐照技术服务业务的下游主要包括医疗保健品、

食品、药品、日用品、包装材料以及高分子材料等领域，这些

领域均有较好的成长性，其中，在医疗保健品和药品行业方面，

公司辐照灭菌服务覆盖的产品包括血液透析器、医用敷料、中

药材等，随着医学科学技术的发展以及公众健康意识的提高，

人们对医疗保健产品和药品的需求将会进一步上升；在食品行

业方面，公司辐照灭菌服务覆盖的产品包括冷冻食品、休闲食

品、宠物食品等，随着我国居民消费水平的提高，食品制造业

得到快速发展，大众对食品安全的认知水平也在不断提高，食

品辐照业务也会有较好的发展机遇。综合来看，公司辐照技术

所服务的医疗、药品、食品等领域行业规模较大，成长潜力和

拓展性也较好。 

 



2.EB 加速器辐照站面对的下游客户主要有哪些？未来是

否会考虑切入新的领域，如家具、医疗器械、半导体领域等等？

EB 电子束辐照与钴源辐照之间是怎样的关系，是否存在替代？ 

答：公司新建电子加速器辐照技术服务业务的下游主要包

括医疗保健品、食品、药品、日用品、包装材料以及高分子材

料等行业。公司一直在积极推广辐照新技术应用和加强辐照应

用新领域、新产品、新工艺的市场开发和技术攻关，不断丰富

和拓展辐照技术应用领域和应用产品。 

钴-60 辐照和电子加速器辐照分别采用γ射线、电子束进

行辐照，各具优势。钴-60 辐照具有射线穿透性强、应用广、

低碳环保节能等显著优势，电子加速器辐照具有效率高、射线

可开关控制等优势。两种辐照技术手段能形成较好的优势互

补，我们认为完全互相替代的可能性甚小。 

 

3.钴 60如何保存？辐照业务对钴源的消耗情况是怎样的，

以及对应的财务处理是怎样的？ 

答：公司钴源安装在辐照室的钴源架上，平时在检修或安

装调试时，将钴源架下降至贮源井里，工作时，将其上升至工

作状态。钴-60 的半衰期为 5.27 年。公司将钴源作为固定资

产，并遵循钴-60 自然衰减的属性对其采用衰减折旧的方式摊

销其成本，折旧期限为 20 年，不计残值，20 年后将钴源退役

处置。 

 

4.公司目前辐照站产能情况？后续的产能计划？ 

答：公司目前的产能可以有效满足市场需求，保证全天候

不间断运营。后续公司将按照总体发展战略，采用内生发展和

外延拓展并重的方式加快公司发展步伐，一方面在新的区域通

过新建网点或并购的方式进一步优化布局；另一方面在现有区

域通过新建网点以及在现有网点增加新装置或拓展技术服务



手段等方式来提升产能。 

 

5.公司销售模式和销售定价机制？是否会按照不同产品、

不同细分领域有不同的定价方法，单位收费区间？ 

答：公司的销售模式为直销。公司的销售定价机制是按照

辐照的产品所需消耗的公司资源，结合经济发展形势、行业趋

势、行业竞争状况、行业生产能力状况，分析成本构成，参考

产品历史价格和竞争对手同类产品价格，进行全面综合分析并

报价。因不同产品其类别数量、能量利用率、工艺控制要求、

剂量设置等有所不同，其定价也会不同。不同区域的不同产品，

乃至同一样产品，收费会存在差异，其单位收费区间也不尽相

同。 

 

6.公司当前主要网点数量、分布和经营情况，网点单点建

设周期，盈亏平衡点以及新网点达到盈亏平衡所需的时间和节

奏？ 

答：公司的经营网点主要位于长江经济带、粤港澳大湾区、

成渝经济圈、环渤海等经济发达地区和港口重镇，客户资源相

对丰富，公司在上述区域拥有 10 座大型伽玛辐照装置、5 套

加速器装置(含 3 套在建)，现为我国辐照技术服务行业钴源

活度最高、网点布局最完善、覆盖面最广的领军企业之一。公

司经营网点目前经营情况一切正常。 

公司辐照技术服务项目从决定投资到投产约一年半左右，

消毒供应中心约一年左右。因不同区域、不同投资额，项目盈

亏平衡点均有所不同，根据公司过往的投资情况，有的项目当

年投产当年盈利，有的项目达到盈亏平衡点所需时间在二至四

年不等。 

 

7.对比传统灭菌，辐照灭菌的市场空间及渗透率情况？辐



照灭菌的优劣势是什么？未来是否有替代的技术手段？下游

消毒灭菌需求的驱动因素？ 

答：与传统的灭菌方式如环氧乙烷、高温蒸汽等方式对比，

伽马辐照灭菌技术具有杀菌谱广、穿透性强、灭菌彻底、无污

染、无残留、冷处理、节能环保、工艺先进等鲜明特点，同时

其对安全管理的要求相对较高。公司目前尚未发现完全具备上

述一些明显优势的灭菌方法或手段能替代公司辐照技术。 

辐照行业属于民用非动力核技术应用领域，为国家战略性

新兴产业，是国家鼓励类发展产业，具有良好的发展前景。目

前公司辐照技术主要服务于医疗、食品、药品等领域，我们认

为，国家对人民生活水平提高的日益重视、人民对美好生活向

往的日益期盼、人民对生活品质提升的日益追求，会成为医疗、

药品、食品等民生产业发展的强大推动力，也会给这些产业带

来广阔的发展空间，同时将给辐照市场带来新的需求与增长，

辐照灭菌的渗透率也会得到进一步提升。 

 

8.行业门槛和竞争格局是怎样的？公司有哪些竞争对

手？公司的竞争优势？ 

答：公司所提供的辐照技术服务属于民用非动力核技术应

用领域，对相关进入者有一定的要求，如在项目设计、施工等

都有相关资质要求；在生产运营前，还要通过国家有关单位严

格的评审，并取得生态环保部门颁发的辐射安全许可证（其中，

钴-60 装置需要国家生态环境部颁发）后方可生产运营；在日

常生产运营过程中，安全管理、质量管理等都较为严格，还要

定期不定期接受国内外相关机构的评审和客户的监督检查。 

公司所从事的业务处于充分市场竞争领域，面临的竞争同

行可以从两个方面看：从全国来看，有中国同辐等辐照技术应

用企业；从区域来看，有鸿仪四方等区域性辐照技术应用企业。

公司通过数十年的精心耕耘和潜心经营，在核心技术、经营管



理、企业规模、服务客户、经营模式等方面已形成了较为明显

的竞争优势。 

 

9.近年来毛利率提升、费用率下降的主要原因？钴源的供

给和成本未来能否下降，以及是否会带来折旧摊销成本的进一

步下降？ 

答：近年来，公司毛利率呈现稳步上升趋势的主要原因是：

公司持续加强市场开拓，拓宽服务领域，提高营销质量，带来

收入较好增长；同时持续加强基础管理，提升运营效率，做好

全过程成本管控、精细化管理等工作，成本得到较好的控制。 

费用率下降的主要原因是公司收入规模不断增大，且其增长幅

度大于期间费用的增长幅度。 

总的来说，钴源的供给能满足公司生产经营需要，近两年

钴源采购价格日渐趋稳。钴源当年的折旧摊销一方面受当年的

采购量和价格的影响，另一方面受以前保有钴源的影响，难以

单纯从当年的钴源采购价格来判断全年钴源折旧摊销成本上

升或下降。 

 

10.控股股东中国黄金集团对公司的经营支持措施主要有

哪些？ 

答：公司在经营上具有完全自主的独立性，作为控股股东

中国黄金集团旗下的七大业务板块之一，公司凭借着中国黄金

集团这一央企背景，潜心经营，获得了良好的市场信誉度和口

碑。中国黄金集团也在体制机制、法人治理、创新发展等方面

给予公司大力支持，以将中金辐照打造成为管理科学、技术领

先、服务一流、客户信赖的健康服务连锁企业。 

 

11.公司的核心团队背景，团队激励机制是怎样的？ 

答：公司的核心团队汇集了技术研发、市场营销、生产、



财务管理等各方面的人才，从业时间长，管理水平高，拥有多

项科研成果和发明专利，在辐照技术研发、生产运行、管理等

领域拥有丰富的经验。 

公司依据国家三部委文件有关精神，制定了《中金辐照股

份有限公司股权出售激励方案》，对核心业务骨干（包含管理

人员、技术人员、市场人员、生产骨干等）实施了股权出售激

励。公司还分别针对市场销售人员、技术人员、管理人员制定

了《市场开发和维护激励方案》《科技创新奖励办法》《科技

成果转化及收益分配制度》《绩效考核方案》等一系列考核办

法和方案，以进一步提高其积极性、主动性和创造性。 

 

12.公司开拓新网点和下一步建设计划的预期？ 

答：下一步，公司将继续按照既定战略发展思想和发展路

径，不断优化投资布局，进一步加快发展步伐，如有具体的项

目投资，公司会严格按要求履行相关决策程序并按监管要求及

时进行披露。 

附件（清单） 无 
日期 2023 年 7 月 27 日 

 


