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投资者关系活动类别 

√特定对象调研 □分析师会议 

□媒体采访 □业绩说明会 

□新闻发布会 □路演活动 

□现场参观 

□其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称 

及人员姓名 

东方证券、嘉实基金、高毅资产、中欧基金、东方自营、泰康基金、冲

积资产、观富资产、银华基金、天风证券、招商证券、国海证券，广发

证券，华泰证券、汇添富基金、华安证券、中欧基金、东方红资管、平

安资产、睿远基金、中信保诚、兴银基金、银华基金、国泰基金、农银

汇理、中庚基金、华宝基金 

时间 2023年7月18日-2023年7月27日 

地点 现场调研及线上会议 

上市公司接待人员姓名 董事会秘书崔志勇及工作人员 

投资者关系活动主要内

容介绍 
对学大教育主营业务、公司借款、激励计划情况进行了介绍，具体内

容如下： 

一、主营业务情况 

学大教育顺应教育行业发展趋势，认真贯彻落实相关政策的精神，

在巩固原有业务及核心竞争力的基础上，持续拓展市场前景广阔且行业

政策鼓励的教育行业细分领域，落实职业教育、个性化教育、文化服务、

教育数字化等业务，持续提升公司竞争力，为社会提供更优质、更高品质

的教育服务和产品，打造行业领先的综合性教育集团。 

1、职业教育 

公司聚焦高质量职业教育发展目标重点打造的核心版块。公司职业

教育涵盖中等职业教育、高等职业教育、产教融合、职业技能培训四个版

块，充分依托公司多年来积累的教学教研知识体系、师资资源、技术优



势、产业资源等，通过联合办学、校企合作、投资举办、专业共建等模式

全面打通职业院校学生成长成才和升学就业的通道，构建以培养高素质

职业技能人才为目标的现代化职业教育发展新生态。 

2、个性化教育 

公司始终秉承因材施教的教育理念，制定和实施以学生为中心的教

学培训体系及模式，并在此基础之上持续延伸拓展为多形式、多场景、多

产品的产品矩阵，为国内有辅导需求的学生提供个性化的教育培训服务，

用科学的工具和方法满足学生的个性发展需求，制定和实施以学生为中

心的教学培训体系及模式，目前，公司个性化学习中心近 270 所，覆盖

主要一、二线城市，并辐射三、四线城市，并能通过科技赋能，将单一的

线下或线上教学活动拓展为立体化的双线融合教学，升级智能化教学服

务系统，提升线下校区业务能力。 

全日制学习基地致力于为高考复读生、艺考生等学生群体提供无干

扰、无顾虑、无隐患的学习环境，根据学生实际情况全程安排个性化的教

学进度和授课内容，使学生获得高效的学习体验。经过多年的发展和沉

淀，全日制培训业务在系统、师资、课程、教研、运营、管理等方面积累

了强大的能力和资源，已成为公司传统优势业务之一。 

3、文化服务 

公司基于在教育行业的 20 年深耕，着力打造全民阅读体验升级的

全新文化业态，激发全民阅读兴趣 ，塑造主动阅读能力，成为推动“全

民阅读 ”根本实践的文化容器。 

4、教育数字化 

公司利用自主研发的信息化平台进行智慧教学、智能教学服务，为

校园提供多维度的信息化智能服务，助力校园降本增效，打通教学服务

闭环，重构教学场景。 

二、公司借款情况 

公司与紫光卓远就本金10.14亿元进行了展期，展期借款期限自 

2023年9月30日起至2025年12月31日止，展期借款利率为4.35%/年。 

截止目前，向紫光卓远偿还借款本金人民币 3 亿元，公司对紫光卓



远的剩余借款本金金额约为人民币 7.14 亿元。 

公司对天津保理、深圳保理的借款本金及利息已全部偿还完毕。 

三、2023年限制性股票激励计划 

为了有利于建立、健全公司、股东与员工之间的利益共享机制，吸引

和留住优秀人才，充分调动公司员工的工作积极性和创造性，公司于2023

年7月进行了“2023年限制性股票激励计划”。首次授予436.20万股，首

次授予人数412人，首次授予价格为14.05元/股。考核年度为2023年-2025

年三个会计年度。即：第一个解除限售期，2023年净利润不低于5,000万

元；第二个解除限售期，2023年-2024年两年的净利润累计不低于13,000

万元；第三个解除限售期，2023年-2025年三年的净利润累计不低于

25,000万元。 

附件清单（如有） 无 

日期 
2023年7月28日 

 


