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深圳市洲明科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

  编号：2023-008 

投资者关系活动

类别 

 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

■现场参观  

□其他（电话会议） 

参与单位名称 天风证券   许俊峰        安信证券    朱思 

进化论资产 袁月          信达澳亚    吴清宇 

恒大人寿   魏大千        Suparna Capital 王珏 

时间 2023 年 8 月 16 日  

2023 年 8 月 18 日 

地点 公司总部会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事会秘书      陈一帆 

投资者关系总监  廖广南    

投资者关系活动

主要内容介绍 

本次投资者关系活动以现场参观及访谈的方式进行，接

待人员与投资者进行了充分的沟通交流，主要内容如下： 

 

一、 公司 2023 年上半年经营情况回顾 

2023 年上半年，公司实现营业总收入 32.99 亿元，较去

年同期增长 4.21%，其中，公司实现归母净利润 2.21 亿元，

同比增长 81.33%；实现扣非归母净利润 2.66 亿元，同比增长

123.72%；实现经营活动净现金流 3.50 亿元，同比增长



10,942.66%。 

目前，国外市场需求增速仍然保持较高韧性，国内市场订

单转换率逐季提高，产品毛利率和经营现金流持续改善。在经

济周期循环中，头部企业具有龙头效应，将持续推动技术迭

代，保持行业地位，并将进一步提高市场占有率及行业集中

度，公司有信心也有能力在接下来的市场竞争中获得更多的

行业发展红利。 

 

二、投资者交流环节 

1、经济弱复苏背景下，公司如何看待下半年业务发展？ 

答：公司长期秉持“以客户为核心”的经营理念，深刻理

解各类行业客户的诉求，在业内具有良好的声誉与大量合作

伙伴。在弱复苏背景下，市场需求仍然是有韧性的，客户的需

求仍然存在增长空间。公司持续把握市场和客户的需求，为客

户提供优质产品和服务。公司作为行业头部企业，在经营、研

发、管理、渠道等多个方面具有显著竞争优势，将有助于在新

一轮的行业发展与变化中进一步提高行业集中度。目前 LED

行业各类新技术、新应用日趋成熟，行业将迎来一轮新的变

革，公司有信心在这一轮变革的浪潮中脱颖而出，收获行业变

革红利。 

 

2、目前 LED 行业的新技术新应用很多，公司目前看好哪

些方向？ 

答：目前涌现的各类新技术和新应用之间是存在千丝万缕

关系的，新技术的突破和大规模应用，将带来全新的应用场

景。硬件端，公司看好 Mini/Micro LED 技术的大规模应用。

从行业历史的角度来看，LED 像素间距越小，应用空间越广

泛。当 LED 显示从小间距时代进入微间距时代后，其产品的



应用场景将会拓展至各种商业显示、消费显示市场，突破现有

行业增速天花板。应用端，公司看好各类新型显示呈现技术，

例如 XR、裸眼 3D 等。视觉是人类的最重要的信息接受方式，

公司的“硬件+系统+软件+内容+交互”一站式解决方案主要

目标是为客户提供最佳的视觉效果，而由此类应用衍生出的

各种新产品，例如虚拟数字人、电影屏、XR 虚拟拍摄全流程

解决方案等，均体现了行业在应用端的发展趋势。 

 

3、作为 LED 硬件为主要产品的公司，为何会选择经营

AI 与虚拟数字人有关的业务？ 

答：由于公司长期秉持“以客户为核心”的经营理念，深

刻理解各类行业客户的诉求，围绕客户需求不断对产品和服

务进行升级迭代，逐渐发展成为提供“硬件+系统+软件+内容

+交互”一站式解决方案的综合性企业。在业务发展过程中，

公司发现诸多客户有内容制作、信息交互的个性化需求，因此

提前布局了专业的内容生产和研发团队，提供覆盖 IP 定制到

场景构建等多样内容产品及服务，其中就包含了近年来大火

的虚拟数字人。随着各类技术的发展，如动作捕捉、自然语言

处理，再到 AI 大模型的落地，虚拟数字人的拟真度逐渐提高。

同时，受益于数字经济及各类信息化基础设施的不断完善，客

户对虚拟数字人的兴趣和需求逐渐转化和落地为各类切实的

项目与订单，该业务也逐渐从附加增值服务逐渐转型为引领

整体解决方案销售的主要驱动力之一。 

 

4、目前，公司已经与微软、科大讯飞等 AI 领域龙头企业

达成合作，也有与硬件龙头企业戴尔等达成合作。公司在 AI

领域的研发进展是怎样的？ 

答：目前，公司主要研究的是现有的各类 AIGC 工具以及



各个龙头厂商推出的 AI 大模型产品如何与公司现有业务模

式、产品进行结合，主要研究的是“AI+LED”的应用落地方

案，而不是针对 AI 模型本身进行研究和开发。基于上述研究

路径，公司根据自身业务需要，利用现有大模型进行部分产品

的开发，除虚拟数字人外，也包括部分渲染合成系统、播放控

制系统及内容制作软件等。 

利用 AI 大模型进行衍生应用开发，是为了满足公司业务

发展的需要。这样既避免了在大模型竞争中的大量前期投入，

同时也获得了大量与 AI 龙头企业，例如微软、百度、科大讯

飞等的合作机会，建立了良好的合作关系。公司在 AI 大模型

产品研发中已经测试了多种大模型在各种场景和配置下的兼

容性及使用效果，开发出了具备自主知识产权的全新工具及

系统，推出了极为生动的虚拟数字人及相关 IP 产品，相关研

发与合作在业务与收入端的成果将逐步凸显，请持续关注公

司相关业务动态。 

 

5、公司提到，主要做的是 AI 应用在 LED 领域的落地，

目前相关业务情况如何？产品形态是怎样的？ 

答：“AI+LED”属于创新型业务，客户需求较为多样化、

个性化。每一个案例在硬件配置、内容定制和对虚拟数字人的

形象、交互能力和互动方式上都有着不同需求。目前，公司已

打造“甪端”、“鱼凫”、“祁小蓦”、“萌猫大橘”等一系列洲明

“AI+LED 形象”。并且即将为某酒类行业客户落地标杆性案

例。数字人产品是全套解决方案的核心，公司根据客户需求，

部署本地或者云端算力，根据具体场景需求（如专卖店、展

厅、营销中心、主题酒店等）配置承载的虚拟数字人的显示系

统和交互系统，同时根据客户自有 IP 进行虚拟数字人的二次

开发或者为客户定制专属的虚拟数字人 IP，并最终在营销、



展览、办公、旅游等不同场景下实现虚拟数字人的智能交互。

公司的优势在于，LED 显示硬件作为天然的显示窗口，下游

客户天然具有大量内容展示需求。同时，公司具备覆盖广泛、

联系紧密的 B 端销售渠道以及提早布局的软件及内容团队，

已实现业务的深度整合，可以期待该业务未来逐步为公司带

来收入和利润贡献。 

 

会议沟通过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的

交流与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大

信息泄露等情况。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 8 月 21 日 

 


