
 

 

中孚信息股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券代码：300659                 证券简称：中孚信息                 编号：2023-

003 

投资者关系 

活动类别 

 

特定对象调研     分析师会议  

媒体调研          业绩说明会  

新闻发布会       路演活动 

现场参观         其他（请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

国泰君安证券股份有限公司朱丽江，博时基金管理有限公司王赫，汇丰晋

信基金管理有限公司李迪心，中邮人寿保险股份有限公司朱战宇，红塔证

券股份有限公司杨璐、赵艳丽，上海肇万资产管理有限公司崔磊，上海和

谐汇一资产管理有限公司章溢漫，长江证券股份有限公司余庚宗，锦绣中

和（天津）投资管理有限公司徐界，建信保险资产管理有限公司杨晨，国

投泰康信托有限公司王之鑫，磐厚动量（上海）资本管理有限公司于昀田，

亚太财产保险有限公司程永宾，明亚基金管理有限责任公司陈思雯，山东

天诚投资控股有限公司井倩，深圳悟空投资管理有限公司李斯诚 

时间 2023 年 8 月 30 日 (周三) 上午 10:00 

地点 电话会议 

上市公司接待 

人员姓名 

董事会秘书   孙强 

证券事务代表 刘宁 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

一、公司经营情况介绍 

报告期内，公司结合宏观经济环境及行业发展的方向，围绕主营业

务不断打磨产品、完善解决方案，积极拓展新的客户领域。同时持续优

化组织结构，有效控制成本费用，提升组织效率，公司各项业务呈现明

显的恢复态势。上半年公司实现主营业务收入 3.28 亿元，同比增长

29.96%，归属于上市公司股东的净利润-1.81 亿元，同比减亏 32.91%。 

主营业务方面，网络安全产品中，除主机网络安全产品和数据安全

产品两条产品线受行业政策影响收入同比略有下降外，公司安全监管平

台和检查检测产品线收入分别实现了同比 7.94%和 13.66%的增长。此外

公司信息安全服务业务收入 1.25 亿元，同比增长了 71.72%，增速较



 

 

快。公司结合行业标准的要求，在该类业务领域积极部署产品和解决方

案，打造了具有战略标杆意义的项目，效果比较明显，为公司后续业务

推进奠定了坚实基础。 

市场拓展方面，报告期内各重点行业客户需求逐步恢复，收入呈现

了增长态势。其中政府及事业单位客户收入 1.92 亿元，同比增长了

15.55%；特殊行业客户收入 6235.12 万元，同比增长了 208.35%；央国

企客户收入 4645.96 万元，同比增长了 12.7%。客户收入结构上，上半

年呈现出了收入总量增长，党政收入占比下调，特殊行业和央国企收入

占比增加的趋势，主要客户领域的收入结构逐步优化，未来将有效支撑

公司总体收入的持续增长。 

费用和利润指标方面，公司在保障技术和产品研发紧跟行业发展趋

势和客户需求的基础上，进一步提升研发效率。通过建立合规高效的信

息化流程管理体系，人员规模和各项费用得到有效控制，归属于上市公

司股东净利润的亏损幅度明显收窄。 

 

二、投资者交流情况： 

问题一 将信息安全服务收入拆分，以自有产品口径统计后，主机与

网络安全及数据安全产品线的收入趋势大概是怎样的？如何看待下半年

信创推进节奏？ 

回复：上半年主机与网络产品和数据安全产品业务主要围绕着信创

需求展开。将信息安全服务收入拆分后，两条产品线收入与上年同期的

收入比例大致相同，主要是因为信创技术路线统一等相关行业政策的影

响。主管部门于今年 6月份下发了相应的产品证书，目前仍处在推广阶

段，后续随着客户需求的逐渐释放，项目落地节奏会进一步提速。 

问题二 如何看待党政及特殊行业客户未来需求？ 

回复：上述客户主要涉及到公司的信创和安全监管业务。 

信创业务相比去年恢复态势比较明显。目前随着行业政策的陆续落

地，军工等行业已经陆续开始采购，预计下半年会看到信创业务的增

长。特殊行业方面，基础设施层面相应的建设计划已开始实施，将推动

公司在该领域信创产品布局落地。 



 

 

安全监管业务随着平台建设标准以及配套建设方案政策的实施，今

年以来部分省和地市已经陆续开始建设，公司打造了具有战略标杆意义

的项目，该项业务后续将在全国范围内逐步展开。 

上半年党政客户收入占比下调，特殊行业客户收入占比上升，预计

全年特殊行业客户收入占比将会增长至 20%-30%，将会成为财政压力背

景下公司业绩的增长动力。 

问题三 定增节奏后续是怎样去规划的？ 

回复：公司定增项目今年 7月份通过深交所上会审核，上周通过了

证监会的注册审批。后续会根据市场以及公司募投项目的推进情况选择

合适的时机启动发行工作。 

问题四 如何看待定增中关于电磁空间项目具体的产品效果及市场空

间？ 

回复：公司在 2021 年就开始做电磁空间的技术储备。该项目产品通

过在重要场所或者保密要害部门架设电磁信号监测设备，实现从 9KHz 到

24GHz 频段范围内电磁信号的精准发现识别。从效果上可以通过电磁空

间监测设备识别常见电磁信号的类型和特征，实现对窃密行为的发现、

识别、定位及预警。随着通信技术的发展，电磁空间变成数据泄露的主

通道，需要具备发现和识别能力以应对安全风险，因此中孚的安全能力

需要从原来的网络空间逐渐延伸到电磁空间。 

市场空间来看，目前的产品主要应用于党政的重要会议，以及特殊

行业的重要场所。随着技术的进一步成熟，电磁空间产品成本会进一步

下降，面向的应用场景会更广，从党政、特殊行业再进一步延伸到企

业，形成更为广阔的市场空间。 

问题五 中报收入略低于 2021 年同期，全年预期如何？ 

回复：今年以来，公司各项业务恢复态势明显，有宏观经济逐渐恢

复的背景，也有公司内部组织效率逐步提升的影响，人员规模和成本费

用得到有效管控，业务推进比较顺利。 

回顾 2021 年，上半年占全年收入的比例相对较高，经营状态较好，

下半年受客观因素影响形成下降趋势。2023 年各项业务均呈现恢复态

势，随着行业政策的落地以及特殊行业业务需求的逐步释放，预计全年

营收会形成前低后高的走势。 



 

 

同时，公司积极推进从保密安全向数据安全的布局，在数字化水平

相对比较高的一些城市结合应用场景建设数据安全样板工程，打造 API

监测、数据安全态势感知平台等核心数据安全产品。预计下半年数据安

全收入会有所上升。 

问题六 公司在工作秘密领域有哪些布局？ 

回复：《数据安全法》明确对数据实行分类分级保护，将数据分成

核心数据、重要数据和一般数据，工作秘密属于重要数据的一种。 

多年来，公司深耕保密领域，沉淀了大量的技术能力，包括硬件的

技术以及在终端、网络、云端数据分析的能力。结合工作秘密安全保护

的应用场景，公司在原有核心能力的基础上不断整合、迭代和创新，形

成工作秘密的整体解决方案，并于 8月初在郑州商用密码大会上发布。

经过今年的可研和试点阶段，预计明年将会看到项目落地。公司先期将

结合应用场景重点打造样板工程，建立产品体系，以应对工作秘密防护

规模化的推广和部署。 

问题七 公司在组织机构的优化和费用控制方面有哪些具体的举措和

成效？ 

回复：去年 9月份开始，公司结合市场趋势和自身经营情况，结合

业务需求重点对市场和产品研发体系进行优化调整，以更好地适应业务

的发展。其中，在市场体系方面，公司原来面向各个省都建立了相对完

备的人员布局，结合对相关省份短期市场规模的预判，适时调整压缩人

员规模；产品研发体系方面，以实战、实用、实效为指导，以满足用户

的综合性需求为目标，聚焦产品研发规划布局，在保密安全和数据安全

领域形成较为完善的产品体系，支撑未来市场拓展；公司经营管理方

面，持续优化组织机制流程，组织效率提升明显。 

附件清单（如有）  

 


