
 

证券代码： 000930                             证券简称：中粮科技 

中粮生物科技股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2023-004 

投资者关系活动

类别 

 

□特定对象调研         □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

√ 其他 （投资者交流会） 

参与单位名称及

人员姓名 

中信证券 罗寅 黎刘定吉 王聪、嘉实基金 刘楷尧、趣时资产 

施桐、朱雀投资 刘丛丛、中庚基金 刘晟、北京征金资本管理

有限公司 卜长海、恒源资产 温俊峰、鸿商集团 王竞达、民族

证券自营 黄鹏、诺德基金 史东骏、上海环懿基金 常先通、上

海浦科飞人投资有限公司 陈加栋、申万宏源证券自营 屈灵玉、

涌贝资产 马涌超、众行远基金 高骐。 

时间 2023 年 8 月 28 日 (周一) 上午 10:30~11:30 

地点 中粮广场 A 座 7 层，其他各电话会议方处不同地点 

上市公司接待人

员姓名 
公司董事会秘书潘喜春先生，公司董事会办公室相关人员。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

基本经营情况： 

23H1 公司营收 93.1 亿元，同比-12.25%，归母净利润-3.35

亿元，同比-142%。23H1 受经济环境和市场需求恢复低于预期等

诸多因素影响，玉米加工行业产能过剩局面加剧，主要产品整体

开工率持续走低。 

23H1 公司生产经营保持平稳，酒精、淀粉、柠檬酸产品毛

利率同比下滑，受上半年国内糖价高位运行，淀粉糖需求量提升，

淀粉糖产品毛利率同比有所提升，国外下属企业柠檬酸产品毛利

率保持较高水平。 

23H1 公司围绕“大宗+特种”发展战略和“成本领先+科技创

新”发展理念，通过内部精细化管理推进系统低成本，通过原料

端和销售端渠道拓展增加效益，努力扭转业绩下滑的不利局面。 

项目推进情况：  

1.3 万吨丙交酯项目施工进展顺利，预计今年 10 月底主体厂



 

房封顶，年底可以进行主要设备的安装。 

2.2023 年公司重点推进淀粉糖产品业务发展：一方面，公司

发展差异化、定制化特种糖浆，23H1“小特新”糖浆产品销量同比

增加 50%；另一方面，公司积极推进淀粉糖布局，完善公司在主

销区的业务空白。 

3.功能糖醇方面，上半年公司完成了“D-阿洛酮糖-3-差向异

构酶”的国家审核备案工作。 

投资者提出的问题及公司回复情况 

1.能否拆分一下 23H1 公司燃料乙醇、淀粉、柠檬酸等主营

业务对净利润的贡献情况？  

23H1 公司的燃料乙醇产品总体上处于盈亏平衡状态，淀粉

产品和国内的柠檬酸产品亏损较大，淀粉糖产品和国外企业柠檬

酸产品盈利，公司主要利润贡献来源于淀粉糖和国外企业的柠檬

酸产品。 

2.23H1 公司有 2.8 亿元存货减值，具体情况是怎样的？ 

公司在上半年有一定量的玉米原料库存，考虑上半年市场产

品价格出现下滑，根据相关准则公司进行了存货减值测试，计提

了 2.8 亿元的存货跌价准备。 

3.23H1 末公司存货为 54.5 亿元，相较于 22 年底提升 45%，

主要是哪方面的增长？季度方面，公司库存变化有怎样的节奏？ 

23H1 末公司存货为 54.5 亿元，主要是原料库存。通常情况

下，公司每年新粮季，即 Q4 后期原料库存开始逐步加大，直至

次年 Q1（3 月底之前），公司原料库存达到最大，每年 Q2 公司

库存会有所下降，Q3 公司库存将会降到最低。因此，23H1 末公

司库存和 22 年底相比的增幅比较大，是正常的原料库存把握，

23H1 末公司库存同比增幅并不明显。 

4.23H1 公司燃料乙醇的价格走势是怎样的？ 

23H1 布伦特原油价格在 70-90 美元/桶间震荡，燃料乙醇价

格受原油价格和原料成本影响有所涨跌，但波动不大，整体保持



 

平稳。 

5.23H1 国内外白糖价格较高，公司糖类产品的销量、价格

变化是怎样的？ 

23H1 公司淀粉糖产品销量同比增加 15%。①23H1 蔗糖价格

较高，有效带动淀粉糖的需求提升。②23H1 马鞍山淀粉糖厂、河

北衡水淀粉糖厂等扩建项目产能得到进一步释放。公司小特新糖

浆销量同比增加 50%，特种糖浆产品相比大宗果糖产品毛利率较

高，推动公司淀粉糖业务毛利率整体提升。  

6.目前公司在阿洛酮糖方面有什么技术储备？目前阿洛酮

糖在国内政策方面有怎样的进度？ 

技术储备：公司多年来一直进行功能糖醇的技术研发和储

备，建立了自己的研发基地和研发队伍。在赤藓糖醇和阿洛酮糖

等功能糖醇产品方面进行了一定的技术储备和自有专利储备。上

半年公司通过了“D-阿洛酮糖-3-差向异构酶”的国家审核审批，

目前正在推动阿洛酮糖产品在国内进入食品加工的目录。  

7.公司阿洛酮糖产品只面向国内市场吗？有计划向海外市

场销售吗？ 

阿洛酮糖产品面向国内外市场销售，在政策允许国内销售

后，阿洛酮糖产品的需求将有较大程度的提高。 

8.除阿洛酮糖外，目前公司还布局和规划了哪些功能糖产

品？ 

在功能糖醇方面，公司一直跟踪市场和技术的发展，开展产

品研发，目前公司在赤藓糖醇和阿洛酮糖产品方向技术储备较为

成熟。  

9.燃料乙醇方面，目前公司原料多元化的使用情况是怎样

的？ 

23H1 公司继续推动燃料乙醇产品的原料多元化，除了玉米，

公司还选择从国外进口木薯作为原料加工。同时，公司拓展原料

采购渠道，采购一定量的进口玉米和整理物，进一步降低原料成



 

本。  

10.目前行业和公司的纤维素乙醇的进展情况是怎样的？ 

与粮食作物加工出的燃料乙醇相比，目前纤维素乙醇的成本

偏高。公司方面，目前公司纤维素乙醇项目处于中试阶段，公司

希望通过酶制剂等技术进步，降低加工过程中的成本。目前纤维

素乙醇的技术路线非常成熟，但成本方面还需突破，工业化大规

模生产还有较大难度。 

11.目前公司酒精类产品业务结构是怎样的？ 

目前公司燃料乙醇在酒精类产品业务的占比约为 70-80%左

右，相较于其他酒精产品，燃料乙醇产销量同比较稳定。其次是

食用酒精和无水乙醇，受到白酒新规影响，食用酒精的销量有所

下降，医用类酒精相对平稳。未来高纯无水和特优级酒精市场空

间会有较大增长，电池电解液等方面的乙醇产品应用也会提高，

公司将加大对这些领域乙醇产品的业务占比。 

12.目前公司 3 万吨丙交酯项目的进展？ 

项目主体厂房预计 10 月底前封顶，年底前开始进行主要设

备安装工作。 

13.目前生物可降解材料市场有哪些最新情况？ 

国家一直在积极推动可降解材料的使用，部分省市也不断推

出支持政策，市场需求也会不断提升，随着行业技术的不断发展，

可降解材料通过技术进步，不断缩小和传统塑料等化工类制品的

成本差距，将会进一步推动可降解材料产业的发展。  

14.23H2 公司会采取哪些主要措施，改善公司的经营情况？ 

（1）降低采购成本：1）原料：公司将加强商情研判和采购

节奏把握能力，特别是在新粮季控制好原料成本，加大现货和期

货的联动，通过期现结合控制好原料成本。2）煤炭采购：煤炭

成本在公司总成本占比10%左右，23H1公司矿上直采比例为65%。



 

23H2 公司将继续加大与煤矿的直接采购对接力度，与一些国有

大型煤矿签订战略合作协议，争取矿上直采比例提升至 100%，降

低燃料采购成本。3）继续关注除玉米以外原料的比价关系，积

极推进木薯等原料的替代机会。 

（2）提高高附加值产品比重：23H2 公司在创新销售模式，

优化客户结构的基础上，加大力度开发定制化和差异化产品，包

括特种淀粉、特种味精、特种柠檬酸等，增加高附加值产品销量。 

（3）持续提升生产技术水平：公司加大对装置技术水平提

升的投入，对现有装置进行全面评估，制定了提升改进方案，通

过技术改造推动主要产品的加工费用大幅下降，更具行业竞争

力。  

附件清单（如有）  

日期 2023-08-28 

 


