
海南金盘智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

证券简称： 金盘科技                             证券代码：688676 

投资者关系活动 

类别 

特定对象调研     □分析师会议 

□媒体采访          业绩说明会 

□新闻发布会       路演活动 

□现场参观         其他 

参与单位名称 

及人员姓名 

参加由上海证券交易所主办的新能源及新材料行业 2023 年

半年度业绩说明会的投资者 

时间 2023 年 9 月 8 日 13:00-15:00 

地点 路演网站：上证路演中心 https://roadshow.sseinfo.com 

上市公司接待人员 

姓名 

董事长                李志远 

董事、总经理          李  辉 

独立董事              赵纯祥 

董事会秘书、副总经理  杨霞玲 

财务总监              万金梅 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、针对投资者关心的重点问题进行了具体交流如下： 

问题 1、今年上半年公司业绩明显好于往期，请问主要的影

响因素是什么？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司紧跟国家战略，研究行业动

态，洞悉市场需求，加大研发投入，拓宽产品领域，拓展新

客户、新市场，营业收入递增明显，2023 年上半年，公司实

现主营业务收入 287,710.39 万元，同比增长 46.71%;其中海

外销售收入同比增长 60.63%，国内销售收入同比增长

43.87%,从下游应用领域划分，公司主要产品应用于新能源

及非新能源领域均呈不同幅度增长，其中主要增长来自于:

新能源行业销售收入同比增长 77.30%，其中新能源-储能销

售收入同比增长 944.91%，新能源-光伏销售收入同比增长



101.55%;非新能源中工业企业电气配套销售收入同比增长

54.56%。谢谢！ 

问题 2、了解到公司在布局数字化业务，上半年有什么新进

展吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！数字化业务领域，公司布局数字

化全方位人才队伍，从数字化工厂基建、机械、电气、工控、

软件方面都有培养人才，合力为数字化业务提供服务，数字

整体解决方案业务的市场拓展力度不断加大，锚定生物制药

行业、输配电行业、物流仓储行业等企业，全力推进产业数

字化的商业化发展。2023 年上半年，公司高度重视数字化先

进技术研发及商业化落地，将自主研发 AGV 调度系统 RCS 在

武汉新基地干变数字化工厂及外部承接项目中进行应用。截

至 2023 年半年报披露日，公司数字化业务再获优秀上市公

司认可，与望变电气签订数字化技改项目。谢谢！ 

问题 3、关于公司产品在新型基础设施建设应用领域的应用

可以介绍一下嘛，谢谢 

答;尊敬的投资者，您好！随着 AI 算力要求催生数据中心规

模扩张，IDC 用电量需求增大。由 ChatGPT 引爆的各类 AI+

应用落地对算力提出要求，IDC 建设有望加速，公司干式变

压器系列产品凭借优于国家能效要求、低损耗，过载能力强，

高可靠性，满足长期负载要求等优势，能够很好的满足国内

外数据中心的使用要求，已经广泛应用于IDC数据中心领域，

目前已应用于包括百度、华为、阿里巴巴、中国移动、中国

电信、中国联通等百余个国内数据中心项目及海外数据中心

项目。谢谢！ 

问题 4、金盘在营销方面有什么实力吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！为了适应市场和行业的周期性变

化，公司不断调整和优化营销策略，提升市场开拓能力。同

时，借助客户关系管理系统（CRM），成立了由客户经理、



技术方案专家和交付专家组成的工作小组，形成了面向客户

的“铁三角”作战单元，为客户提供售前、售中和售后的全

方位服务，并利用数字化营销网络持续为客户创造价值。截

至 2023 年 6 月 30 日，公司在国内的主要省会城市和重点城

市共设有 57 个营销网点。每个营销网点都配备经验丰富的

销售及售后服务人员，他们负责开拓和维护区域客户与公司

之间的联系，与市场部及销售服务部门等，合力为客户提供

全方位的服务。境外市场的客户开拓和维护主要由我司的控

股子公司负责，境外客户主要来自新能源发电、电气配套和

工业制造等领域的国际知名企业。与此同时，公司还设有出

口事业部，专门负责境外销售服务和技术支持。此外，公司

利用积累的优质平台价值和资源，禀赋储能及数字化工厂新

业务，与现有主营业务形成良好的协同效应，持续加强海内

外多元化市场的合作与拓展，不断开拓新业务、新客户，实

现 1+1 大于 2的营销策略，完善的营销及快速服务响应，塑

造享誉全球的品牌。谢谢！ 

问题 5、公司目前新签订单多少？ 

答：尊敬的投资者，您好！2023 年 1-6 月，公司新签销售订

单 45.89 亿(含税)，较去年同期增长 53.17%，其中新签新能

源订单较去年同期增长 86.12%。值得一提的是，随着海外市

场的需求快速增长及公司海外渠道的搭建的日益完善，外销

业务实现快速增长，2023 年 1-6 月公司新签外销订单 10.48

亿元(含税)，较上年同期增长 157.49%，海外订单增长主要

领域来自于，新能源风电领域订单同比增长 40.15%，新能源

光伏订单同比增长 248.72%，工业企业电气配套订单同比增

长 259.42%，新能源储能、发电及供电、新基建等领域均完

成销售突破并实现订单，海外业务的快速发展为公司整体带

来快速增长动力。谢谢！ 

问题 6、公司目前数字化业务有订单吗，现在数字化业务是



什么情况？ 

答：尊敬的投资者，您好！作为行业内数字化转型的先行者，

公司通过持续不断分析生产实践痛点，进而对数字化技术进

行创新优化。目前公司已拥有稳定专业的数字化精英团队，

公司数字化团队结合企业自身特点以及业内权威标准模型

可以为装备制造、生物医药、物流仓储等众多企业提供定制

化的数字化转型整体解决方案，主要服务类型涵盖数字化转

型规划咨询、数字化工厂整体解决方案、数字化工厂自动化

产线、数字化软件架构规划及业务软件实施、智能仓储及物

流系统、智能充电系统、5G 云化 AGV 产品七大主要服务板块，

专注于为第三方客户提供数字化工厂整体解决方案。截至

2023 年半年报披露日，公司已累计承接超 4亿元数字化业务

订单。谢谢! 

问题 7、公司管理层对数字化的考量？ 

答：尊敬的投资者，您好！在工业 4.0 时代的浪潮下，发展

数字经济、抢占变革机遇已上升到国家战略高度。企业深入

洞察产业未来发展机遇，持续探索企业自身数字化战略，致

力于运用现代信息技术、大数据技术、人工智能和制造技术

深度融合，搭建符合国际化数据安全与标准的数字化平台，

通过打通生产、研发、营销及服务等全过程信息流、物料流、

生产流,突破数据孤岛壁垒，以数字生产力颠覆传统制造模

式，让数据产生链接、创造价值，实现从客户需求到交付的

全过程有效控制，提升生产效率，延长工人有效工作时长，

降低成本，不断提升公司产品的性能、质量、交付服务能力

以及多品种小批量柔性定制化生产的能力，进而提升公司向

全球输出绿色智能产品服务能力，实现企业高质量可持续发

展。经过多年的实践探索与经验沉淀，公司以数字化制造颠

覆传统制造模式，持续按照德国工业 VDI4499 标准，打造更

加高效、可持续的数字化工厂，进行全集团数字化转型，预



计 2023 年公司将累计完成自身 7 个数字化工厂建设，海口

及桂林基地各数字化工厂已投产运行，随着武汉基地各数字

化工厂将陆续投产试运行，将快速推进公司数字化产能在全

国重要经济区域的覆盖。公司在推进实施自身企业数字化战

略的同时，也触发了行业数字化转型裂变反应，对外输出数

字化整体解决方案业务，为各行业数字化转型提供整体数字

化解决方案，为行业高质量发展赋能、助推国家产业数字化

战略广泛实施，助力构建新产业逻辑。目前公司已累计承接

超 4亿元数字化业务订单，业务涉及新能源输配电、医药、

物流仓储等行业的数字化升级服务，公司数字化制造已逐渐

成为了公司在日益激烈的市场竞争中的核心竞争力。谢谢！

问题 8、公司对数字化工厂技术有进行持续研发吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！在数字化技术上公司数字化团队

持续进行研发，2023 年上半年在边缘计算技术方面,公司研

发了数字化工厂边缘计算开发平台 EC-Plat(包括边缘控制

器、边缘网关和边缘云组成)，由 EC-Plat 统一设备连接管

理,多协议适配(TCP，UDP，HTTP 等)，屏蔽网络编程复杂性,

灵活接入不同厂家不同协议的设备。通过结合物联网技术，

采用云边一体化化进行部署实施，吸取边缘测和云端服务的

优点，为数字化工厂控制层系统提供先进技术，确保数字化

工厂设备，产线，转运能够高效运行。在智慧能源管理系统

开发方面，公司已有较深的技术积累，通过自主研发，将园

区屋顶光伏电站、工商业储能系统、工厂配电设备、工厂用

电、暖通空调系统设备进行了在线监测，并将数据上传到智

慧能源管理系统，通过软件系统进行能源调度、节能优化，

为数智化用能，数智化生产打下良好的基础，目前智慧能源

管理系统已在公司数字化工厂进行应用，并已经进入商业化

推广阶段。在虚拟电厂方面,金盘科技与高校合作，将针对

智慧园区开发虚拟电厂系统，深入研究园区的冷热电三联供



机组、屋顶光伏、储能系统、空调系统、充电桩等多能耦合

特性，构建相应的可调度潜力计算模型及方法，能源优化控

制策略，并将对多能源耦合的智慧园区虚拟电厂市场机制与

商业模式进行研究，为虚拟电厂的技术开发及市场应用做技

术储备。谢谢！ 

问题 9、请问公司上半年核心技术有什么新进展吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！截至 2023 年 6 月 30 日，公司拥

有核心技术 94 项，公司在输配电及控制设备产品方面拥有

核心技术 49 项，涵盖干式变压器系列、开关柜系列、箱变

系列、电力电子设备、数字化/智能化电力设备系列等产品；

公司在储能系列产品方面拥有核心技术 23 项，公司在制造

模式创新和数字化工厂整体解决方案（含工业软件）拥有核

心技术 22 项。谢谢！ 

问题 10、领导好，想了解下公司变压器产品的应用场景有哪

些？有涉及到氢能应用领域吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司变压器系列产品可广泛应用

于风能、光伏、储能、氢能等新能源、数据中心、充电桩等

新基建、工业企业电气配套、高端装备、传统发电及输配电

等领域，满足客户不同的应用场景。公司的电解水制氢整流

变压器为多脉波整流变压器，具有很强的过压、过流能力，

同时有较强的谐波抑制能力，同时具备很强的耐候性，可达

C3、E3，可为电解氢设备提供稳定电源。利用仿真技术进行

多脉波谐波、阻抗、损耗、温升和耐疲劳等，可确保有效抑

制谐波，阻抗和温度均衡，确保接整流器后各支路电流分配

均衡，能够有效提高电解氢质量和效率。谢谢！ 

问题 11、想进一步了解下公司上半年数字化工厂建成后的实

际效率提升情况？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司海口干式变压器数字化工厂，

经过 2年多的运行，在生产效率大幅提升的基础上柔性化定



制能力不断增强，定制产品比例提升至 90%，在此情况下，

工厂库存周转率提升到转型前 350%。桂林干式变压器数字化

工厂于 2022 年 7 月竣工，经过一年的运行，较转型前（2020

年同期）产能提升约 136%，产量提升约 178%，产出额提升

约 209%，人均产出额提升约 162%，人均产量提升约 131%。

谢谢！ 

问题 12、贵公司的输配电产品在智能电网、虚拟电厂层面有

应用吗？ 

答：尊敬的投资者，您好！公司已经研发了数字化干式变压

器，数字化电抗器，数字化开关柜，数字化箱变和数字化电

力电子装置（含一体化光伏逆变并网，储能系统，SVG 等）；

目前公司数字化干式变压器、数字化的开关柜、数字化的箱

变等产品都广泛的应用于智能电网中。在虚拟电厂方面，公

司将针对智慧园区开发虚拟电厂系统，深入研究园区的冷热

电三联供机组、屋顶光伏、储能系统、空调系统、充电桩等

多能耦合特性，构建相应的可调度潜力计算模型及方法，能

源优化控制策略，并将对多能源耦合的智慧园区虚拟电厂市

场机制与商业模式进行研究，为虚拟电厂的技术开发及市场

应用做技术储备。谢谢！ 

问题 13、公司的行业地位及优势？最有可比性上市企业是哪

几家？谢谢 

答：尊敬的投资者，您好！公司是全球领先的新能源电力系

统配套提供商，专注于干式变压器系列、储能系列等产品的

研发、生产及销售，公司运用数字化制造模式不断为新能源

（含风能、光伏、储能等）、新基建、高效节能、轨道交通

等全场景提供优质的电能供应解决方案及高端装备，并致力

于为制造业企业尤其是离散制造业提供一流的全生命周期

数字化工厂整体解决方案。公司定位全球市场，公司产品已

获得美国 UL、荷兰 KEMA、欧盟 CE、欧洲 DNV-GL、加拿大 CSA



认证及中国节能产品认证等一系列国内外权威认证 278 个，

在性能指标和综合竞争力等方面均达到国际先进水平，同时

通过先进的数字化制造模式持续提升公司核心竞争能力。公

司的产品和服务遍布全球 6大洲，84 个国家。在国际上干式

变压器的中高端市场中，优势企业主要包括西门子

（SIEMENS）、施耐德（Schneider）、ABB、SGB 等。经过多

年研发投入及经验积累，公司较国外主要竞争对手具有原材

料供应稳定、生产成本较低、制造能力较强、兼具本土化及

跨国企业管理经验等优势，在中高端产品同等性能和质量情

况下更具价格、交货期优势，因此近年来公司已在国际市场

上与上述优势企业进行竞争。谢谢！ 

问题 14、中报业绩同比大增，全年能否保持此般高成长？公

司未来最大亮点在哪里？谢谢 

答：尊敬的投资者，您好！公司是全球领先的新能源电力系

统配套提供商，经过二十多年的发展，公司已建立了全球化

的销售网络，产品和服务已遍布全球，公司始终持续加强与

国内、外，上、下游厂商的沟通联系，实现了要素的有序流

动和配置的优势互补，实现协同快速发展。随着碳达峰、碳

中和成为全球共识，新能源在全球能源体系中的比重快速增

加，叠加 AI 加速算力时代的到来，数字经济电力增长驱动

作用日益凸显，数字经济与新兴产业内的各个领域相互联

动、循环，全球新能源、新型基础设施等新兴领域的快速发

展为输配电及控制设备行业开辟了新的下游市场。为了适应

市场和行业的周期性变化，公司不断优化营销策略，牟定全

球中高端市场，凭借公司多年来在海外市场树立的良好品牌

形象，依托公司在欧美市场的产品、制造、销售等优势迅速

拓展海外市场，全面提升了国内外双市场开拓能力。2023

年 1-6 月，集团整体销售订单 45.89 亿（含税），较去年同

期增长 53.17%，新能源订单整体较去年同期增长 86.12%。



值得一提的是，随着海外市场的需求快速增长及公司海外渠

道的搭建的日益完善，外销业务实现快速增长，2023 年 1-6

月公司外销订单较上年同期增长 157.49%，海外业务的快速

发展为公司整体带来快速增长动力。此外，公司在不断提升

变压器及输配电基础行业竞争力的同时，积极布局深耕第

二、第三增长曲线，储能＋数字化的发展路径逐渐成熟，发

展潜能实现裂变增长。储能新业务领域，公司通过不断完善

市场支持策略，针对储能项目招投标、市场拓展、项目开发

等工作，重点进行支持人员（人员培训）、技术方案、政策

支持等；助推公司储能新业务快速增长，2023 年上半年，公

司储能系列产品新签订单已超 2022 年全年所获储能系列产

品订单总额，呈现快速增长的发展趋势。数字化新业务领域，

公司布局数字化全方位人才队伍，加大数字整体解决方案业

务的市场拓展力度，锚定生物制药行业、输配电行业、物流

仓储行业等企业，全力推进产业数字化的商业化发展，新业

务的快速成长将为公司未来发展提供强劲动能。谢谢！ 

附件清单 无 

日期 2023 年 9 月 8 日 

 

 


