
 

安集微电子科技（上海）股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

股票简称：安集科技         股票代码：688019     编号：2023-0901 

 

投资者关系

活动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名

称 

华夏基金、中金公司、华安基金、浙商基金、国泰基金、泰康资产、平安资产、人保

资产、中信保诚基金、汇丰晋信、平安养老、申万宏源等机构 

时间 2023 年 9 月 7日 

地点 公司会议室 

公司 

接待人员姓

名 

董事、副总经理、财务总监 Zhang Ming 

副总经理、董事会秘书 杨逊 

财务经理 张樱 

证券事务代表 冯倩 

总经办专员 陆君怡 

投资者关系

活动 

主要内容介

绍 

一、公司介绍： 

介绍公司半年度经营业绩情况及未来发展。 

二、问答环节主要内容： 

Q：今年上半年公司业绩有所增长的原因是有哪几方面？ 

A：主要原因为：公司坚定执行既定的市场开拓策略，在现有三大技术平台基础上，

持续推进部分领先技术和成熟技术的产品在客户端的推广和应用，部分新产品在客户

端上量情况与公司预期保持一致。 

 

Q：公司新产品导入周期需要多久？对于先进制程的导入周期是否更长？ 

A：从研发测试论证到获得订单大约需要 12-18 个月，再到逐步上量阶段的周期受到

大环境、客户端情况等多方面因素。对于产品在先进制程的导入与新产品导入的过程

是基本一致的。 

 



Q：公司下一阶段的研发方向如何？研发费用的投入与未来新产品上量速度关系如

何？ 

A：公司会持续提升现有技术平台的综合能力和技术转化能力，持续改进现有产品、

开发新产品以满足客户对于产品性能的更高、更特殊的要求。在化学机械抛光液板

块，公司将把握各制程节点市场机会，坚定执行全品类产品线布局战略；在功能性湿

电子化学品板块，将多方面积极响应市场需求，持续开发、拓展多种类领先技术节点

的产品线布局；在电镀液及添加剂板块，将夯实基础，快速扩张，强化及提升电镀高

端产品系列战略供应。另外，公司将继续加强产品及原料的自主可控，带动关键技术

发展的同时，进一步保障供应链安全。 

研发投入和新产品导入上量并不是直接的线性关系。 

 

Q：二季度公司毛利率略有下降，是否受到友商竞争价格的影响？ 

A：公司第二季度综合毛利率的波动主要原因是产品结构造成的，公司会持续投入研

发，积极开拓市场，使公司产品结构呈现多元化的局面。 

 

Q：近几年客户意愿度是否有所提升？  

A：随着公司与客户持续不断的紧密合作，客户粘度和信任度持续增强，客户意愿度

相应提升。 

 

Q：公司在海外客户的竞争优势体现在哪里？ 

A：首先在技术能力方面，公司部分技术已达到国际先进水平，研发能力和技术水平

是具有竞争力的；另外，在服务模式方面，公司更加贴近市场和客户需求，响应速度

快、灵活性高，拥有良好、紧密的服务和稳定的供应保障能力也是公司的竞争优势。 

 

Q：公司功能性湿电子化学品业务后续进展如何？ 

A：公司在功能性湿电子化学品方面，将持续投入资源，多方面积极响应市场需求，

持续开发、拓展多种类领先技术节点的产品线布局，中期市场目标是成为主流供应

商。 

 



Q：硅衬底抛光液进展如何？ 

A：公司硅精抛液系列产品研发论证进展顺利，技术性能达到国际先进水平，并在国

内领先硅片生产厂完成论证并实现量产，部分产品已获得中国台湾客户的订单。 

 

Q：公司的原材料来自于哪里？ 

A：公司在国内外都有采购原材料。公司正在通过自建、合作等多种方式，持续加快

建立核心原材料自主可控供应的能力。 

 

Q：上半年，电镀液及添加剂情况如何，对电镀液及添加剂板块有何展望？该产品毛

利率与公司其他产品毛利率是否有差异？研发团队的配置如何？ 

A：目前公司完成了应用于集成电路制造及先进封装领域的电镀液及添加剂产品系列

平台的搭建，部分产品进入到商业化的阶段。公司将综合评估管理公司整体毛利率水

平，将其维持在相对稳定的区间。 

在研发人员配置方面，公司两年前左右就在内部立项了电镀液及添加剂系列产品，组

建了内部的团队，在自有技术持续开发的基础上，通过国际技术合作的形式，进一步

完善和强化了平台能力建设，提升了公司在相关领域的综合水平，并开始量产，强化

及提升电镀高端产品系列战略供应。 

附件清单

（如有） 
无 

日期 2023 年 9 月 7日 

 


