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投资者关系活

动类别 

□特定对象调研       □分析师会议 

□媒体采访           □业绩说明会 

□新闻发布会         □路演活动 

 现场参观  

其他 电话会议   

参与单位名称

及人员姓名 

浙江证券 张杨 

百嘉基金 鞠一啸 
 

时  间 2023 年 9 月 15 日 

地点 
广东省佛山市顺德区大良街道五沙社区顺昌路9号  

伊之密股份有限公司会议室  

上市公司接待

人员名单 

证券事务代表  陈结文  

证券事务助理  何文杰  

 

 

 

 

 

 

 

1、问：公司 2023 年上半年营业收入和利润同比上涨的原因？ 

   答：营业收入方面，2023 年上半年，行业景气度相对平稳，

公司在注塑机及压铸机行业相对疲软的情况下，不断提升运营

效率，加大销售力度，投入研发推出新产品，增强自身行业竞

争力，市场份额进一步提升，公司总体收入保持平稳增长。利

润方面，增长的主要原因是 2023 年公司推出新产品、原材料

价格逐步下降，毛利有所提升，以及人民币贬值带来海外收入

毛利率提升及汇兑收益增加。 

2、问：请介绍公司目前全电动注塑机的状况？ 

   答：全电动注塑机是注塑机的重要分支。公司高度重视全
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电动注塑机的研发、生产、销售。2023 年上半年，公司的全

电动注塑机保持平稳增长态势。公司在 FE 系列的基础上，开

发了 FF 全电动注塑机，产品系列进一步完善，应用场景进一

步丰富。目前，全电动注塑机以中小型三板机为主，产品在性

能、质量、效率、环保等各方面优于传统注塑机，进口替代空

间较大。 

3、问：请介绍一下近年来公司产品市场份额不断提升的原因？ 

   答：近年来公司产品市场份额不断提升的原因主要包括：

公司注塑机、压铸机团队稳定性高，战斗力强，人才储备较为

丰富；公司始终坚持创新驱动高质量发展的思路，重视研发，

研发投入逐年加大，研发队伍逐年壮大，具备较强的研发、设

计以及技术改善能力，能为公司的产品和服务提供较好的技术

保障；公司产品的售前、售中、售后服务体系完善，服务反应

速度快、标准高，客户购买体验良好，客户满意度较高；公司

海外市场布局较完善，近年来外销增速较高，海外市场份额进

一步提升。 

4、问：请介绍公司的海外市场规划？ 

   答：公司一直坚持全球化战略，目前已有超过 40 多个海外

经销商，业务覆盖 70 多个国家和地区。据统计，公司近十年

的海外销售复合增长率明显高于国内市场，发展迅速，全球化

进程进展喜人。2023 年上半年，公司的外销收入继续保持平

稳增长。海外的注塑机、压铸机市场空间巨大，未来海外市场

有望迎来快速发展。截止目前，公司已在印度设立工厂、并成

立德国研发中心、巴西服务中心、越南服务中心等，海外市场

布局不断扩大，公司将进一步拓展海外市场，提高海外市场份

额。 

5、问：公司超大型压铸机的优势表现在哪里？ 

   答：公司超大型压铸机设计完善度较高，产品力较强。公

司正在积极推进压铸一体化产品的市场开拓，公司在技术、设



备性能、质量管理、服务等方面具有核心竞争力。与此同时，

公司始终坚持创新驱动高质量发展的思路，重视研发，研发投

入逐年加大，研发队伍逐年壮大，具备较强的研发、设计以及

技术改善能力，能为公司的产品和服务提供最好的技术保障。 

6、问：请介绍一下公司在研发方面的优势？ 

   答：公司始终坚持创新驱动高质量发展的思路，重视研发，

研发投入逐年加大，2023 年上半年，公司研发总投入

95,743,374.90 元，同比增长 16.72%。研发队伍逐年壮大，具

备较强的研发、设计以及技术改善能力，能为公司的产品和服

务提供最好的技术保障，有利于提高公司的综合竞争力。 

附件清单（如

有） 

无 

日期 2023 年 9 月 15 日 

 


