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华厦眼科医院集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-009 

投资者关系活动类

别 

特定对象调研         □分析师会议 

□媒体采访             □业绩说明会 

□新闻发布会           □路演活动 

现场参观  

□其他                

参与单位名称及人

员姓名 
共计 33 名投资者参与交流，参会人员名单详见附件。 

时间 2023 年 9 月 27 日 

地点 
郑州华厦视光眼科医院有限公司（以下简称“郑州视光”）会议室 

徐州复兴眼科医院有限公司（以下简称“徐州复兴”）会议室 

上市公司接待人员

姓名 

曹乃恩先生 公司董事会秘书 

刘苏冰女士 郑州视光院长 

商  越先生 郑州视光执行总经理 

邱杨明先生 徐州复兴院长兼执行总经理 

沈石华女士 公司证券事务代表 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

1、郑州视光的核心竞争力，区域的市场竞争情况如何？ 

无论是郑州视光还是华厦眼科集团内的其他医院，核心竞争力

永远都是追求卓越的眼病诊疗服务能力和医教研一体化发展体系，

而上述核心竞争力的载体则是杰出的医疗专家以及不断成长的人

才梯队。郑州视光拥有以国务院特殊津贴眼科专家、眼科学博士刘

苏冰教授领衔的强大专家团队，从事屈光不正治疗 30 年，开展屈

光手术超 20 万例，是河南首家引进阿玛仕千频准分子激光系统、

开设全国第一家老视研究培训中心、全飞秒手术量河南省第一、全

省首家且唯一一家备有 ICL 仓库、首家开展角膜屈光手术联合预防

性 CXL、全国最早开展个性化 LASIK 手术的专业眼科医院，医院影



 

响力位居河南省屈光第一梯队。 

2、收购郑州视光以来，华厦眼科为郑州视光做了哪些赋能？ 

华厦眼科集团化连锁经营优势在学术、人才、资金、采购、管

理等诸多方面都为郑州视光在内的下属医院提供了显著的支持与

赋能。 

例如在学科建设方面，郑州视光依托集团医教研一体化发展优

势，不断完善学科建设，已发展成为以激光矫正近视为特色、白内

障、眼底病、小儿眼科、青光眼、眼表疾病、眼外伤、老视矫正、

医学验光配镜等诊疗项目综合发展的专业眼科医院。在人才培养方

面，华厦眼科拥有以国际眼科科学院院士黎晓新教授、赵堪兴教授

为代表的一批领军人物，持续打造人才培养和诊疗技术高地，并已

建设了成熟的人才培养体系，为郑州视光人才培养提供了卓有成效

的支持。在人才引进层面，集团品牌影响力和知名度也为郑州视光

吸引人才增添了重要的竞争力。在供应链管理上，医疗设备及部分

耗材由集团集采，价格优势可以帮助郑州视光有效降低采购成本。

此外，集团在运营管理、信息化建设、人员培训等方面也有效助力

郑州视光提升医院现代化管理水平，有效促进郑州视光降低经营成

本，提升经营效率。 

3. 郑州视光的患者来源分布情况如何？ 

郑州市及周边城市患者约占 55%，河南省其他地市患者约占

40%，还有 5%左右的病人来自省外甚至国外。 

4、郑州市或河南省内是否有视光中心布局计划？ 

按照集团的战略规划，医院将根据市场发展需要，逐步在行政

区划内的每个区县，通过新建或者收购来布局视光中心，目前我们

正在与省内一些有合作意向的视光中心进行接洽，按计划推进视光

中心连锁建设。 

5、郑州视光医保占比情况如何？ 

郑州视光的业务结构以屈光、视光等消费眼科为主，目前医保

占比不到 5%。 



 

6、徐州复兴业务结构如何？ 

目前徐州复兴的收入结构中，白内障及综合眼病占比约 50%，

屈光和视光等消费眼科收入也差不多占一半。视光业务中，配镜和

OK 镜占比较大，视功能训练等业务作为补充。从今年上半年的情

况来看，OK 镜和离焦镜的销售均呈增长态势，预计未来屈光和视

光收入还会保持较快提升。 

7、近年来徐州复兴获客渠道有何变化？ 

目前徐州复兴在徐州地区非公眼科医院中排名第一，良好的口

碑和品牌效应日渐凸显，因此近年来自然来院病人大幅增加，通过

营销宣传来院的病人比例已从建院早期的 80%降到目前的 40%左

右。 

8、白内障客单价变化情况如何？白内障业务的增长是否具有

可持续性？ 

目前我国白内障手术渗透率较低，相比欧美发达国家还有很大

的增长空间。长期来看，白内障需求旺盛，且基数很大。随着白内

障手术新技术和新设备的不断出现，未来中高端白内障手术需求增

长会比较明显，近年来医院白内障手术里的中高端术式占比持续提

升也印证了这一点。公司预计未来白内障业务有可能实现量价齐

升。 

9、徐州区域内的医院如何协同发展？ 

目前集团在徐州共开设了徐州复兴、沛县复兴、邳州视明、新

沂复兴四家医院，这几家医院充分在技术、人才、资源、经验等方

面共享资源，共同服务好病人，一般来说病人尽量由本地医院服务，

疑难眼病则互相支援医疗力量。 

日期 2023 年 9 月 27 日 

 

 

 

 

 

 



 

附件：参会人员名单 

 

序号 姓名 所属公司 

1 向秋静 汇添富基金 

2 朱明睿 诺德基金 

3 隋毅 兴全基金 

4 张琼文 国调基金 

5 莫靖妍 外贸信托 

6 罗世锋 诺德基金 

7 王斯佳 工银瑞信基金 

8 刘金 太平基金 

9 魏扬帆 华宝基金 

10 皮劲松 创金合信 

11 王宠 鑫元基金 

12 郝梦娇 民生加银基金 

13 胡昕晔 泓澄投资 

14 尹涛 民生加银基金 

15 张胤 财通基金 

16 郭子煜 合众资产 

17 朱宇希 星石投资 

18 傅晨皓 Headwater Investment Fund 

19 赵小小 国融自营 

20 王紫嫣 安信证券 

21 余欣鑫 易方达基金 

22 盛丽华 华福证券 

23 程仲瑶 华西证券 

24 徐嘉琪 中信证券 

25 李慧瑶 天风证券 

26 冉胜男 东吴证券 

27 张一弛 中金公司 

28 徐雨涵 国金证券 

29 王钰畅 西南证券 

30 温浩 东方马拉松投资 

31 徐凌 汇升投资 

32 乐妍希 民生证券 

33 张天旭 旌安投资 

 


