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股票名称：瑞纳智能     股票代码：301129      编号：2023-021    

 

 

投资者关系活动类别 

 

特定对象调研 ☐分析师会议 

 

☐媒体采访 ☐业绩说明会 

 

☐新闻发布会 ☐路演活动 

 

☐现场参观 

 

其他  线上会议 

参与单位名称及人员

姓名 

鹏华基金：杨发鑫；天风证券：鲍荣富、卢雨婷；国盛

证券：徐少丹、陈泽青 ；中欧基金：王蒙达；信达澳

亚：王建华、张旻、徐聪、何鑫； 银河基金：刘丛菁；

太平资产：孟兴亚；国泰基金：姚明昊、谢泓材；财通

证券：毕春晖、陈悦明；瀚伦投资：刘旸；中信证券：

刘竟耀 

时间 2023年9月28日 

地点 线上会议 

上市公司接待人员姓名 

董事、财务总监、董事会秘书：陈朝晖 

证券事务代表：江成全 

 

 

 

投资者关系活动主要

内容介绍 

一、公司AI模型需要大量的数据，这些数据来源于

哪里？ 

答：公司AI模型所需的相关数据来源于现场各种智

能设备。公司AI技术利用供热现场的各种设备如超声波

热量表、智能模块化换热机组、智能水力平衡装置、智

能温控阀等，实时收集室内温度、室外温度、压力、流



量、热量等运行数据并实时地通过智能物联数据终端将

运行数据上传到公司智慧供热管理平台。平台可以调取

公司研发团队基于人工智能技术和多年行业经验形成的

AI算法模型，同时AI智能调度系统结合房屋的保温程度

以及不同气象条件下用户能耗规律进行大数据及多场景

的人工智能算法融合利用，自动控制各级设备，实现平

衡调控和热源热量供应，帮助热力公司在提高用户保障

能力的前提下，达到节能降耗。 

二、公司业务主要集中在哪些区域？ 

答：公司业务主要分布在我国北方集中供暖的15个

省、市、自治区。从区域上看，山东省市场是公司重要

市场之一，在精耕细作山东市场的同时，随着公司自身

产品和服务能力在行业里的竞争优势愈发显现，公司在

稳固既有区域市场优势的基础上，不断加大华北、西

北、华中等各区域市场开拓力度并取得了较为明显的成

效。 

三、公司获得订单的模式是什么？ 

答：公司作为智慧供热整体解决方案的提供商，在

取得订单前需要较长时间的前期跟踪和反复的商务、技

术沟通过程，了解热力公司面临的痛点和需求并据此制

定适合各热力公司实际需求的最佳方案。因此，公司经

营模式只能采取直销的业务模式。 

四、智慧供热目前普及率怎么样？ 

答：随着物联网、大数据、AI等新技术全面进入供热

领域，供热企业对热源、管网、用户等供热系统进行全方

位的改造，供热行业已经基本实现了自动化，大部分供热

企业也已完成了信息化的建设，但信息化的实现不等于智

能化和智慧化，整个行业正处在智慧供热初级发展阶段，



智能化解决方案渗透率还很低，距离全面实现安全、舒适、

低碳的智慧供热产业升级还有很大的发展空间。 

五、行业竞争格局是怎样的？ 

答：随着我国智慧供热节能改革的大力推进，智慧

供热节能行业涌现出了各类参与者，市场竞争较为充

分。市场中具有自主产品研发生产能力，且可以提供整

体智慧供热解决方案的企业，可以更好地满足供热企业

及终端用户多样化和个性化的价值需求，未来，此类企

业的市场竞争力将会逐步增强。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年10月8日 

 


