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证券代码：688215                                   证券简称：瑞晟智能 

 
浙江瑞晟智能科技股份有限公司 

投资者关系活动记录表（2023 年 10 月 12 日） 

投资者关系活

动类别 

□特定对象调研       □分析师会议         □媒体采访 

R业绩说明会         □新闻发布会         □路演活动 

□现场参观           □电话会议           □其他 

参与单位名

称、会议时间 

一、2023 年 10 月 12 日 10:00 

通过上海证券交易所上证路演中心（http://roadshow.sseinf

o.com）参与 2023 年半年度业绩说明会的投资者。 

地点 上证路演中心（http://roadshow.sseinfo.com） 

上市公司接待人

员姓名 

一、2023 年 10 月 12 日 10：00 

董事长兼总经理：袁峰 

独立董事：夏云青 

董事会秘书：吕蒙 

财务负责人：王旭霞 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

问题 1：公司产品研发及投入情况怎么样？ 

回复 1：研发和创新是公司长远发展的关键所在。2020-2022 年度，

公司不断加大研发和创新投入，推动公司技术和产品的不断创新。

2023 年上半年度公司研发投入为 12,024,180.58 元，较上年同期增

长 24.27%。截至 2023 年 6 月 30 日，公司拥有 58 项核心技术、524 

项知识产权（其中发明专利 34 项）、23 项软件著作权，另有 81 

项发明专利在申请中。未来我们将继续引进优秀人才，加大对新技

术、新产品的研发投入，以确保公司在行业内的持续领先优势。 

 

问题 2：公司会拓展新的智能工厂产品吗？ 

回复 2：目前公司智能工厂装备包含了智能物流系统产品和智能消

防排烟及通风系统产品，智能物流系统产品已从服装家纺等缝制行
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业逐步拓展至汽车零配件、洗涤、快递输送分拣等行业中，智能消

防排烟及通风系统产品已应用于制造业工厂、机场航站楼、会展中

心等多个领域。由智能制造向绿色制造、安全制造延伸是公司产品

发展的重要方向，将智能工厂装备产品应用于汽车行业相关的工厂

中是公司拓展行业应用场景的重要战略，未来公司将继续紧跟行业

趋势，积极推进产品升级与新产品布局，不断提升公司的核心竞争

力。 

 

问题 3：公司海外市场业务怎么拓展的？ 

回复 3：公司海外市场业务主要集中在越南、柬埔寨等东南亚国家。

近年来，由于税收优惠等因素，纺织服装产业有向东南亚转移的趋

势。未来国内纺织服装企业同时开拓国内和国际市场并根据国际市

场环境进行灵活调整的可能性较高。在东南亚国家投资建厂的企业

中，中国纺织服装企业占据了主导地位。而公司凭借领先的核心技

术综合优势、丰富的产业精耕经验优势、高性能的重要设备提供能

力、快速系统解决方案提供能力、体系化的创新研发实力、客户资

源和品牌优势，已经在国内与众多纺织服装中大型企业建立了合作

关系。因此，在拓展东南亚业务方面，我们将一方面跟随这些中大

型企业走出去，协助他们打造示范工厂，另一方面也将利用示范工

厂在东南亚当地开发新的国外客户。 

 

问题 4：公司是否有在工业互联网领域和软件系统服务领域进行新

的布局或升级？ 

回复 4：随着劳动力成本的上升和产业转型的压力日益增大，越来

越多的企业开始探索如何利用智能设备提升生产效率。基于 5G 工

业互联网的逐步应用，传统的局部单机设备改造已经升级为智能化

工厂的整体改造，为此，公司加强了以智能制造系统软件为核心的

“数据大脑”等领域的创新，加快了智能制造系统软件的更新和发

展。同时，公司在数字孪生等方面进行了创新和落地，推动智能工
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厂产品的数字化建模，促进更多数据采集和设备物联网的普及，进

一步提升了公司的产品技术水平，以数字化赋能产业链发展。 

 

问题 5：公司在汽车领域有业务吗？ 

回复 5：目前，公司的智能物流系统产品在汽车相关行业主要应用

于汽车零配件生产过程中的物料分拣、运输和存储环节。此外，公

司的智能消防排烟及通风系统产品也已成功应用于部分汽车工厂

中。为进一步扩大市场份额，公司正积极执行将公司产品向汽车行

业拓展的战略。 

 

问题 6：请问近季度发展了哪些新客户，业绩是否稳步增长，疫情

结束对公司有影响吗？ 

回复 6：公司最近几个季度拓展了苏美达、百琪达、达利（中国）、

江苏国泰、上海嘉麟杰、宁波弗迪电池、东莞愉丰等新项目，加强

了产品向其他行业拓展的计划，公司国内外市场拓展顺利，业务拓

展保持稳步增长态势。 

 

建议 1：尽快发挥 IPO项目产能。 

反馈 1：截至 2022 年末，公司“工业智能物流系统生产基地建设项

目”、“研发及总部中心建设项目”皆已结项。其中，“工业智能

物流系统生产基地建设项目”已陆续进行投产，产能正在逐步释放，

未来公司将积极优化募投项目的运营管理，提高产能利用率，充分

释放产能，以形成稳定的营业收入，提升公司价值，进一步增强公

司的竞争力和吸引力。“研发及总部中心建设项目”旨在提升公司

研发基础设施水平、研发能力和公司办公环境促进公司整体经营效

益的提升，未来公司将积极营造优越的研发、办公环境，持续引进

业界优秀人才，并加大对新技术、新产品的研发投入，以确保公司

在行业内始终保持领先的竞争优势。 

 



4 
 

建议 2：发力新的业绩增长点。 

反馈 2：公司现阶段核心产品包括智能能物流系统产品和智能消防

排烟及通风系统。其中，在智能能物流系统产品领域，公司将以建

设智能制造一体化工厂为目标不断创新产品（如：S9系列智能悬挂

系统、数字孪生管理系统等一系列新产品），通过不断更新的产品

和服务，实现公司在智能物流系统产品业务的持续增长。而在智能

消防排烟及通风系统产品领域，随着 2023 年 5 月 22 日国家消防救

援局《建筑通风和排烟系统用防火阀门》（征求意见稿）的发布，

相关产品的国家标准有望逐步推出，行业发展将日益规范化，公司

将抓住这一机遇，提升智能消防排烟及通风系统的业绩。与此同时，

公司将利用丰富的现有下游行业经验进行跨领域、跨地域延伸。 

 

建议 3：加强与资本市场的沟通交流。 

反馈 3：公司将不断提高信息披露的透明度和质量，建立良好的投

资者关系，加强与媒体的合作，积极参与资本市场活动、接洽各类

调研机构，以及建立良好的公司治理结构等措施，加强与资本市场

的沟通，进一步向资本市场展示公司的业务、战略、财务状况和发

展前景，增强投资者对公司的了解和信任，为公司的长期发展奠定

基础。 

附件清单 无 

 


