
证券代码：300630  证券简称：普利制药 

海南普利制药股份有限公司 

投资者活动记录表 

编号：2023-006 

投资者关系活动

类别 

□特定对象调研                   □分析师会议  

□媒体采访                       □业绩说明会 

□新闻发布会                     □路演活动 

□现场参观                      

☑其他： （电话会议） 

参与单位名称 

及人员姓名 

汇添富基金、民生证券、国盛证券、长信基金、银河证券、平安证券、

淡水泉投资、浙商证券、德邦基金、南方基金、国融证券、农银人寿、

源乐晟资管、招商证券、西南证券、中英人寿、建信理财、银叶投资、

汇百川基金、亚太财险、中信证券、国信证券、中金公司、华安证券、

金百镕投资、永赢基金、野村东方、圆信永丰、国新证券、金元顺安、

明世伙伴基金、森锦投资、溪牛投资、太平资产、源乘投资、翀云投资、

百年保险资管、昭图投资、中信保诚、山西国证、巨子投资、玖鹏资产、

正心谷资本、泽铭投资、中海基金、国金证券、泰昇基金、中欧基金、

申万菱信基金、幸福人寿、玖鹏资产、朴易资产、华夏基金、富国基金、

泰唯信投资、渤海人寿、中泰证券、弘毅远方、嘉实基金、华宝基金、

汇丰晋信基金、金科投资、大成基金、阳光资管、宏利基金、高毅资产、

景顺长城基金、上汽颀臻、嘉合基金、上海运舟、凯丰投资、财通资管、

冠达菁华基金、歌汝私募、致宸投资、煜德投资、格林基金、金信基金、

海富通基金、固禾资产、名禹资产、兴业基金、泰信基金、华泰证券、

交银康联资管、华商基金、华宝基金、同犇投资、工银理财、重阳投资、

西部利得基金、建信基金、明亚基金、博时基金、方正资管、紫阁投资、

中国通用控股、东证资管、上海汇正、兴全基金、博远基金、恒立基金、

广发基金、国寿安保、泰康资产、广发证券、天弘基金、长盛基金、相

生资产、长城资管、鼎锋资管、观富资产、诺德基金、中信建投、国赞

投资、HBM 等 116 家投资者 

时间 2023 年 10 月 24 日 20:00-20:45 



地点 公司会议室 

公司接待人员 

姓名 

董事长、总经理：范总 

董事会秘书：周茂 

财务总监：罗佟凝 

研究院院长：周学来 

国内销售总经理：付海浪 

战略部总监：周俊 

证券事务代表：吴世俊 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

投资者提出的问题及公司回复情况： 

1、核心产品依替巴肽、注射用盐酸万古霉素等 Q3海外发货趋势？  

公司核心出口产品包括注射用盐酸万古霉素、注射用达托霉素、依

替巴肽注射液、碘帕醇注射液等，均在陆续向海外市场发货中。公司未

来会坚定不移走制剂出口道路，坚持原料药制剂一体化方向，继续加大

对国际市场深度和宽度的拓展，持续巩固和提升公司在单品种细分领域

的优势地位，进一步加大拓展国外制剂及原料销售。 

2、 公司造影剂系列注射液碘帕醇多品规在美国上市，及后续进

展？ 

碘帕醇注射液是公司重点布局的产品，作为公司开发的第一个造影

剂仿制药，在该品成功研发后，分别递交欧洲、美国和中国的仿制药注

册申请。 

在美国市场，该品于 2023 年 2月首次三个鞘内给药规格获批上市，

于 2023 年 10 月又获得血管内给药规格 41%-50ml 的上市许可。血管内

给药首个规格批准之后，于 10 月中旬公司补充提交了剩余 7 个血管给

药规格的补充申请。该品种总共 11 个规格将会陆续在美国市场获批并

进行销售。 

3、合成生物学方法生产司美格鲁肽优势？ 

司美格鲁肽合成方法主要有化学合成和合成生物学发酵法两种，其

中合成生物学发酵法包括酵母发酵和大肠杆菌发酵，公司有两种发酵合

成方法均有储备。采用合成生物学生产司美格鲁肽有两大优点：一是化



学合成法会受到规模的限制，产量受限，合成生物学法可以满足大规模

生产要求，二是通过合成生物学方法具备明显成本优势，尤其是固体制

剂的使用中优势会更加明显。 

4、多肽产品产能建设情况？ 

公司的多肽主要是基于合成生物学的发酵车间，目前 12吨发酵已

测试完毕，正在试生产阶段，后续规划会进一步扩展到 50吨发酵体系。 

5、合成生物学除了司美格鲁肽的其他品种研发进度？ 

合成生物学方向，除了司美格鲁肽外，还有依克多因、红景天苷已

进入放大生产阶段，研发中的包括熊去氧胆酸、西格列汀、L-半胱氨酸

等项目在持续推进中，公司未来会在合成生物学方向持续积累产品。 

6、车间产能利用率情况？ 

公司目前针剂车间产能利用率充足，新的生产车间也在陆续建设完

成中。 

7、美国持续药品短缺情况下，是否体会到对短缺药品检查加速？  

美国药品短缺有很多因素造成，比如印度厂商没有按原本计划供货

等等各种因素导致，FDA 今年 Q2-Q3 加快了对中国的审计，可能对短缺

供应有帮助。产品上看，目前处于正常的审评节奏。 

根据了解，美国 GPO 未来将对企业由于不供货造成药品短缺的采取

一定措施，相关企业 GPO 招标会有所影响，所以会出现非低价中标的情

况，对于讲信用的中国公司来讲有机会。 

8、当前阿奇霉素需求比较旺盛，公司相关品种的生产销售如何？ 

公司目前有阿奇霉素针剂和干混两个品种，现在市场需求比较旺

盛，公司也在抓紧陆续生产出货当中。 

9、公司在口服司美格鲁肽竞争优势和业务进展？ 

口服司美格鲁肽按计划推进中，公司已经攻克了辅料 SNAC，实现了

放大化生产，关键理化指标符合项目要求。公司计划在司美格鲁肽原料

药、辅料、针剂、固体都全面向前推进，做到规模和成本上有优势，并

且进行全球注册。 

10、考虑公司厂区通过 FDA 审计，过去几年也有较多品种储备，在



产能和产品已经有储备，相关产能后续的进展情况？ 

随着海南、杭州、安庆国际化产能陆续出来，为跨国公司无论是仿

制药还是其他类型的药企都增加了合作的机会和可能性，目前公司和国

际厂家的沟通比较顺利，将进一步推动合作机会。未来，随着国际产能

的投放，不仅我们普利自己的产品可以注册生产，并且投放到国际市场，

其他药企的产品也可以放到我们这边生产，进行全球化供应。 

11、注册角度看，未来新品种选择策略？ 

公司坚持“仿、创”结合的研发策略，仿制药以技术难度高、未来

竞争格局好、具有差异化的产品为目标，进行重点研发注册，确保公司

不断推出高价值的品种，以形成同适应症内一揽子品种的市场策略。同

时，例如依替巴肽等品种，本身市场规模会随着适应症拓展等有所增加，

公司除了欧美市场，也会向其他区域拓展。造影剂未来会是公司布局重

点，会选取销售量前五国家进行注册。 

总体看公司会选取大品种进行发力，和国际头部仿制药企等进行充

分沟通，落地大品种。同时也会利用公司在合成生物学以及制剂端的平

台能力，推进和原研厂家的创新药 CDMO 全球合作。 

12、司美格鲁肽立项的思路？ 

考虑患者人群基础，降糖、减肥市场足够大，而且可以降低很多疾

病的发生，如果用量全部铺开，需求会超过百吨级以上，合成生物学会

更有机会。根据需求和未来增长分析，司美格鲁肽和替尔泊肽都具有一

定潜力，考虑未来疾病发展趋势以及公司本身在合成生物学、纯化技术

上的优势，公司攻克原料药的同时，制剂也会一起做。 

13、海外制剂获批到转化到商业化的周期？ 

一般在 3-6 个月时间，同时会根据 GPO 招投标节奏，有一定周期，

但最终会转化为商业订单。 

14、海外不同地区商业模式以及战略定位？ 

每个国家有不同的模式比如招标市场和非招标市场等，美国合作模

式是约定出厂价，然后双方根据销售获得利润再分成，采用利润分成模

式。国际其他地区大部分是商业买卖关系，会选择当地优势公司进行合



作，批件陆续转变为商业订单。 

15、公司应收账款情况？ 

公司客户主要是医药流通企业，终端是医院。鉴于医保结算周期等

因素的影响，医药流通企业回款周期相对较长。公司也正向国内大的医

药流通商业公司进行调整，与大商业合作将会给公司带来更好的回款保

证。公司有着严格的应收账款内控制度，所有的应收账款控制在正常的

账期内。后续公司将继续抓好应收账款回款工作。 

16、国内销售改革进展？ 

国内销售方面，公司积极配合国家政策，加大终端开发，采用直销

模式和经销商模式并行的混合模式，积极布局国内销售，深入拓展国内

终端市场。 

 

由于医药产品具有高科技、高风险、高附加值的特点，不仅药品的

前期研发以及产品从研制、临床试验报批到投产的周期长、环节多，而

且药品获得批件后生产和销售也容易受到一些不确定性因素的影响。公

司将及时根据后续进展履行信息披露义务，敬请广大投资者谨慎决策，

注意防范投资风险。 

公司与投资者进行了充分的交流与沟通，严格按照有关制度规定，

没有出现未公开重大信息泄露等情况 

附件清单 无 

日期 2023 年 10 月 26 日 

 


