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浙江兆丰机电股份有限公司

投资者关系活动记录表

编号：2023-005

投资者关系活动

类别

□特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

□现场参观

其他 （电话会议）

参与单位名称及

人员姓名

民生证券 邵 将 民生证券 张永乾

华宝基金 贺 喆 嘉实基金 宋晓乐

峰岚资产 蔡荣转 永诚保险 朱冰兵

君悦投资 曲 芳

时间 2023 年 10 月 25 日 19:00-20:00

地点 电话会议

上市公司

接待人员姓名

副总经理兼董事会秘书：付海兵

证券事务代表：赵娜

投资者关系活动

主要内容介绍

一、公司基本情况介绍（略）

二、公司 2023 年第三季度经营情况介绍

2023 年第三季度，公司实现营业收入 23,163.38 万元，较上年同期

增长 106.83%；归母净利润为 5,219.22 万元，较上年同期增长 88.65%。

2023 年 1-9 月，公司累计实现营业收入 56,903.78 万元，较上年同

期增长 54.15%，已超 2022 年全年营业收入；归母净利润为 12,860.51 万

元，较上年同期增长 4.04%。

今年以来，伴随政策组合拳效应的逐步显现，国内经济运行持续恢复。

公司海外市场主要客户在经历整体销库存阶段后，也开始释放出越来越多



的市场需求。公司前期积极的市场战略布局逐渐取得成效，售后及主机业

务双双增长，规模效应逐步体现。公司当前在手订单饱满，并将加快募投

项目产线投入，为实现未来营收目标创造积极条件。

三、互动交流

1、2023 年 1-9 月，公司营业收入增幅超过 50%，主要业绩贡献来源

是什么？

回复：公司持续践行双轮驱动发展战略，2023 年 1-9 月，公司营业

收入同比增长 54.15%，主机及售后业务均实现增长，其中售后业务同比

增长 40%以上，主机业务同比增长 100%以上。

营业收入的大幅增长，一方面基于今年以来国内经济运行持续恢复向

好，公司海外市场主要客户在经历整体销库存阶段后，也开始释放出越来

越多的市场需求，同时公司采取了积极的市场销售策略，前期积极的市场

战略布局逐渐取得成效，售后市场业务规模持续提升；另一方面，公司主

机业务经过多年培育，前期储备项目均顺利开展，业务订单逐步开始增量，

主机业务实现较大增幅。

2、2023 年 1-9 月，公司营业收入增幅超过 50%的情况下，归母净利

润同比只有小幅增长，主要原因是什么？

回复：2023 年 1-9 月，公司营业收入同比增长 54.15%，综合毛利率

也同比增加，在此情况下，公司归母净利润同比增长只有 4.04%，主要原

因是去年同期公司收到云栖基金大额分红及较多汇兑收益，除去非经常性

损益、投资收益、财务费用等，公司 2023 年前三季度的主营产品业务相

关收益较上年同期有很大增幅，利润贡献结构性优化，整体经营质量大幅

提高。

3、公司在售后及 OEM 市场持续拓展的情况下，是否有扩产能计划？

回复：近年来，公司售后及 OEM 业务持续扩展，生产规模效应逐渐体

现。为满足市场需求，公司前期在技术、生产、销售等方面均进行了战略

布局。

从产品类型看，售后业务呈现多品种、小批量的特点，OEM 业务则是

大批量、少品种。公司在综合考虑产品类型不同的基础上进行产线布局，



灵活适用多品类生产需求，数字工厂的建设和企业大数据的应用，更是能

充分满足 OEM 业务大批量规模化生产的需求。此外，公司积极推进“年产

360 万套汽车轮毂轴承单元扩能项目”建设，截至目前，该募投项目已经

达到超 90%的投资进度，充分保障了整体生产需求。

4、公司未来产业布局？

回复：在经济全面复苏向好的形势下，公司持续融入国际国内双循环，

把握汽车电子产业化发展机遇，做大做强主营业务的基础上，一方面坚持

优化产业链布局，加快上游锻造业务拓展；另一方面加快布局汽车电控

（OBC）、高端工业轴承等领域。新能源车载电控项目建设，充分发挥了

电控业务与公司现有轴承产品的协同效应，有助于提升单车价值量，增强

公司产品在新能源汽车产业链中的竞争优势；公司持续聚焦在高端工业轴

承领域的突破，加强与科研院所的合作，提升公司在高端工业轴承方面的

研发实力及产业化能力，并实现高端工业轴承的技术验证突破。目前公司

已有盾构滚刀轴承（单元）、高速电机轴承等产品在研发或试验阶段，并

已取得有效进展。

附件清单（如有） 无

日期 2023 年 10 月 25 日


