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证券代码：000968                                            证券简称：蓝焰控股 

山西蓝焰控股股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023-008 

投资者关系活动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观 

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及 

人员姓名 

  

中欧基金            陈  煊   徐新哲 

嘉实基金            潘润杰    

汇添富基金          李泽昱 

农银汇理基金        罗文波 

汇丰晋信基金        郑小兵 

西部利得基金        邹玲玲 

平安资管            钱妙 

华夏财富创新投资    程海泳 

民生证券            王姗姗 

 

时  间 2023 年 10 月 27 日下午 

地  点 线上电话交流会 

上市公司 

接待人员姓名 

董事会秘书 副总经理        杨  军 

证券事务代表 证券部部长    李东平 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

公司董事会秘书、副总经理杨军先生首先就公司三季度生

产经营情况向各位参会人员做了简要介绍。 

交流要点： 

1、Q3 收入环比 Q2 下降的原因？是来源于煤层气产量的下
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降还是价格的下降？ 

答：公司三季度环比二季度收入下降的主要原因是天然气

市场供应出现缓和，价格承压下行，公司煤层气销售均价环比

下降。 

2、2019-2022 年产销量快速增长的原因？ 

答：公司 19-22 年围绕煤层气增储上产的核心目标，科学

制定并高效实施了稳产增产方案，在新井投运、老井挖潜、系

统优化等方面做了大量工作。一是加快新井产能释放，公司以

郑庄区块为代表在各区块累计投运数百口煤层气水平井，并优

化储层改造技术，通过精细化排采，稳步放压，贡献较大产能。 

二是促进老井稳产增产，提高运行率，降低修井率，持续提升

排采的稳定性和连续性，同时对低产井、衰减井积极推进增产

技术改造，确保产量稳定增长。三是积极优化管网系统，加快

推进增压站管道联通工程、集输工程、增压站扩容等重点项目

建设，不断提升公司产销系统的适配性，推动产能有效释放。 

3、据了解，郑庄水平井效果不错，其他区块采用的是水平

井还是直井技术？ 

答：公司一般会根据区块地质条件、抽采层位、储层可动

用资源量、投入产出比等情况，来选择适宜的井型和储层改造

技术，一井一策，精细规划。公司各区块开发中两种井型都有

施工，由于水平井井场综合占地面积小，揭露储层面大，单井

产气量和采收率高，目前水平井技术在公司煤层气开发中运用

较多。 

4、明年的产量增量来源？ 

答：公司明年将继续以煤层气增储上产为核心，以技术创
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新为支撑，做好以下四个方面的工作，保证产销量稳步增长：

一是加快沁水区块加密井项目建设进度，加强气井精细化管理，

推动开发区稳产增产；二是完善勘探区技术工艺，加快推进在

武乡南、和顺横岭等区块深部煤层气勘探试验，不断提高单井

产量，尽快实现经济化规模化开采；三是创新对外合作方式，

加快推进与大型油气企业合作进度，共同推动华焰公司、侯甲

龙湾等合作区资源开发；四是积极与省内大型煤炭企业接洽，

推广“采煤采气一体化”瓦斯治理模式，增强煤矿安全保障能

力，形成新的产量增长点。 

5、华新燃气下面除了蓝焰控股以外，是否有其他的子公司

有煤层气抽采业务？如何解决同业竞争问题？ 

答：目前华新旗下与公司存在同业竞争的企业有山西煤层

气有限责任公司和山西华新煤成气勘查开发有限公司两家公

司。华新燃气集团和山西燃气集团承诺蓝焰控股完成股权过户

后 3 年内彻底解决同业竞争问题，目前公司已对山西煤层气公

司进行了托管，正会同控股股东及相关方积极稳步推进解决同

业竞争问题的相关工作。 

6、公司煤层气销售的定价原则？ 

答：公司煤层气销售主要采用市场化定价原则。销售给管

道公司和城燃公司的价格主要根据当地市场状况等因素确定销

售价格，一般执行采暖季和非采暖季价格，此外还会根据市场

及政策重大变化情况适时调整；销售给液化厂的价格主要与 LNG

市场挂牌价格联动。 

7、公司通过管道销售的煤层气是否销售给省外？ 

答：公司按照“就近利用、余气外输”的原则将煤层气直

接销售给天然气管道公司、城燃公司、液化天然气生产公司和



 

4 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

部分工业用户，目前的销售区域主要集中在山西省内。 

8、目前与新疆昌吉国投的合作模式是什么？下一步是否有

获取资源的规划？ 

答：公司目前正在根据与昌吉国投签订的合作框架协议开

展工作，主要是技术服务与工程建设服务。后续将根据双方合

作的进展情况，选择进一步深化合作的方式。 

9、公司是否会参与碳交易？ 

答：公司已经关注到近日生态环境部、市场监管总局联合

发布的《温室气体自愿减排交易管理办法（试行）》及生态环

境部公布的首批 CCER 的方法学，下一步如涉及与煤层气地面抽

采相关的甲烷减排具体政策出台，且公司符合相关条件，公司

将积极参与。 

 

本次投资者接待过程中，严格遵守信息披露和投资者关系

管理的相关制度，没有出现未公开重大信息泄露等情况。 

 

附件清单（如有） 无 

日   期 2023 年 10 月 27 日 


