
北京映翰通网络技术股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

编号：2023-013 

投资者关系活动类

别 

特定对象调研   □分析师会议 

□媒体采访       □业绩说明会 

□新闻发布会     □路演活动 

□现场参观 

其他（电话会议） 

参与单位名称 

信达证券、光大保德信基金、东吴基金、建信保险资管、长城财

富资管、信达澳亚基金、交银基金、方正富邦基金、海富通基金、

中金基金、嘉实基金、汇泉基金、恒越基金、汇添富基金、招商

基金、国盛证券、中信建投自营、华西证券、西部利得基金、格

林基金、易米基金、人保公募、海通证券自营、永赢基金、信达

资管、西南证券 

时间 2023年10月25日-10月26日 

地点 公司会议室 

上市公司接待人员

姓名 
董事会秘书李烨华女士、证券事务代表邢明灿女士 

投资者关系活动主

要内容介绍 

一、公司董事会秘书李烨华女士就公司主营业务、核心产品

及 2023 年第三季度经营情况进行介绍。 

2023 年第三季度，公司实现营业收入 11,543.49 万元，同比

增长 33.50%；实现归属于上市公司股东的净利润 2,233.14 万元，

同比增长 80.66%。截至 2023 年 9 月末，公司实现营业收入

35,201.77 万元，同比增长 23.33%；实现归属于上市公司股东的

净利润 6,890.01万元，同比增长 36.40%。 

二、交流环节 

Q1:请问公司前三季度的收入结构及各产品的收入增速如

何？ 

A：公司的主营产品包括工业无线路由器、无线数据终端、边

缘计算网关、车载网关、边缘路由器、工业以太网交换机等工业

物联网通信产品，以及智能配电网状态监测系统产品、智能售货



控制系统产品、智能车联网系统产品等物联网创新解决方案。2023

年前三季度，公司实现营业收入 35,201.77 万元。从收入结构来

看，各产品线的营收占比与上半年相比没有较大变化，其中工业

物联网通信产品的收入占比最高，其次为智能配网状态监测系统

产品。 

从增速角度来看，2023 年前三季度各产品的收入较去年同期

均有所增长，其中智能配电网状态监测系统的收入增速最快，约

为 40%，工业物联网通信产品和技术服务的收入增速均在 20%以上，

智能售货控制系统产品的收入增长相对较慢，但业务拓展情况比

前期预期乐观。 

Q2：请问公司工业物联网通信产品中，营收占比较高、增速

较快的产品分别是哪些？ 

A：公司工业物联网通信产品主要包括工业无线路由器、无线

数据终端、边缘计算网关、车载网关、边缘路由器、工业以太网

交换机等，目前工业无线路由器产品与无线数据终端产品占比较

高。 

2023 年前三季度，随着市场拓展的不断推进，公司通信产品

中边缘计算网关、车载网关、企业路由器及配套产品等新产品的

收入增长较快。其中，边缘计算网关产品在国内外数字经济加持

的大背景下，公司下游工业客户数据联网上云的需求不断攀升，

公司的边缘计算类产品未来会保持一个快速增长的趋势；车载网

关方面，公司已推出适用不同客户需要的多款车载网关产品，可

覆盖全球相关应用市场，目前在欧洲地区项目落地最快，公司在

车载网关的市场拓展区域也逐渐向其他国家和地区延伸；企业分

支网络业务从全球来看市场空间较大，公司正在积极进行市场拓

展的过程中，目前国内外均有项目落地应用。 

Q3：请问公司智能配电网状态监测系统（IWOS）产品的主要

技术优势有哪些？目前在国内外的份额如何？收费模式是怎样

的？ 



A：“智能配电网状态监测系统产品”是公司针对中压配电网

架空线路的故障定位和状态监测需求开发的物联网整体解决方案

产品。公司创造性地提出同步监测三相电流合成零序电流的技术

路线，采用暂态录波方式进行故障监测，准确率达到 90%以上，解

决了困扰电力系统多年的“小电流接地系统单相接地故障检测和

定位”这一行业难题，基于人工智能算法提供中压配电网架空线

路故障类型识别、线路工况分析、线路健康状态评估和故障预测

等高级功能。在这个产品中，公司拥有大量的专利技术和核心技

术，为了攻克难题，公司专门设计了高精度的电流传感器、感应

取电传感器等，同时采用了独特的无线对时技术以及人工智能分

析技术，硬件产品搭配公司独有的算法和主站系统，产品竞争优

势明显。 

在国内市场，公司智能配电网状态监测系统（IWOS）产品技

术成熟、技术领先，且经过多年市场验证，客户对该产品的认可

度很高，IWOS 硬件产品搭配公司独有的算法和主站系统，产品竞

争优势明显，主要通过参与国网及南网的招投标进行销售，已经

形成规模销售，目前市场份额约为 30%-40%。从海外市场来看，目

前已在海外近 20个国家和地区进行了试点工作，部分地区试点工

作进展顺利，并已在泰国、马来西亚、土耳其、捷克等地形成正

式的销售。公司正在积极储备数字能源业务板块的力量，继续推

动实现更多的海外项目落地。 

公司智能配电网状态监测系统（IWOS）产品的收费主要分为

硬件设备和软件算法服务两部分。硬件产品为国网及南网通过招

投标等方式采购，算法方面由各省/市根据自己的需求单独采购。 

Q4：请问公司在工业以太网交换机领域的业务进展如何？ 

A：公司积极推进工业以太网交换机产品的市场拓展，2023年

前三季度，公司工业以太网交换机产品的收入增速较快，但目前

收入规模较小。公司深耕工业物联网领域二十年，在智能电力、

智能制造、智能零售、智慧城市等领域积累了一大批国内外优质



客户，良好的客户资源为公司开拓工业以太网交换机市场提供了

有力的渠道保障，一方面公司将积极利用长期积累的客户渠道，

加大工业以太网交换机的市场拓展力度，另一方面随着公司多年

海外市场的拓展，品牌知名度逐步提升，公司也将积极寻求工业

以太网交换机产品的出海机会。  

Q5：请问公司 2023 年前三季度海外业务收入占比及增速如

何？ 

A：公司自 2013 年开始拓展海外市场，并持续推进落实全球

化战略。2023 年前三季度，公司海外市场的销售收入与国内销售

收入基本仍维持 3:7 的比例，同比增长约为 15%。目前公司海外

收入以工业物联网通信产品为主，主要面向海外工业、商业、公

共交通等领域的客户。未来公司会不断增加对海外工业物联网通

信产品、智能配电网状态监测系统（IWOS）及智能售货相关产品

的市场拓展力度，以期海外市场保持稳定的增长趋势。 

附件 无 

是否涉及应当披露

重大信息 
否 

 


