
北京宝兰德软件股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

股票简称：宝兰德           股票代码：688058           编号：2023-007 

投资者关系活动类别 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            √业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            √其他 电话会议 

参与单位名称 

及人员姓名 
详见附件《参会人员列表》 

时间 2023 年 10 月 29 日 

地点 线上交流 

公司 

接待人员姓名 

副总经理、董事会秘书  张建辉 

技术总监  詹年科 

证券事务代表  郭星 

投资者关系活动 

主要内容介绍 

一、简要介绍公司 2023 年前三季度经营情况 

（一）2023 年前三季度主要财务数据 

2023 年前三季度：公司实现营业收入 2.14 亿元，同比增

长 32.60%。归属于上市公司股东的净利润扭亏为盈，同比增

长 2,855.75 万元。本期销售商品、提供劳务回款同比增长

50.95%，增长 6,137.71 万元。 

2023 年第三季度：公司实现营业收入 7,946.74 万元，同

比增长 47.23%。 

前三季度收入的行业构成：电信行业收入金额同比增长

8.20%；金额行业收入同比增长 84.62%；政府收入增长 34.01%。 

收入和净利润的向好，主要得益于公司在报告期内加强了

内部治理结构的强化，引进了高级管理人员-总经理谢楠总，

公司在董事长带领的董事会战略部署下，在总经理高效、积极、

持续的内部变革和优化的带领下，公司在 2023 年前三季度保

持收入 32.6%的增长，归属于上市公司股东的净利润扭亏为盈

增长 2,855.75 万元，销售回款同比增长 50.95%。 

（二）研发、产品情况介绍 



在报告期内，公司加大产品研发投入，在基础软件领城不

断完善云原生中间件、中间件管理平台、一体化运行支撑平台、

综合运维平台、运维监管平台、全景可观测平台等多种中间件

及智能运维业务相关产品和解决方案的模块品类、能力特性，

并面向行业用户的业务痛点进行针对性的业务支撑，重点保障

用户业务场景的拓展、交付及成功运营，为企业建立良好高效

的数字化底座及其运营运维环境，帮助企业提高 IT 效率、提

升用户满意度，最终实现 IT 服务提供者与使用者的价值共创。 

随着“数据资产化”已经成为企业发展的重要组成部分，

在报告期内，公司发布升级数据治理产品，聚焦全面的数据中

台工具能力，提供轻量化的行业通用版本，引领行业建设模式，

助力企业实现从数据资源向数据资产的演变，帮助客户用好、

管好每一份数据。 

面对新形势下新的业务场景，宝兰德依托十余年深耕运维

领域积累的行业经验、AI 技术及数据治理能力，推出了数字

效能大模型，其中涵盖了数字效能代码大模型、数字效能运维

大模型、数字效能运营大模型等面向垂直领域的行业大模型产

品能力，构建词槽提取、代码生成、知识问答、文本总结等能

力，满足对话式运维、智能问答、代码生成相关场景，助力政

企用户在运营运维的垂直领域降本增效。 

（三）市场情况的介绍 

报告期内，电信行业收入平稳发展，政府行业稳步增长、

金融行业快速发展，教育、能源等行业开拓显著。 

电信行业，报告期内宝兰德相关产品和技术解决方案获

得中国移动的江苏移动、广西移动、四川移动、吉林移动、甘

肃移动、新疆移动、宁夏移动、内蒙古移动、黑龙江移动、安

徽移动、香港移动、中移动信息的订单；以及中国电信等运营

商的订单。 

金融行业，报告期内宝兰德先后为光大银行、交通银行、



浦发银行、兴业银行、广发银行、民生银行、江西银行、天津

银行、大连银行、桂林银行、海峡银行、潍坊银行、张家口银

行；英大泰和人寿、信泰人寿、大地财产保险；中国国际金融、

大连商品交易所、申万宏源、中邮证券；易方达基金、华夏基

金、工银瑞信基金等多个金融机构部署实施基础软件以及智能

运维服务等。 

政府行业，报告期内宝兰德先后为国家气象局、国际密

码管理局、北京市海淀区人民政府、部分省市的机要局和保密

局、宁夏回族自治区统计局、重庆市国有资产监督管理委员会、

长春市新区管委会等政府单位部署实施基础软件以及智能运

维服务等。 

其他行业，宝兰德也在积极开拓。例如先后为浙江大学

城市学院、四川职业技术学院、成都工业学院、武警工程大学、

黑龙江交通职业技术学院等教育院所提供产品及服务；为国华

能源、中国有色矿业集团、中国电气装备集团等提供产品及服

务。 

（四）人员情况 

公司在总经理的管理下，2023 年前三季度累计人员增长

3%，增长 10 余人，人员结构基本保持稳定。 

二、现在布署的一些新的业务，比如说作为第三曲线的 AI、

安全，这两块产品是不是已经有一些业务上的贡献了？ 

    公司 2022 年收购并控股了一家山东的安全类产品公司，

其客户主要是党政部门等。从前三季度的销售情况来看，安全

类产品收入约为 1,000 多万元。AI 类产品，主要在一些移动

省份和一些能源客户正在陆续落地中，公司也在积极完善宝兰

德的数字效能大模型性能和落地。 

三、展开讲讲公司数据治理产品的商业模式、收费情况？  

   随着二十大以后，特别是“数据二十条”发布后，国家对



数据空前的重视，数据也成为重要的生产要素。我们目前推出

的数据治理相关产品，主要是帮助客户建立完整的数据管理体

系，帮助客户从数据采集、生成、处理、分析等全生命周期的

能力汇集到一起，来建立一个真正的数据平台，能够支持客户

业务更好的发展。所以数据资产体系的构建过程，以及数据服

务目前还是以定制化为主。 

四、新任总经理报告期内主要做了哪些管理上的变化？ 

    主要体现在公司内部结构调整与变革。一是内部结构调

整，业务上，由原先的按行业划分调整为按区域划分为主，按

行业划分为辅；二是研发团队更加聚焦主业产品的研发；三是

公司后台职能部门的调整和优化，如搭建中台部门、设立营销

管理部门等，提高了内部协作效率。 

五、公司在产品和业务布局方面有什么变化？ 

在中间件技术和产品方面，公司将继续优化软件并更新迭

代，保持国内领先地位；未来业务将以智能运维为第二增长曲

线去发力，并在积极丰富产品品类，例如 2022 年公司整合的

安全类产品、数字孪生类产品。公司近期是夯实现有产品线的

优势，提高市场份额和产品质量，快速提高第二产品线的落地

情况。 

六、公司报告期内的人员构成情况？ 

报告期内，公司人员结构稳定，销售人员占比 20%左右，

技术与研发人员占比接近 70%，剩余比例为职能部门人员。 

七、公司在并购方面有什么计划吗？ 

作为上市公司，想快速做大做强，需要在做好自身发展的



情况下，考虑是否通过外延式并购来实现快速发展，公司后续

如有相关计划会根据监管规定及时履行信息披露义务，谢谢！ 

日期 2023 年 10 月 29 日 

附件 《参会人员列表》 



附件：《参会人员列表》 

 

注：以下人员排名不分先后 

 

序号 公司 姓名 

1 长江证券 余庚宗 

2 华泰柏瑞 凌一童 

3 东方阿尔法 朱黎斌 

4 长城基金 苏俊彦 

5 融通基金 关山 

6 朱雀基金 叶萱 

7 金鹰基金 陈颖 

8 金鹰基金 方超 

9 银华基金 郭磊 

10 源乘投资 苏柳竹 

11 坤易投资 林捷鸣 

12 上海呈瑞投资管理有限公司 刘青林 

13 国新证券 卫湛松 

14 WT Asset Management Limited   唐商恩 

15 中信建投证券股份有限公司 刘岚 

16 中国人保资产管理有限公司 华旭桥 

17 上海和谐汇一资产管理有限公司 凌晨 

18 上海勤辰私募基金管理合伙企业(有限合伙) 赵亮 

19 益民基金管理有限公司 胡纪元 

20 海富通基金管理有限公司 瞿顾凯 

21 华创证券 李娜 

22 华泰柏瑞基金管理有限公司 陈碧野 

23 中国人寿养老保险股份有限公司 马志强 

24 上海磐耀资产管理有限公司 方之恒 

25 平潭方略资产管理有限公司 邱建辉 

26 平潭方略资产管理有限公司 林福康 

27 浙江景和资产管理有限公司 俞谷声 

28 平潭方略资产管理有限公司 陈书奇 

29 华商基金管理有限公司 高兵 

30 上海磐厚投资管理有限公司 胡建芳 

31 博笃资产 叶秉喜 

32 中盈蓝景基金管理有限公司 王志强 

33 誉辉资本管理（北京）有限责任公司 郝彪 

34 上海玖鹏资产管理中心（有限合伙） 周胤杰 

35 东吴基金管理有限公司 朱冰兵 

36 上海运舟私募基金管理有限公司 邹伟 

37 上海聚鸣投资管理有限公司 涂健 



序号 公司 姓名 

38 深圳前海珞珈方圆资产管理有限公司 周浩 

39 方物基金 汪元刚 

40 东方证券 曹伏飙 

41 中邮人寿 朱战宇 

42 华创证券 吴鸣远 

43 华创证券 魏宗 

 


