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中电科数字技术股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                   

 

投资者关系活动类别： 

■特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

□其他 （请文字说明其他活动内容） 

 

参与单位名称及人员姓名： 

长江证券 郭敬超、长盛基金 杨睿琦、中国人保资产 王高唯、民生证券 南彬彬、

上海添橙投资 朱坚、叶卓凡、华西证券 刘泽晶、交银施罗德基金 刘庆祥、富

国基金 陈天元、中信建投 童非 

 

日期时间： 

2023/9/20-2023/9/27 

地点： 

公司会议室 

上市公司接待人员姓名： 

副总经理、董事会秘书 侯志平；证券事务代表 缪抒雅 

投资者关系活动主要内容介绍： 

一、 公司情况介绍 

公司主营业务包括数字化产品、行业数字化和数字新基建三大业务板块，

2023 年上半年实现营业收入 42.59 亿元，同比增长 0.87%。其中，数字化产品业

务收入 1.40 亿元，占公司营业收入的 3%，同比增长 193.91%，毛利占公司整体

毛利的 11%，同比增长 291.67%；行业数字化业务收入 38.11 亿元，占比 89%，



同比下降 2.54%，毛利同比增长 8.30%；数字新基建实现收入 3.22亿元，占比 8%，

同比增长 12.29%，毛利同比增长 3.76%。 

公司客户主要分布在金融、运营商与互联网、大型企业、政府和公共服务等

行业，上半年收入占比分别为 44%、14%、30%、12%，其中政府和公共服务业务

占比较去年有较大的提升。 

数字化产品业务主要分两部分。一是面向雷达通讯、船舶航空、轨道交通、

工业控制等领域的嵌入式计算机、高性能信号处理等智能计算产品，上半年收入

1.03 亿，增长 214%。二是面向城市治理、交通、水利、医疗等领域基于物联态

势感知平台、数据分析、算法模型、智能运营、多维安全等的数智应用软件产品，

上半年收入 0.36 亿，增长 134%。上半年，公司加大自主产品的研发，研发 AI 智

能推理模块硬件产品、AI 大模型产品“智弈”、数据价值洞察分析平台软件产品、

数字孪生引擎软件产品、证券期货极速交易服务平台软件产品和银行数据中心运

营平台软件产品等。前不久也发布了高精度时间戳交换机。 

行业数字化业务方面，公司在金融、交通、水利、医疗、制造等重点关键行

业均取得突破，毛利率同比提升 1.80 个百分点。在金融科技行业开拓了国泰君

安证券等金融科技场景应用，在交通、水利、医疗、智能制造都有比较新的进展，

在智能制造成功中标湖北中烟工业互联网云平台项目。 

另外，上半年，公司信创国产化业务拓展增长迅猛，与主要国产化头部厂商

的合作规模处于行业领先地位，行业信创新签同比增长约 71%。公司着重构建信

创产业生态，推进金融、政务、央国企信创，稳定运营中国人民银行金融信创生

态实验室授权实验室，顺利实现交通银行开源软件治理平台上线运行，成为政企

信创促进中心首批成员单位，成功落地民航二所 2.49亿元等大型信创标杆应用，

积极打造自有信创产品-数据价值洞察分析平台软件产品“DVinSight”。 

数字新基建业务方面，公司聚焦数据中心工程业务，积极开拓 IDC 运营业务，

双轮驱动。 

未来，公司将围绕“1+2+N”战略布局，积极在核心技术和软件方面发展，

希望公司数智应用软件产品业务能够持续保持高速增长，以有效改善公司毛利率

水平和盈利能力，带动公司整体业务的快速发展。 

 



二、问答环节 

Q1：公司数字化产品业务去年的规模以及未来展望如何？ 

A1：2022 年公司数字化产品业务板块收入达 6.22 亿，其中智能计算硬

件产品收入 5.55 亿，数智应用软件产品收入 0.67 亿。未来，我们希望数字

化产品能够快速做大，从去年的 6 个多亿做到 10 亿，尽快提高业务比重，这样

对公司业务结构、利润率以及客户粘性会有更好的提升。 

Q2：公司在数字水利行业的业务发展情况？ 

A2：在数字水利行业，公司形成小型流域山洪灾害防御监测“四预”能

力平台，2022 年中标 5 个省级项目，中标金额超过 1 亿。2023 年上半年，

公司成功落地四川、西藏、云南等省级山洪监测预警项目，提升水利灾害防

御能力。今年年初发布的《国家水网建设规划纲要》中，明确了要提升流域

防洪智能化水平，强化预报、预警、预演、预案四项措施，公司将积极跟进

后续项目机会。 

Q3：公司为数字交通行业客户提供哪些服务？ 

A3：在数字交通行业，公司构建交通数字底座，自研交通数据算法，打

造智慧高速数字化解决方案，通过智能化手段和大数据分析实现交通态势

的动态分析、交通行为和行车速度管控、事件快速应急处置，实现一图管控

智慧大屏呈现，构建数字交通融合新生态。 

Q4：柏飞电子主要产品是嵌入式计算机，主要应用在哪些领域？是否为

光刻机供货？ 

A4：公司子公司柏飞电子的主要产品包括嵌入式计算机、高性能信号处

理、高速网络交换、数据记录存储及信息处理产品等，广泛应用于雷达通讯、

高端制造、工业控制、轨道交通、民用航空、金融科技等行业数字化和高端

电子装备领域。其中在高端工业控制领域，公司为某半导体装备生产商提供

国产化计算和控制模块和系统。 

Q5：柏飞电子未来有哪些新的业务布局？ 

A5：柏飞电子除在船舶、航空、雷达等优势领域继续发展外，还将在一

次性航空产品上布局，预计将成为柏飞电子新的增长动力。同时柏飞电子已

在高端工控、轨道交通、高端制造、金融科技等多个民用领域布局并得到了



较好发展，未来这也将成为柏飞电子重要的增长点。除此之外柏飞电子积极

在卫星、民航等新领域开展研发、市场拓展工作，为公司长期发展提供新动

能。 

Q6：公司在数据要素方面的业务情况？ 

A6：从业务端来看，一是智算平台，数据要素需要算力支撑，算力的投

资需求旺盛。公司在智算平台的项目会有明显增加，并且金额较大，目前已

中标了一些重要项目。二是数据中心的需求，算力需要智算中心机房设施，

机房建设的需求会有明显增加。公司今年的数据中心机房项目需求也在增

加。三是大模型，目前公司在积极布局大模型，将大模型、智算平台以及行

业业务模型结合起来，深挖行业应用场景，围绕客户需求，解决行业数据要

素的价值问题，但不是面向所有领域的开放式服务。公司主要做行业模型应

用，通过大模型与行业业务模型的结合，实现大模型在行业的落地，为客户

交付真正可用的行业大模型方案。目前我们比较看好这块，相关订单及项目

机会较多。 

Q7：柏飞电子的主要业务有哪些？ 

A7：柏飞电子的主营业务为各种专用并行计算、信号与数据处理、嵌入

式软件产品的设计、研发及销售，产品类型以各类嵌入式板卡模块和刀片服

务器整机为主，兼有少量计算设备的系统集成，同时提供相关技术服务，是

嵌入式专用计算机数字模块和整机产品的供应商。 

Q8：柏飞电子相较于同行的优势体现在哪里？ 

A8：柏飞电子主要有三大优势：1、客户优势，柏飞电子具有稳定的客户

基础，通过多年品牌打造，客户的广度深度都有了一定的提升，产值组成质

量也不断提升；2、技术优势，也是最主要的优势，柏飞是国内最早做嵌入

式计算机模块的企业，经过 20 年的不断积累，是行业内唯一一家拥有全系

列处理器设计能力的模块供应商，也是最早致力于计算机模块国产化的企

业。2012 年开始研发全国产化计算机模块，为近几年的国产化替代打下了

坚实的技术基础。行业内为数不多的具备从板卡级、整机级、系统级产品的

全方位研制与开发能力的企业，技术实力得到了客户的广泛认可；3、股东

优势，柏飞电子在进入上市公司之前大股东为电科数字集团，电科数字集团



是中国电科定位的唯一的数字计算平台，柏飞电子在电科数字集团的牵引

下，将成为电科数字集团数字计算平台的有力支撑者，也是中国电科安全可

信计算机领域的排头兵。 

 

 

 

 


