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证券代码：000680                                                 证券简称：山推股份 

山推工程机械股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

投资者关系活动

类别 

【请在您选择的方式的“（ ）”中打“√”，下同】 

（ √）特定对象调研        （   ）分析师会议 

（   ）媒体采访            （   ）业绩说明会 

（   ）新闻发布会          （   ）路演活动 

（   ）现场参观 

（   ）其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

广发机械：石城 

华夏久盈：俞朕飞 

时间 2023 年 11 月 01 日 

地点 线上会议 

上市公司接待人

员姓名 
袁  青、秦晓莉 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、国内推土机的市占率一直较高的原因 

在竞争激烈的工程机械行业中，公司始终秉持“心无旁骛攻主

业”，公司推土机产品以绝对优势领先其他生产制造商。公司拥有

国际一流的推土机研发和生产能力，推土机产品从 80 马力到 900

马力，为行业内最完善的产品系列，涵盖机械、液力、全液压和电

动，产品质量行业内遥遥领先，客户选择更丰富。公司不断提升产

品研发和创新能力，近年推出的 DH46-C3 全液压推土机等产品整

体技术达到国际领先，超大马力机型销量超越主要进口品牌，实现

国产化替代。 

就推土机而言，属于技术壁垒较强的产品，生产制造呈现多品

种、小批量、零部件多、制造工艺复杂等特点，产品结构复杂，需

要完善的配套体系，行业进入门槛较高。山推拥有完整产业链资源，
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拥有履带底盘、轮系、结构件、驾驶室、传动、液压系统等完善的

零部件配套能力，所有核心部件均自我配套。 

山推具备行业内最完善的推土机营销和服务网络，产品口碑

和市场影响力远超同行，经过多年发展，已形成稳定的客户群体和

完备的零配件体系，客户高度认可，市场占有率常年保持高位，继

续保持了行业领军态势。 

2、公司产品出口的地区分布、售后服务布局及海外市场未来

展望 

目前来看，公司在海外主要的销售区域有欧亚区、非洲、中东、

东南亚等。 

公司在海外现已发展了 140 余家海外代理商、10个海外子公

司、31 家海外办事处和服务站，形成完善的海外营销渠道和售后

服务网络。公司仍在加紧布局更加完善的配件库等售后服务网络，

为客户提供更好的售后服务。 

未来海外市场，公司主要立足于做好区域渠道布局、产品布

局、服务布局，借助集团业务协同优势，打造工程机械海外业务平

台，提升产品竞争力，提高产品销量。 

3、国企改革对公司的影响 

    根据省国资委关于国企改革等文件规定，改革重点从完善公

司治理逐步转变到高质量发展层面，更要求企业提高创新能力、盈

利能力以及抗风险能力等核心竞争力。 

 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 11 月 01 日 

 

 


