
证券代码：300781                                   证券简称：因赛集团 

广东因赛品牌营销集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                               编号：2023-007 

投资者关系活动类

别 

☑特定对象调研             □分析师会议 

□媒体采访                 □业绩说明会 

□新闻发布会               □路演活动 

□现场参观  

☑其他 （线上会议） 

参与单位名称及人

员姓名 

银河基金  杨宁                创金合信基金  罗水星 

泰信基金  杜冠亨 董山青       国信证券  陈瑶蓉 

时间 2023年 11 月 2日 15:00-16:00 

地点 线上会议 

上市公司接待人员

姓名 
董事会秘书、证券投资部总经理 张达霖 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

1. 效果类营销业务开展情况？ 

答：公司已采取多种方式加大效果类营销业务的开拓力度，例如

招揽优秀的业务领导和团队，同时积极整合行业资源开展资本合

作等，以此来完善营销链路，提升业务体量。 

基于效果类营销业务毛利率较低的特点，未来可能通过孵化自有

流量产品和技术平台等措施，逐步提升该类业务的利润水平。 

2. 公司客户行业分布情况？ 

答：公司长期与各行业龙头企业和市场领导品牌合作，服务客户

覆盖汽车、互联网、快消、金融、家居、3C通讯等行业。 

公司正在积极布局酒水、大健康等行业，部分业务领导已到位，

预计将在相关领域给公司带来优质的业务资源和业绩增量。 

3. 公司营销 AIGC 应用大模型的特色与优势？ 

答：公司营销 AIGC 应用大模型“InsightGPT”以多通用大模型

算法为底座，融合因赛品牌营销方法论与行业智慧精髓，通过海

量的行业数据、营销实战案例数据训练，打造出具有 4A 级营销

智慧内核、更具营销洞察力、美学表现力及创意沟通力的垂类大

模型。 

相较于市面上其他通用大模型简单地将产品图片与场景进行组

合，InsightGPT 更懂行业、产品及营销，可以更具营销洞察力地

提出产品营销主题，生成更贴合产品卖点、特色的营销物料。通

过不断迭代升级，InsightGPT 不止于工具，还能产出全套营销解

决方案。 

4. 公司营销 AIGC 应用大模型底层算法？ 

答：以多图、文通用大模型算法为底座，进行自研技术点突破，

融合因赛品牌营销方法论与行业智慧精髓、经验，形成了全 AIGC



智能技术驱动底座能力。 

5. 公司营销 AIGC 应用大模型训练数据以图片还是文字为主？ 

答：基于公司在品牌营销领域 20 多年的专业沉淀，公司投喂了

海量行业数据及营销实战案例进行大模型训练，图、文、视频等

皆有，目前以图片数据为核心。 

6. 公司研发团队规模？ 

答：公司拥有经验丰富的人工智能技术团队。CTO 具备近 20 年

的大数据和 AI技术研发经验，研发团队核心技术人员近 30人，

大部分来自华为、腾讯、百度、唯品会等大型科技公司，拥有丰

富的人工智能模型开发经验。 

未来公司研发团队将视需求不断扩充并持续迭代，以保持公司营

销技术的领先性。 

7. 公司营销 AIGC 应用大模型的认可程度？ 

答：2023年 10月 31日，公司举办 InsightGPT 内测版发布会时，

多数听众对其能短时间内生成大批高质量的营销内容并减少人

力重复性劳动等特点产生浓厚兴趣。 

此外，公司业务团队已将 InsightGPT 生成的海报及视频物料等营

销内容交付给游戏、汽车、快消等行业的部分客户试用，品质、

效果及效率均受客户认可。 

8. 公司营销 AIGC 应用大模型后续重要时点？ 

答：公司将于 2023 年 11 月 11 日在上海召开的天与空创意节上

展示 InsightGPT 内测版，与行业合作伙伴共同见证 InsightGPT 的

生成能力。后续将基于内测情况持续对 InsightGPT 进行迭代升

级，邀请一定数量的上下游合作伙伴进行试用，根据反馈意见不

断调优后，推向公众市场开启商业化进程。 

9. 公司定增进展？ 

答：公司正在根据近期监管审核动态和内外部情况，对非公开发

行方案进行审慎论证和完善，并持续与有意向参与定增的投资人

保持积极沟通。 

公司后续将在监管政策放开后且在满足监管规则的前提下，向交

易所申报。 

10. 公司未来发展战规划？ 

答：一是夯实主业，强化内生性经营能力，持续巩固公司在品牌

营销领域的龙头地位，并将业务拓展至更多行业领域。二是积极

开拓效果类营销业务，完善营销链路，提升业务体量。三是坚定

投入 InsightGPT 的研发与应用，持续优化升级，加快商业化进程。

四是在符合监管政策的前提下，推动定增方案落地，增厚资本实

力。五是谨慎开展投资并购，在成本、风险均可控的情况下推动

资本合作，有效整合行业优质资源，赋能业务和技术稳健发展。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023年 11 月 2日 

 


