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大连豪森设备制造股份有限公司

投资者关系活动记录表

股票名称：豪森股份股票代码：688529 编号：2023-0032

投资者关系活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会 □新闻发布会 □路演活动

□现场参观 □其他（请文字说明其他活动内容）

来访单位名称及人员姓名：信达证券、中邮证券、相聚资本、华泰资管等

(一) 时间：11 月 1 日 10:00-11:00、11 月 2 日 10：00-11：00

(二) 地点：大连豪森设备制造股份有限公司董事会会议室、机构投资者会议室

(三) 豪森股份接待人员姓名：董事会秘书许洋、融资总监车毅、投资者关系经理孙艺峰

(四) 投资者关系活动主要内容介绍（会议记录）

交流主要分成两部分，首先是公司介绍，然后是问答环节。

问题一：公司三季度净利润情况的说明：

答：公司三季度实现扣非净利润 2427.15 万元，同比增长 17.80%，环比下降 47.15%。主

要原因：

一是公司三季度计提信用减值准备有所增加。实际三季度公司应收账款增速小于营业收入

增速，应收账款/营业收入比例有所明显改善。信用减值损失增加主要是单一客户的回款

不及预期，坏账计提比例增加所致，但是该客户整体资质较好，产生实质性坏账的风险较

小。公司后续会加强回款工作，应收账款回款确定性比较强。

二是公司各项费用率有所上升，主要是由于公司订单规模扩大，人员扩张。财务费用有所

增加，主要是今年新提用了用于常州基地建设的项目贷款，新增订单增加，增加流动贷款，

使得财务费用有所增加。随着募投资金到位，财务情况将会有所改善。



大连豪森设备制造股份有限公司投资者关系文件

2

问题二：公司在各细分条线市场的竞争格局情况？

答：公司自成立以来，一直持续深耕动力总成领域，在传统能源、新能源锂电池技术路线、

氢燃料电池技术路线进行了全面布局。相对与竞争对手尤其是从非汽车动力总成领域起家

的那些竞争对手来说，公司聚焦和拓展的方向是不同的，在不同产线竞争格局也有所不同。

1、锂电池模组 PACK 方面，竞争对手较多，竞争环境比较激烈，细分领域有差异，豪森持

续聚焦车厂客户，由于车厂客户尤其是欧美系豪华品牌要求更高，竞争格局更好。

2、驱动电机方面，豪森持续聚焦于扁线电机，是全球少数能够独立完成定转合装和测试

全道设备的供应商，从设备规划和技术领先性来说，在同行中还是有很强竞争优势的。

3、燃料电池方面，公司布局较早，，在行业内属于先行的设备供应商，静待快速爆发。

问题三：公司几位创始人是组合机床研究所出来的，对于底层技术应用的理解，对于产

品线的开拓有什么影响？

答：组合机床研究所是当时的国家级项目，专注于汽车动力总成领域非切削设备，即组合

机的研发工作，技术底蕴比较深厚。豪森成立 20 年，技术沉淀超过 60 年，公司专注在汽

车领域，基于自动化技术的沉淀，帮助豪森快速从传统能源跨越到新能源赛道。从整个技

术的竞争力来说，豪森聚焦于汽车行业赛道，是国内早期实现进口替代的设备供应商，从

06 年开始陆续进入通用康明斯宝马奔驰的供应商体系，并逐步替代海外供应商在中国的

市场份额，客户对于豪森在技术、交付业绩等方面都有充分的认可。

问题四：公司对后续新接订单展望？

答：明年在海外的欧美市场，依然有很大额的订单，市场的空间会进一步提升，以电机和

电池为主，传统能源暂时还看不到增量投资。今年是豪森海外订单爆发的元年，随着订单

定标，到明年出厂发货，已经完成了在海外市场从 0-1 的构建，后续有很强的信心提升欧
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美订单的市场占有率。因此，我们对明后年的海外市场发展还是比较强烈信心。国内市场

新能源的投资热情未来将会转暖和逐渐向上修复信心。

问题五：今年国内已经有下滑迹象，明后年对国内市场的判断怎么样？

答：今年上半年本该确认的订单延期，新机型暂缓，形势确实不太好。下半年这些延期的

客户已经开始重启技术交流和商务环节，感受到下游情绪是好转的，我们认为明年市场情

绪是有向上修正空间。

问题六：对于国内产能过剩怎么看？

答：作为设备供应商，我们对国内的状况看法有所不同。动力电池还处于快速迭代、产品

工艺不断升级的阶段。随着大圆柱电池技术不断成熟公司预判下游客户将会加快在该领域

的投入我们已经交付了国内首条大圆柱电池高速量产产线，随着大圆柱的爆发，行业的热

情将会快速提升。固态可能会再晚两年。这些迭代都会带来增量设备对存量的更替。


