
             

证券代码：300976                                  证券简称：达瑞电子 

 

东莞市达瑞电子股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

  编号： 2023-006 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访             业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

 现场参观  

 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称及

人员姓名 

信达证券：郭一江；大成基金：方向；西南证券：吴奕霖、

徐一丹；智牛基金：刘明、林嘉豪。 

时间 2023 年 11 月 7 日 14:30-16:00 

地点 达瑞电子会议室（现场会议） 

上市公司接待 

人员姓名 

副总经理、董事会秘书、财务总监：张真红； 

副总经理：吴玄。 

投资者关系活动

主要内容介绍 

一、公司介绍 

公司副总经理、董事会秘书、财务总监张真红女士就公

司概况、业务板块、经营回顾及战略规划进行介绍。 

二、互动交流 

1．公司23年全年以及24年的业绩展望和预期？公司的

业务重点或者战略目标是怎么样的？ 

    答：公司目前业务重点聚焦在消费电子、新能源领域。 

2023 年，公司贯彻“拓市场、提能力、稳增长、求突破”

的经营方针，消费电子业务经受市场周期下行的压力考验，

在激烈的存量竞争中，与客户合作关系的韧性突显，公司在

扩大承接现有项目料号份额的同时拓展新项目，紧抓消费电

子业务的结构性机会，保持对消费电子行业复苏的响应能力。 

在新能源领域业务方面，公司现阶段致力于优质客户结



             

构的搭建，并在与储能及新能源汽车行业优质客户合作中，

积极拓展产品品类及应用，逐步构建起公司解决方案的供应

能力，为公司业务成长注入新动力。 

随着消费电子行业复苏以及新能源市场需求的增长，公

司对未来发展充满期待和信心。 

2．公司消费电子业务有何能力壁垒、成本优势？ 

    答：首先，公司深耕消费电子领域 20 年，形成了“关键

组件（功能件和结构件）+配套自动化设备”联动的协同优

势。公司以多年的技术沉淀，包括对材料的理解、对客户需

求的把握、对设计成本的把控、高品质的交付以及配套自动

化降本增效等，可为客户提供优质的一体化综合解决方案。 

其次，组件产品定制化、小批量、多频次、开发周期短

等特点，对供应商的科学排产、工艺技术创新、品质及成本

管控等制造能力、供应链管理能力及迅速响应的客户服务能

力均提出了较高的要求。 

此外，公司始终坚持大客户战略，在消费电子领域积累

了稳定且优质的客户资源。大客户对其合格供应商有着极为

严格的全方位持续认证标准，持续服务好大客户是内部各项

能力壁垒提升的过程。 

3．请问公司消费电子客户结构、大客户占比集中度，以

及与苹果等大客户的合作进展如何？以及公司产品在消费电

子终端应用的分布情况。 

答：在消费电子领域，公司长期致力于为国内外优质客

户提供“定制化组件（功能性器件、结构性器件）及配套自

动化设备”的综合解决方案，方案直接或间接应用于不同终

端品牌的智能手机、平板电脑、可穿戴设备（智能手表、虚

拟现实 VR/增强现实 AR）、智能音频/娱乐设备（头戴耳机、

游戏机）以及智能家居产品。目前来看，在智能手机、平板

电脑、耳机以及可穿戴设备的终端应用占比较大。公司产品



             

直接、间接应用于苹果终端，公司积极深化推进与客户的合

作。 

4．公司把握消费电子业务的结构性机会，维护好客户关

系，预测未来是否会进入更多料号，后续业务增量在哪些方

面？模切（消费电子功能性器件）单机的价值量大概是多少？ 

    答：消费电子行业技术创新的劲头不止，如 XR

（AR/VR/MR）预测成为未来人工智能（AI）的终端接入口，

折叠屏、新型复合材料在智能手机、平板电脑的创新应用，

智能可穿戴健康设备推动医疗技术消费电子化等，新产品层

出不穷，随着相关产品功能的不断完善及应用场景的不断丰

富，将为消费电子行业注入新的发展动力，公司消费电子业

务亦将迎来新的业务增量机会。消费电子功能性器件单机价

值因不同客户项目的技术工艺复杂程度，差异较大。 

5．公司如何看待 AR、VR 发展趋势，明年在这方面有

何预期？目前看到客户订单需求情况是否有所恢复，能否见

到下游出现一些复苏的迹象？  

答：随着 AR、VR 的技术难点的解决、应用场景的丰富

以及用户的培养，公司看好其将会是公司业务增量的机会点，

但预期将是一个持续变化的过程，而非短时间内爆发式的增

长。下半年是消费电子行业的传统旺季，我们对下游消费电

子市场逐步复苏的预期持较为乐观态度。     

6．请问公司目前新能源业务对公司营收贡献占比在什

么水平，新能源业务今年有什么突破或进展，公司对于未来

消费电子和新能源市场的发展是怎么看待的？ 

答：公司未来将以消费电子业务为根基，重点突破新能

源业务。公司现阶段通过为新能源行业头部客户提供优质的

产品和服务，拓展新的产品线，强化内部能力建设，以逐步

构建起公司在新能源业务领域提供解决方案的能力。公司目

前新能源业务对公司营收贡献占比在 30%-40%之间。今年新



             

能源业务进展包括提升在动力电池、储能电池项目的份额，

公司产品主要应用领域从电池系统，拓展至直接应用于车灯、

电控、电驱动等新能源汽车零部件，以及自去年迅速进入宁

德时代、瑞浦兰钧、远景动力等行业知名企业的供应链体系，

今年上半年经过审核认证、研发、测试等流程，公司成功进

入比亚迪的合格供应商体系并实现小批量试产等。 

三、现场参观 

参观公司东莞智能制造基地。 

关于本次活动是

否涉及应披露重

大信息的说明 

不涉及 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 11 月 7 日 

 


