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广东因赛品牌营销集团股份有限公司 

投资者关系活动记录表 

                                               编号：2023-008 

投资者关系活动类

别 

☑特定对象调研             □分析师会议 

□媒体采访                 □业绩说明会 

□新闻发布会               □路演活动 

□现场参观  

☑其他 （线上会议） 

参与单位名称及人

员姓名 

汇丰晋信 李迪心、王昕             安信基金 林乐天 

凯石基金 厉楠                     大成基金 童若琰 

国投瑞银 朴红睿                   东方基金 耿爽 

财通资管 张若谷                   人保养老 解骄阳 

招商证券 谢笑妍、刘玉洁 

时间 2023 年 11月 7日 20:00-21:00 

地点 线上会议 

上市公司接待人员

姓名 
董事会秘书、证券投资部总经理 张达霖 

投资者关系活动主

要内容介绍 

 

1. 目前公司客户行业分布情况？ 

答：公司品牌管理和战略咨询业务的客户主要分布在汽车、互联

网、快消、金融、家居、3C 通讯等行业；效果类营销业务目前以

游戏、工具类应用、金融科技等行业客户为主。 

 

2. 公司利润率高的原因？ 

答：公司作为国内“品牌营销第一股”，毛利率与净利率均处于

行业领先地位。究其原因，一方面是公司核心主营业务品牌管理

与战略咨询业务均是基于公司专业人才资源优势为客户提供定

制化、高端化的智慧服务，不同于其他为客户提供媒介代理、投



放业务为主的公司；另一方面，拥有更多营销预算的行业龙头企

业与市场领导品牌等高价值战略客户认可优质的营销“内容”、

“创意”，愿意为公司提供的高价值业务支付高溢价，与公司长

期共生发展。 

 

3. 公司效果类营销业务涉及的媒体平台有哪些？ 

答：现阶段，国内效果类营销业务主要投放至抖音、快手等媒体

平台，出海效果类业务主要投放至 Meta、Google、TikTok 等媒体

平台。 

 

4. 公司效果类营销业务起量较快的原因？ 

答：一方面，公司通过招揽优秀的业务领导和团队，为公司带来

优质的业务资源，推动公司业务体量逐步增长。另一方面，公司

通过与优质标的开展资本合作，整合行业优质资源，加速公司战

略落地。目前，公司战略合作项目已逐步开展，营销链路趋于完

善，经营业绩稳健增长。 

 

5. 公司有哪些短剧客户？ 

答：目前与公司战略合作的效果类营销业务团队有服务九州、点

众、中文在线等知名短剧公司或平台的投流经验，但短剧行业普

遍以自投为主，委托第三方服务商投流的量不大。目前，公司正

在拓展优质的短剧或互动影游类客户，业务范畴涵盖效果类营销

及品牌营销等领域。 

 

6. 如果布局短剧业务，公司具备哪些优势？ 

答：一是公司目前正积极拓展的效果类营销业务，可为短剧类客

户发行投流；二是公司核心的品牌营销能力可在短剧中植入广

告，有效开展内容营销；三是公司作为创意、内容、洞察见长的

头部营销服务商，拥有丰富的视频拍摄及制作经验，具备短剧内



容生产及制作的基因；四是公司研发的营销 AIGC 应用大模型

“InsightGPT”拥有可实现短剧脚本及视频自动生成的相关模块，

公司将在 11 月 11 日举行的“天与空创意节”上展示“InsightGPT”

内测版的生成能力。 

 

7. 如何看待短剧行业未来发展的趋势？ 

答：短期内对短剧行业（含互动影游行业）的发展保持乐观，主

要因为一方面短剧类产品制作流程短、成本较低，产品供给保持

增长；另一方面短剧类产品抓住了特定用户的娱乐需求，满足了

用户碎片化的消费习惯，供需两端对相关行业的发展都起到了一

定的推动作用。 

但是，随着越来越多玩家的加入，竞争愈发激烈，输出爆款产品

的概率不断下降，买量成本不断上升；此外，政府也在逐步加强

备案监管，所以出海将是未来发展趋势之一，也说明短剧行业挑

战与机遇并存。 

任何公司在布局短剧等新业务前，需结合自身实际情况、战略目

标以及内外部因素综合考量，充分了解并评估相关风险后谨慎做

出决策。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 11月 7日 

 


