
证券代码：600733 证券简称：北汽蓝谷

北汽蓝谷新能源科技股份有限公司

2023年11月9日投资者关系活动记录表

编号：2023-006

投资者关系

活动类别

□特定对象调研 ■分析师会议 □媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 ■路演活动 ■现场参观 □其他（）

参与单位

名称

泰康资管、聚鸣投资、东方红、风和亚洲、红杉资本、招商基金、富国

基金、平安资产、华宝基金、万家基金、南方基金、国投瑞银、宝盈基

金、国寿资产、中信建投、国泰君安、华泰证券、国海证券

时间 2023年11月9日

地点 公司会议室

上市公司接

待人员姓名

董事会秘书：赵冀

资本市场管理主管：王亚楠

投资者关系

活动主要内

容介绍

问题一：考拉目前的交付情况怎么样？针对这款场景化产品公司有没

有区别之前不同的销售策略？

考拉目前的交付情况和市场热度符合公司预期，作为一款聚焦

亲子细分市场打造的全新车型，极狐汽车考拉基于用户需求场景开

发，主打健康、安全、便利。考拉上市后，极狐线上的搜索量、线

下的进店量都保持持续增长，随着考拉商品车的陆续到店，考拉也

将迎来交付的高峰。

考拉亲子版车型所搭载的儿童座椅，就是极狐汽车与好孩子集

团联合开发的专属安全座椅。目前，公司通过IP联名企划、渠道网

络共建等方式，与母婴商店、月子会所、妇产医院等展开异业合

作，同时拓展亲子出行生态圈，提升出行体验。

问题二：请问考拉后期会不会上5座的版本？

考拉今年9月份上市，受到了广泛的关注，市场上也给公司提出了

一些建议，考拉本身就是一款以用户需求为导向的产品，所以公司明

年也会依托五座版持续升级现有产品。另外，五座版随着乘员数量的



增加，不光是车辆参数的调整和整车调校的变化，也会带来不一样的

使用场景需求的变化，需要公司在产品功能方面也做出更多的调整才

能满足五座用户的需求。

问题三：目前极狐渠道建设情况怎样？

目前极狐汽车已经有200余家店面，分布在65个目标主销城市，覆

盖86%的20-35万BEV对私市场。城市覆盖率上，已完成1线城市100%覆

盖，四季度借助考拉车型上市，将向3-5线市场进一步拓展渠道。

问题四：公司极狐这几年的销售费用上都比较高，在销售端有没有哪

些改善？

在公司倾注优势资源集中打造与持续改进下，极狐的销售体系已

经取得了长足进步，销量提升效果初现，并为后续销售提升打下了坚

实基础，具体体现为以下几个方面：

1、更加市场化的考核标准，激励市场销售人员全力兑现业绩指

标。本年度以提升销量为目标，公司开展了优质资源全力支持销售的

积极策略，对于一线销售人员及与销售业绩强相关部门采取了业绩强

绑定、重激励、有弹性的考核指标体系，进一步释放销售端活力。

2、加强销售成功经验迅速复制、扩大销售人员技能库。对于单

店、单人销售业绩过硬的，深入分析原因，高度还原和复制成功话术

要点，对新上岗销售人员进行培训，对销售团队实现迅速赋能。

3、品牌力进一步提升，品牌形象高度聚焦。极狐聚焦“洞察、智

慧、极智”的品牌精神标签，并建立起极狐即代表品质安全的消费认

知，提升传播效率，有效触达目标人群。极狐阿尔法S和阿尔法T在各

大垂直媒体关注热度峰值进入前20，老用户转介绍率达60%以上。

2023年1-10月公司销量增势明显，累计销量61767辆，同比增长

80.27%，未来随着新产品逐步投入市场，公司还将进一步释放增长潜

力。

附件清单

（如有） 无

日期 2023-11-9
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