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金埔园林股份有限公司投资者关系活动记录表 

编号：2023-008 

投资者关系活

动类别 

 

√ 特定对象调研        □ 分析师会议 

□ 媒体采访            □ 业绩说明会 

□ 新闻发布会          □ 路演活动 

□ 现场参观  

□ 其他 （请文字说明其他活动内容） 

参与单位名称

及人员姓名 

华安证券：胡倩倩 

凯丰投资：童帅 

时间 2023 年 11 月 15 日下午 15:00-16:00 

地点 金埔园林股份有限公司三楼会议室 

上市公司接待

人员姓名 

证券事务代表：刘明 

证券法务部副经理：杨雨 

投资者关系活

动主要内容介

绍 

 

本次投资者关系活动以线下调研的方式进行。公司接待

人员介绍了公司以中小城市为主要目标市场的“水、路、绿、

景、城”五要素城市生态环境整体提升业务模式，和从科技

研发、到规划设计、施工建设、运营管养的全产业链运营特

点，并与调研人员进行了沟通交流，主要内容如下： 

 

1、公司项目的付款节奏是怎么的？有预付款的项目占

比有多少？ 

不同项目类型、不同业务区域的工程款支付的方式是不

一样的。部分项目有预付款，部分项目有进度款，还有的项

目是完工后开始付款。园林绿化项目因为在完工后有 1-2年

的养护期，整体付款周期较长，项目平均的付款周期在 3年

左右。前期承接项目预付款较多，今年新增订单预付款的项

目较少，占比不高。 

 

2、目前这个行业是否存在地域性保护？ 

现在的园林工程项目，特别是政府发包的项目，基本都

会进行公开的招标，由施工企业进行投标，最后进行评标确

定中标结果。总体来说，只要企业符合招标的条件，一般都

可以参与投标，公平竞争。但从实际运行情况来看，园林工

程市场很大，企业还是侧重于在熟悉的区域开展业务活动。 

 

3、公司 PPP 项目占比有多少？ 

截止目前，公司只承接了一个 PPP 项目，金额在 4000

万元左右，已经完工并在运营期。公司主要依托公司的研发、

规划、设计到施工、管养的全产业链运营优势，业务的重点



方向是设计施工一体化业务。 

 

4、公司市场空间有多大？ 

围绕公司核心业务模式，公司的主要目标市场是 20-50

平方公里的中小城市，在建设美丽中国、绿水青山就是金山

银山理念、双碳目标政策等的推动下，很多中小城市都存在

改善城居环境的需求。全国有 2000 多个区县级城市，目前公

司仅为十多个目标城市提供服务，未来计划每年对外拓展 2-

3 个目标城市。随着经济的发展，社会的进步，人们审美观

念的变化，老百姓对生活环境要求的提升，已进行过环境整

体提升业务的县城将会迎来新一轮的改造和提升，这也为公

司继续服务创造了机会。 

 

5、智慧管养的市场空间怎样？ 

智慧管养是公司五大业务方向之一。除了已完工处于养 

护期的项目外，公司还在拓展纯养护项目。公司目前服务的

县城有十多个，并且已承接了部分城市的全城绿化养护项

目，未来已服务城市的绿化养护是公司重要的智慧管养市

场。 

 

6、公司施工类项目材料和人工的成本组成比例是多 

少？ 

公司施工类项目的成本组成因项目的不同而呈现多样

化特点，主要成本项目包括苗木费、材料费、劳务费、机械

费、专业分包费等。不同类型的项目，各类型成本的占比也

会不同，绿化占比较大的项目，苗木费用的占比相对较高，

材料费用的占比相对较低；景观项目的材料费用的占比就会

略高，苗木成本就会略低。劳务费一般占项目总成本的 20%

左右。 

 

7、公司的业务分布区域从华东向中西部转移，未来的业 

务分布还会变动吗？ 

目前公司业务分布的区域主要集中在江苏、安徽、湖北、 

广东、广西、山东、云南等省份，每年各区域实现的产值会

有上下波动，如今年云南、湖北等区域贡献的产值相对较大。

公司还在拓展新的业务区域，未来业务分布随着市场拓展情

况发生变化。 

 

8、公司下游客户主要是跟政府和国企合作的项目，未来

还会跟民企做项目吗？ 

公司的“水、路、绿、景、城”五位一体城市生态环境 

整体提升业务模式决定了目前业务的主要客户是地方政府

或是政府成立的国资企业，但也有少部分项目是来自于民营

企业，未来来自于优秀的、信誉良好的民营企业的优质项目，



也是我们业务拓展的目标，会积极参与。 

附件清单（如

有） 

 

无 

 

日期 2023 年 11 月 15 日 

 


