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深圳劲嘉集团股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                      编号：2023－006 

投资者关系活动

类别 

 特定对象调研  □分析师会议 

□媒体采访      业绩说明会 

□新闻发布会    □路演活动 

现场参观  

□其他 

参与单位名称及

人员姓名 

安信证券 罗乾生 刘夏凡、中金公司 樊俊豪 吕沛航、申万宏源 

张文静、中泰证券 邹文婕、信达证券 李含稚、国海证券 杨蕊

菁、招商证券 邓琪静、广发证券 曹倩雯、浙商证券 傅嘉成、

国金证券 尹新悦、开源证券 骆扬、聚鸣投资 王宇俊、万家基

金 王晨曦、观澜湖投资 谢举德、博闻投资 张学武、千榕资产 

贺福东等 

时间 2023 年 11 月 22 日 16：30－17：30 

地点 深圳市南山区科技中二路 19 号劲嘉科技大厦 19 楼会议室 

上市公司接待人

员姓名 

董事长 乔鲁予、董事/总经理 侯旭东、董事/常务副总经理 李

德华、董事/副总经理/董事会秘书 李晓华、深圳劲嘉聚能科技

有限公司总经理 于钦芳、项目总监 董继宏、证券事务代表 何

娜 

投资者关系活动

主要内容介绍 

1、公司业务定位主要包括哪些方面，未来有什么样的预期

及布局？ 

答：公司的主营业务是高技术和高附加值的烟标，中高端知

名消费品牌的彩盒包装，镭射纸/膜、烟膜等包装新材料，以及

新型烟草制品。公司在坚守主业的同时，结合公司战略发展和经



营目标，选择具备长期成长性的新兴产业，促进现有主业与新兴

产业在融合发展过程中能够实现相互协同、共同演进，稳步推进

集团产业结构转型升级。 

公司各业务的发展方向定位为：（1）烟标业务：围绕烟草

产业做好产业配套服务，抓住卷烟定价放开、产品换代升级等机

遇，围绕行业关键技术展开研发工作，加深与客户的合作。（2）

彩盒业务：持续培育新赛道，重点围绕茅台、五粮液等头部企业

客户拓展业务，在酒类、3C、药品及日化包装领域，形成规模化

发展，不断培育业绩增长点。（3）包装新材料业务：持续聚焦

镭射膜、烟膜市场，同时大力研发印刷彩膜和降解材料力度，使

新材料产品应用组合更具有多样性。（4）新型烟草产业：积极

探索发展机遇，培育新型烟草香精香料、烟油、代工、品牌和渠

道等业务，并实现“走出去”的战略目标。 

公司将继续发挥龙头企业的引领作用，在以上主业上不断

发展和创新，提升市场竞争力。 

公司基于既有的技术优势，积极探索在新兴产业领域的应

用，主要探索方向包括通过印刷线路微纳化进入电子器件领域，

通过涂布技术精细化进入功能性薄膜材料领域，通过包装产品

数字化进入智能物流领域等。 

目前，公司在 PET/PP 等基材上掌握了先进的双向拉伸技

术、精密蚀刻技术、光刻工艺、高精度电镀技术、涂布技术及印

刷工艺等领先技术，这些技术的积累和应用，为公司在高功能材

料领域实现产业深度融合提供了有力的支撑，因此，2023 年 9

月，公司出资 5 亿元设立全资子公司劲嘉新源，切入电子材料

业务。同时，劲嘉新源对深圳唯亮科技进行增资，唯亮科技的主

要业务为先进半导体及光电器件封装材料等电子材料的研发、

生产及销售，通过该次增资合作，落实了“通过印刷线路微纳化

进入电子器件领域”；与深圳后浪实验室签署战略合作协议，围

绕聚合物/金属复合材料产品用高功率磁控溅射设备开展战略合



作，落实了“通过涂布技术精细化进入功能性薄膜材料领域”。 

2023 年 11 月 22 日，公司董事会同意劲嘉新源出资 1 亿元

成立全资子公司劲嘉聚能，劲嘉聚能设立目的有二：其一，开展

复合铝箔建设项目（一期），建成后可具备复合铝箔年产 1,000

万平方米级别的产品供应能力和后续产能扩大所需的生产、技

术条件；其二，负责与深圳后浪实验室研发成果的落地、中试、

小批量验证工作，开展“一步法”复合铜箔建设项目，建成后将完

成新工艺中试基地建设，具备用“一步法”生产复合铜箔的验收

标准及生产、销售条件，具备复合铜箔年产 500 万平方米级别

的产品供应能力和后续技术升级所需的生产、技术条件。劲嘉聚

能通过开展复合集流体建设项目，再次落实“通过涂布技术精细

化进入功能性薄膜材料领域”，彰显了公司对发展电子材料产业

的坚定决心。 

 

2、公司为何进军电子材料领域，未来主要在哪些细分领域

上发力？ 

答：公司选择进入的新兴产业重点考虑以下几点：一是市场

规模足够大，公司有空间取得一席之地；二是进入壁垒要足够

高，包括资金壁垒、技术壁垒等，能够发挥出公司的优势；三是

与公司现有业务有一定协同，能够在现有基础上进行产业延伸

与升级。 

公司经过广泛筛选后深思熟虑，认为，电子材料产业符合公

司的发展战略。对公司而言，电子材料产业具有以下特点：一是

市场需求大，据统计，2022年我国电子材料行业市场规模 4,286.7

亿元，且市场规模在持续扩大。近年来，由于新能源汽车、消费

电子市场领域的不断发展，电子材料中锂电池产品的需求越来

越大，其中复合集流体作为锂电池的关键材料及细分市场，需求

量不容小觑；二是技术兼容及延展性高，公司在包装印刷领域多

年的积极探索，拥有成熟的真空镀膜、高分子薄膜生产制造、基



膜改性处理、涂覆转移复合等技术储备，为电子材料尤其是复合

集流体领域提供必要的路径基础；三是项目准备工作充分，为了

确保公司顺利进军电子材料领域，公司在项目前期做了大量的

调研和评估工作，经过多轮内部商讨和验证，结合公司资源及资

金优势，协同行业细分领域专家团队作为核心力量，确保项目具

备足够的实施力和可行性。 

基于以上几点，公司通过设立全资子公司劲嘉新源作为电

子材料发展平台，进入电子材料领域，聚焦于半导体材料、导电

金属材料、高分子材料、封装材料等电子材料，寻求更多的突破

和发展，努力打造成为公司未来发展的重要增长点。 

 

3、即将成立的劲嘉聚能，技术团队都有哪些人员？ 

答：公司业务团队的组建遵循这样的原则：一是引进来，在

保持核心团队稳定、在“以人为本，创新为魂，诚信为基，市场

为根”的价值观基础上，公司以持续健康发展及维护股东利益为

主要目标，不断吸纳行业内有志之士，不同领域的专业人才为公

司的发展加持助力；二是走出去，公司采用增资入股、合资设立

子公司、创办联合实验室、达成战略合作等方式，与合作方强化

协作关系、与专业技术团队深入绑定，从而延伸公司业务版图，

增厚公司资金实力，推动公司持续稳健发展。 

劲嘉聚能作为开展复合集流体建设项目的业务载体，将承

担着具体的研发生产任务，因此，技术团队中既有劲嘉自己本土

的专业技术人员，也有外部的专业技术团队，另有与后浪实验室

签订的具有排他性的十年设备供应采购合同及享有优先投资权

作为保障，确保项目的落地及实施。 

 

4、公司在复合集流体新业务上的设备及技术储备情况？ 

答：复合集流体具备提高电池安全性、提高能量密度、提高

加工性能、降低成本及资源依赖等特点，有望成为未来锂电集流



体的主流应用。 

复合铝箔：子公司珠海中丰田有超过 20年的真空镀铝经验，

目前，公司通过新购置及设备改造等方式拥有数台复合铝箔设

备，可以满足当前小批量生产的要求，未来会根据客户需求及市

场情况，进一步加大设备规模，确保建设目标的顺利完成。 

复合铜箔：业内复合铜箔一步法尚未大规模生产，其主要原

因是生产设备不成熟、良率较低、成本难以控制；同时复合铜箔

两步法工艺下，复合铜箔产品的良率及效率均没有很大提高，如

何克服上述技术难点，是业内企业争相解决的核心课题。公司跟

后浪实验室共同研发的拥有自主知识产权的第三代高功率磁控

溅射设备，采用磁控溅射一步法，溅射效率较现有的设备提升数

倍，在满足自用的基础上，公司还拥有该设备 10 年的独家销售

权。同时，公司全资子公司广州德新旗下产业基金与合作方共同

设立了江苏三层科技有限公司，布局复合铜箔两步法，目前相关

设备已完成安装调试，正处在工艺提升的阶段。 

总体来说，公司从设备端切入复合集流体领域，业务覆盖复

合铝箔及复合铜箔，在工艺端涵盖了复合铜箔一步法、复合铜箔

两步法技术路径。相对全面地布局，能够快速响应市场趋势及行

业需求，赢得发展先机。 

 

5、公司新型烟草业务的开拓情况？ 

答：新型烟草开拓情况符合预期。2022 年全年公司新型烟

草业务实现营收 11.19 亿元，同比增长 31.41%。新型烟草板块

业务上持续放量，保持了增长态势，得益于公司在新型烟草全产

业链的布局，形成独特的核心竞争力。 

最近三年以来，公司克服了宏观经济形势及行业政策的不

利影响，开辟了一条具有劲嘉特色的新型烟草产业发展道路，通

过持续布局，公司新型烟草产业链已实现相对全面的布局：（1）

上游耗材端：公司布局了雾化电子烟油、HNB 香精香料及新材



料；（2）中游生产制造端：深圳云普星河持有电子烟生产许可

证，在许可范围内为国内外知名电子烟品牌提供 OEM/ODM 服

务；海外工厂印尼劲嘉新型烟草已取得当地含尼古丁烟弹及不

含尼古丁加热卷烟生产资质，为客户提供加热不燃烧（HNB）烟

弹的 ODM/OEM 服务；（3）下游产业链端：香港麦田守望已在

深圳及马来西亚设有办事处，组建了专业团队，持续打造具有产

品口碑的自有电子烟品牌，海外客群不断壮大；深圳云普星河为

客户提供供应链资金支持及多场景供应链管理服务，合作客户

遍布全球；香港恒天商业主要负责烟草及新型烟草相关产品的

进出口贸易和市场营销；云普嘉航帮助电子烟公司解决产品报

关、出口、分销的问题。 

同时，公司新型烟草产业的组织架构正在优化调整中，未来

将构建以新雾科技作为总控平台的架构，实现对产业链上各运

营主体的统一管理。通过更强的资源共享及整合体系，提高新型

烟草板块业务间的协同水平，为客户提供更顺畅、更全面、更高

效的服务，提升客户黏性，进一步提升公司在新型烟草领域的影

响力。 

 

6、传统业务烟标相关的招投标进展如何，以及烟标产品目

前的排产情况？ 

答：公司烟标投标节奏紧跟各地中烟公司的招标计划，公司

具备合格供应商资质，且在烟标领域有超过二十年的生产经营

经验，在研发设计、自动化生产等方面始终保持竞争优势，公司

会紧紧围绕烟草产业链做好配套服务，贴合市场和中烟客户的

实际需求，积极参与各地中烟的招投标，为客户提供具有竞争力

的优质产品，着力提升市场份额。 

公司有序安排烟标产品的排产计划，将会加强生产组织和

管理，提高生产效率，确保产品质量，顺利完成订单交付。 

 



7、公司对数字包装有何展望？ 

答：数字包装为包装赋予了互联网属性，除了具备包装属性

外，利用电子通讯、智能传感与控制、物联网云计算与大数据等

多个领域的技术，为客户及终端消费者提供更多的附加价值。 

据统计，2022 年全球数字包装市场规模为 246 亿美元，预

计到 2033 年将达到 383 亿美元，年复合增长率为 4.5%。中国数

字包装市场规模预计到 2033 年将达到 780 亿人民币，年复合增

长率为 5.9%。数字包装市场规模可期。 

公司本身是包装印刷企业，经过十多年的发展，公司所有下

属烟标印刷公司均具备二维码在线喷码的能力；公司为多家客

户建成了基于二维码的互联网客户端消费者互动数据服务系

统；公司团队正在研发基于二维码区块链的数字包装应用系统，

为客户提供高级别的防伪溯源、消费互动的功能。 

目前，公司已建成一条数字包装中试产线，主要用于为客户

研发、中试定制化的 RFID 标签及含 RFID 的膜材等产品。未来，

公司将持续推进数字包装的创新项目，打造 RFID 数字包装的基

本生产能力，构建数据管控应用基础平台，具备数据服务能力；

同时，公司将探讨多种路径，包括寻求与产业链上下游的合作伙

伴建立更为紧密的合作关系、发掘投资相关 RFID 相关标的机会

等，实现公司数字包装业务的快速发展。 

 

在调研过程中，公司接待人员与投资者进行了充分的交流

与沟通，严格按照有关制度规定，没有出现未公开重大信息泄露

等情况。 

日期 2023 年 11 月 24 日 星期五 

 


