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证券代码：600590 证券简称：泰豪科技

泰豪科技股份有限公司

投资者关系活动记录表

投资者关系活动类别

☑特定对象调研 □分析师会议

□媒体采访 □业绩说明会

□新闻发布会 □路演活动

☑现场参观 □一对一沟通

□其他

参与单位名称 长江证券、创富兆业

时间 2023 年 11 月 29 日（星期三）15：00-17：30

地点 江西省南昌市青山湖区高新大道 590 号泰豪（高新）科技园

公司接待人员姓名
董事会秘书：张小兵

战略规划经理：罗新华

投资者关系活动主要
内容介绍

1、问：以三季报为例拆分下上市公司各业务营收？

答：1-9 月，公司总营收 30.9 亿，同比略有增长，其中军品业

务营收 13.2 亿、军工技术民用化应用的应急业务营收 14.7 亿，

即军民融合业务合计 27.9 亿，营收占比同比提升了 5个百分点

至 90%左右。随着持续深入地实施聚焦军工战略，未来军民融合

业务还将进一步提升占比。

2、问：请以 2022 年度财务数据拆分下军品、应急装备各业务

营业收入？公司整体未来发展规划？

答：22 年，公司总营收 61.9 亿，其中战略聚焦的军民融合业务

即军工装备+应急装备合计 52.2 亿，营收占比 84.3%。军工通信

装备涵盖通信车辆和导航装备（15.8 亿），军用电源装备（5.3

亿），军工装备合计 21.2 亿；应急装备涵盖应急特种车和智能应

急发电机组，合计 31 亿。在发展规划方面，公司将持续坚持军

民融合的产业发展策略，聚焦军工装备产业并积极践行以军工装

备相关技术在民用场景应用。其中，军工装备以符合未来战争需
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要的信息化、智能化、无人化为主攻方向提升公司平台装备和配

套装备，逐步形成有智能化平台装备支撑、有核心应用场景、有

装备协同效应的业务格局；军工装备相关技术民用化是以应急产

业为应用场景，以智能应急电源、应急救援设备、应急特种车辆、

应急智能救援系统及储能为主导产品。

3、问：军品业务的下游客户覆盖范围？

答：公司军工业务涵盖军工通信装备及军用电源装备，旗下有多

家军工三证齐全的产业承载军工企业，客户涵盖海、陆、空、战

支、火箭、联勤全军种。故在业务稳定性方面，公司军工业务相

较单一军种企业而言更具优势。目前，公司是我国军工体系中重

要的民营代表企业，资源整合经验丰富，先后通过股权合作方式

并购了国有军工体系内的三波电机公司（即军用电源）、衡阳四

机总厂（即通信车辆）、天津七六四（即导航装备）。后续，公司

将会一直围绕军工信息化、智能化、无人化的产业方向，通过孵

化+内生方式积极拓展军工新业务。

4、问：公司应急装备业务未来规划？

答：智能应急电源业务规划：应急电源行业是资源集中性行业，

原材料占总成本 80%以上。作为中国应急电源行业龙头企业，公

司在核心原材料采购资源及采购成本上拥有差异化优势。未来，

公司持续推进标准化产品的设计，进一步降低产品的采购、制造

成本，同时建立低成本、高效率的供应链平台，为下游经销商提

供最优性价比产品，赋能分销模式，并以不断拓展的分销市场形

成大规模现金流，从而提升资金周转率。

应急特种车业务规划。未来将进一步深耕国网、南网等中高

端客户，加大原应急电源车辆产品渗透，并积极向储能车、排水

车，消防车等新领域探索产品拓展。目前公司已经研制出储能车、

排水车样车，并与消防车领域多家意向合作标的公司进行了沟

通。

同时，公司正积极在新能源领域开展产业布局，计划以储能

业务为切入点，逐步拓展至新能源其他产业。旗下海德馨公司参

与了《移动式电化学储能系统技术要求》国家标准制定，未来将

与中国电科院等研发机构等展开战略合作，重点研发多功能移动
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式储能车产品，以抢占市场先机，引领储能车行业发展。

5、问：公司军工装备业务未来规划及行业格局？

答：整体而说，泰豪军工一方面将进一步巩固提升通信车辆、通

信导航和电源装备等成熟业务的优势地位，确保型号占有率、技

术水平稳居行业前列，保障泰豪军工经营目标的达成；另一方面，

快速提升特种空调、新材料、舰载信息化装备等方向能力建设与

业务规模。

此外，围绕无人/智能化装备、网电对抗、新一代通信装备

等新领域，联合高端合作团队，结合公司的平台资源和市场优势，

打造泰豪军工面向未来战争的第二业务增长极，具体如下：

1）无人化/智能化装备

受复杂多变的地缘政治环境和愈发紧张的台海、中印局势等

影响，军内对可实战的地面无人装备需求迫切。由于技术难度高、

研发投入大等原因，目前行业内主要参与者以体制内厂所为主，

产业尚未形成格局。

前期公司通过自研及联合清华大学、上海交通大学、北京航

空航天大学等高校共同研发的模式，积累了无人车辆平台总体技

术并中标军方“新型智能化机动平台”项目。后期，公司将在掌

握无人车辆平台总体技术的基础上，实现无人平台的快速技术迭

代，力争使公司成为我军智能化平台装备的重要参与者。

2）网电对抗

我国网电对抗行业已形成整机系统以中电 29 所、54 所、36

所等军工科研院所为主，民营企业配套模块及分系统等软硬件产

品的市场格局。但随着红蓝对抗、实战化演练逐渐常态化，网电

对抗装备更加注重性价比、低成本、低功耗与小型化，此为民营

企业带来差异化竞争优势。公司已引入相关的网电对抗企业主

体，其专注于通信及电子对抗领域，主要从事太赫兹组件、模块

及高速无线通信系统，散射通信系统，超宽带微波毫米波收发设

备的研制、生产和技术服务。

3）新一代通信装备

随着“星链”在俄乌战争发挥出非对称优势，低轨卫星星座

在军用新一代通信中的位置无可代替。低轨卫星通信的天基系统

主要由国家力量完成，我国已成立星网集团全力推进低轨卫星网
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络建设。随着组网的成熟，下游应用需求将逐步释放。目前，公

司已通过自研及联合相关院所开展了新一代轻型、中型、重型通

信车研制，力争成为我军新一代通信车的主要供应商。

6、问：关注到去年公司军工业务引战，为什么引战航发和中兵？

答：首先，作为军工体系内的基金，航发基金和中兵基金的入资

是对公司军工产业未来发展趋势的肯定。其次，本次的引战有效

保障了公司在无人化/智能化装备、网电对抗、新一代通信装备

等军工新业务的持续研发投入。最后，通过引入航发和中兵，公

司可借助股东资源，促进与中兵体系、航发体系有关单位的业务

合作和研发合作。

附件清单（如有） 无

日期 2023 年 11 月 29 日


